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眼看2015年只剩下最后一个月，片
区内各楼盘或加码推出各类优惠，或抓
紧工期抢出新品，冲刺年终任务的步伐
越来越快，一些大牌房企动作频频，瓜
分年末房地产市场的意图明显。

外来大鳄引领鹰城楼市

今年集中拿地已现萧条，高调而来
的房产大鳄未必想到今年的楼市局
面。今年第二季度，平顶山楼市呈现出
明显的观望氛围，本地开发商采取了降
价自救的一系列动作。在轰轰烈烈的
价格大战中，鹰城楼市的走向终于在9
月变得清晰起来。随着成交套数的逐
渐回升，房产大鳄也逐渐揭开神秘的面
纱，外来大鳄与本地房企共舞的盛况或
将正式拉开序幕。

项目进度较快的大鳄，已经有不
少公开了项目的案名和小区基本规
划。其中，恒大集团走在了前面，在恒
大的演绎中，精装修、全屋地暖、欧式
园林等被反复强调，强大的销售团队
和“小蜜蜂”时常出现在城市的大街小
巷，项目信息无处不在。“暴力卖楼”

“大家风范”等是业内人士对其的评
价。不管评价如何，本地开发商多少
参照了恒大的宣传方式。随后，在街
头插立的宣传板中，我们也看到其他
楼盘的名字，尤其是新城区的部分本
地楼盘，让全城人感受到了当下楼市
竞争的激烈。

随着大鳄产品信息的释放，一些品
牌关联信息也逐渐进入平顶山老百姓

的视野，比如恒大目前热推的“冰泉”产
品，以及刚与阿里巴巴联姻的恒大足
球，提升了人们对其品牌的认知度，或
许这样的方式便是走捷径。恒大10月
狂销258亿元，夺今年房企单月销售冠
军，提前完成全年目标。11月 21日，广
州恒大再次登上亚洲之巅，二度夺得亚
冠冠军。足球与房地产齐头并进，规模
与品牌领跑全国。

随着地价的上涨以及房企全力回
归一线的双重影响，之前还能在土地市
场上有所斩获的中小房企正在逐渐淡
出“拿地舞台”。尤其是市区优质地块
的竞争中，尽管也不乏中小房企的身
影，甚至每次都拼尽全力，但鲜有收
获。毕竟，在地价越来越昂贵的现在，
连万科、保利这样重量级的企业都需要
联合作战才能斩获土地，中小房企单打
独斗显然很难有收获。在业内人士看
来，中小房企应该主动和大房企进行合
作，否则自身的发展空间会持续收窄。
唯有积极拿地，才能做到较好的战略扩
张。

大鳄与强龙同起舞

10月4日一大早，新华区百汇广场
项目安置区奠基仪式暨开工典礼在平
顶山商场隆重举行，来自新华区政府、
新华区旧城改造建设指挥部及建设单
位、监理单位、业主代表等的300多名
嘉宾出席了活动。

据了解，百汇广场项目是新华区政
府与市城乡规划局共同研究推出的新

华区七大地块旧城连片开发改造项目
之一，是市区重点旧城改造项目。该项
目东至开源路，西至自由街，南至矿工
路，北至胜利街，占地约83亩。

百汇广场将打造集办公、购物、休
闲、娱乐、文化于一体的大型城市综合
体，未来这里将建成高层和超高层相
结合的建筑群，实现居民住宅、商业办
公、酒店餐饮、文化娱乐等城市生活空
间的有机结合。始建于1974年的平顶
山商场作为我市现存不多的时代性商
业建筑，承载着平顶山商业发展历史，
这一片区也成为鹰城早期的商业聚集
区。

旧城改造，安置先行。负责百汇广
场项目开发的平顶山市深百汇房地产
开发有限公司有关负责人表示，先期开
工的居民安置区建设用地面积约24.8
亩，规划将建成6栋高品质居民住宅，
附近居民的居住品质将得到极大提升，

“本着为百姓和政府负责的态度，我们
将打造精品项目标杆工程，让居民满
意”。

据介绍，在考虑保留该区域标志性
商业特色的同时，未来这里将打造多个
休闲广场，使这里成为城市中心一个高
端、时尚的商业广场，成为领略鹰城特
色的必来之所，成为商贾云集、品牌荟
萃的时尚前沿和平顶山新的地标性城
市建筑群。

10月 29日，建业地产股份有限公
司投得三幅平顶山市土地使用权，总金
额2.51亿元。据悉，该三幅土地位于平
顶山市新城区，东至夏耘路，西至规划
道路，北至祥云路，南至规划道路，总占

地面积约 12.48万平方米，预计总建筑
面积约37.51万平方米，折合每平方米
土地成本约为 669.51元。建业地产计
划于明年5月开工，并计划于2018年 11
月竣工。预计项目将作多用途发展，包
括住宅、商业及车库等。

房企全力回归一线

面对强有力的竞争对手，在房企全
力回归一线的背景下，中小房企拿地难
度可想而知。

激烈争抢之下，一、二线城市的土
地收入上升明显。中原地产研究部统
计数据显示，9月，一线城市合计月内土
地成交额达到了588.78亿，创造了今年
以来最高纪录，环比 8 月涨幅高达
188%，平均溢价率也创造了今年以来
最高纪录。二线城市土地成交额也达
到了1214.7亿，环比上涨达到了41%，也
创造了今年以来最高纪录。

房企之所以争夺一线的土地，与一
线城市的销售情况密切相关。以一家
主打三、四线城市的房企为例，其8月
公布的半年业绩显示，上半年一半业绩
竟来自一、二线城市。恒大集团自2013
年后调整战略布局，全面平衡一、二、三
线城市项目的布局。

亚豪机构市场总监郭毅表示，今年
全国楼市分化，随着一线城市房地产市
场的快速升温，加快了大型房企回归一
线城市的步伐，导致以北京为代表的一
线城市竞地激烈、地价高企。

（张秀秀）

1.订报即送读者俱乐部会员卡一张
（参加读者活动、优惠健康体验、免费法律咨询）
2.订报即送精美便当盒一个

（款式新颖、健康环保、携带方便）
3.订报即送皇室派对量贩KTV欢唱券一张

（地址：矿工路与东环路交叉口向西200米原机厂俱乐部
电话：0375-7332555 7391555）
4.订报即送阳光奥体健身中心健身体验卡一张

（地址：南环路东段高压南门向东100米
电话：0375-2350097）

大鳄领头，与本土强龙共舞


