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11 月 20日，随着温州康宁医院在
港股的成功上市，大陆首家登陆资本市
场的精神病医院，这一令人哭笑不得的
概念，也被坊间热炒，更有分析师调侃
称，“股民福音，建议开户时标配 100
股”。

超高的“人气”也让康宁医院上市
首日便获得投资者追捧。截至20日收
盘，康宁医院报收于49.1港元，涨幅达
26.87%。

“这类公司受益于稀缺性，本身对
资本市场便极具吸引力”，上海某券商
投行人士指出，由于部分公司所处行业
规模较小，在股市融资的帮助下，很容
易展开行业并购，从而获得行业绝对话
语权，另一方面，IPO所带来的关注度，
也会促进公司销售的提升。

奇葩概念股频现

一提起上市公司，人们往往便会想
到大型央企或者高科技企业，但深究下
去便会发现，无论是国内还是国外市场
均有很多堪称奇葩的冷门公司。在康
宁医院上市前，港股市场便曾出现夜
店、赌场、补习班和墓地等“奇葩”概念
股。

2011年，香港教育国际登陆港股市
场，并成为香港主板上市的第一家机
构，其主营业务便包括了中学补习服
务、正规日校课堂、英语应试课程及其
他课程和服务。同时，公司业务范围还
涉足内地华南地区，公司也被戏称为

“补习班第一股”。
另外一个极具话题性的公司非

2014年初上市的爱夜蒲莫属。作为夜
店股的爱夜蒲，招股时便获得3000倍
的超额认购，堪称近几年最受追捧的港
股之一。只是，在上市不到一年的时间
里，爱夜蒲便卖壳给了奥克斯集团。公
司实控人香港耀才证券主席叶茂林既
获得了卖壳收入，又为爱夜蒲做了一次
免费广告。

相比娱乐业，殡葬行业近年来也频
现资本市场，除了福寿园登陆港股，甚
至连A股的福成五丰也为公司装入了
墓地资产。但是，开殡葬业上市先河的
则是 2009年 9月的中国生命集团，公
司业务包括为台湾及内地提供殡仪服
务等。

反观内地市场，虽未出现“夜店股”
等奇葩公司，但随着 IPO 公司数量增
多，同样不乏一些冷门题材的公司，如
生产精神类药品的恩华药业、为网购及
各类电子交易平台取证的美亚柏科、主
营包含“毒奶粉”主角三聚氰胺的金禾
实业等。
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“由于关注度高、标的稀缺，奇葩题
材的公司在未上市便会吸引市场的注
意力”，四川一位资深投资者指出，上述
冷门公司普遍具备一个共性，即所处行
业规模较小，在获得股市融资的帮助
下，多会迅速展开并购，从而顺利获得
行业绝对话语权。

此外，IPO所带来的广告效应同样
不可忽视。尤其是一些直接面向终端
消费者的服务类或消费品企业，IPO在
增加公司知名度的同时，一定程度上也
将推动公司产品销量的提升。

（姬报）

那些年炒过的
奇葩概念股

银行试水更全功能直销

直销银行，又称为直营银
行、互联网银行，是互联网时代
应运而生的一种新型银行运作
模式，这一经营模式下，银行无
实体营业网点，用户主要通过电
脑、电子邮件、手机等远程渠道
获取银行产品和服务。据统计
目前有40余家银行都上线了直
销银行，直销银行成了许多银行
扩充业务的捷径，尤其是城商行
等网点少、有区域经营限制的中
小银行。

3月份，工行也推出自有品
牌直销银行“融E行”，成为国内
第一家发布互联网金融品牌的
国内大行。工行的直销银行服
务包括定期存款、通知存款、供
货币基金、分红险等产品，此外
还有黄金、白银、积存金三个品
种的在线交易。

除了百信银行，周末又有消
息称光大集团旗下的互联网金融
平台也上线。新上线的平台“光
大云富”由光大云付筹建，由光大
集团、光大证券、光大永明资产
管理公司、光大投资管理公司、
光大兴陇信托、光大金控资管公
司 6 家公司出资 2 亿元发起设
立。据称该平台已上线 3 类产
品，理财类标的来自集团成员企
业和外部金融机构，众投类来自
房产抵押类的 P2P，抢购类则是
不定时发售的高收益产品。

而中信银行行长李庆萍则
表示，百信银行未来会包括存、
贷、汇、理财、融资等产品。“这个
平台一定是一个银行平台，而不
是简简单单一个金融产品在上
面的销售。”李庆萍说。

降低成本提高产品收益

有券商研究员认为，直销银
行把单个客户的变动成本降低

后，的确可以使每个小微客户实
现正毛利。但由于每客的毛利
很小，如果客户量太少，那么总
毛利也无法覆盖固定成本，所以
要获取海量客户，从而使总毛利
超过固定成本，实现可观的盈
利。直销银行借助互联网手段，
能够进一步降低变动成本、固定
成本，增加海量客户，更容易实
现盈利。

记者在民生银行直销银行
看到，目前该行上线的有智能存
款产品、货币基金、债券基金、实
物黄金投资等产品。其中，智能
存款“利多多”一年定期存款利
率达到2.025%，比基准利率上浮
了35%，而民生银行柜台挂牌一
年期定存则为 1.95%，仅比基准
利率上浮30%。

与传统银行的网上银行和
手机银行一样，直销银行也是24
小时在线，市民只需要在电脑或
手机端，登录直销银行页面提交
个人姓名、身份证号码等基本信
息即可完成“注册”，注册后可绑
定一张或者多张银行卡。若是
直销银行自身的银行卡，绑定后
可以直接投资。若绑定的是他
行的卡，则需要生成一个虚拟电
子账户才可以投资。

记者随机在民生银行和工
行直销银行体验了一下，登录银
行直销银行页面后，点击“注
册”，填写姓名、身份证号码、手
机号码等基本信息后，根据页面
的提示填入验证码等信息和提
交相应材料后，就可以注册。但
不同银行需要填写的材料并不
一样，有些需要提供银行卡开户
行信息，或上传身份证等材料。

此外，部分银行需要完成一
笔小额转账才能最终完成绑卡
和激活实名虚拟电子账户。理
财结束后，资金也将“原路返回”
到绑定的银行卡中。只有绑定

银行卡成功，才可以在直销银行
存款、购买基金或是进行其他投
资等。绑定的银行卡必须为本
人名下，必须为借记卡。

直销银行体验有待提升

即便能实现部分产品的跨
行投资理财，但大部分直销银行
平台目前产品一般只有基金、保
险等代销产品，而银行自身的理
财产品和贷款产品由于银监会
的亲见亲签的问题，一直迟迟未
能上线。

有券商分析人士认为，由于
监管原因，国内直销银行还无法
提供多种业务，并且目前暂时尚
无法逾越开户和理财的亲见亲
签问题。目前只作为银行一个
业务补充渠道进行经营，不能称
之为纯粹的直销银行。除了监
管因素的问题，不少直销银行还
面临产品同质化、用户体验差、
获客渠道难等问题。

此前大部分的直销银行，仅
是银行的一个部门或事业部，在
创新和机制上难以与互联网金
融公司竞争。面对互联网行业
的竞争，存在体制效率上的劣
势。因此，成立银行的“直销银
行子公司”模式或是未来直销银
行探索的重要方向。

东方证券银行业分析师王
剑指出，由于直销银行要以尽量
低的成本获取更多业务的特点，
决定直销银行模式只能向海量
客户推送简单的标准化产品，并
且交易流程要简洁，体验良好，
复杂的定制类高端客户产品并
不适合这一平台。“既然是标准
化产品，则意味着高度同质化，
设计难度不大，竞争对手也可轻
易模仿。因此，谁能获取海量客

户，成为成败关键。”
对于新成立的直销银行是

否会与自身的网络银行和手机
银行业务“打架”，中信银行行
长李庆萍表示，未来中信银行
自身的电子银行和百信直销银
行将是完全市场化的关系。未
来中信银行电子银行部的产品
会到直销银行平台上去销售，
双方会进行利益分成。其表
示，百度 5 亿多的客户将是未
来银行的宝贵客户资源。“未
来中信银行原有电子银行的产
品一方面会在银行物理渠道、
手机银行和网上银行进行销
售，但同时更愿意到直销银行上
进行销售。因为那里的获客范
围更广，获客更加容易。我们在
未来的筹备期间，会详细进行分
割和界定。”

不过，如果银行大批开始成
立直销银行，或许会对目前的众
多互联网公司出身的互联网金
融平台造成冲击，互联网金融市
场或将进入新的竞争阶段。

名词解释：直销银行

直销银行在海外不是新生
事物，鼻祖是1965年成立于德国
法兰克福的储蓄与财富银行
（BSV），也就是荷兰ING的前身。

银行没有营业网点，不发放
实体银行卡，客户主要通过电
脑、电子邮件、手机、电话等远程
渠道获取银行产品和服务，因没
有网点经营费用和管理费用，直
销银行可以为客户提供更有竞
争力的存贷款价格及更低的手
续费率。

由于直销银行具有机构少、
人员精、成本低等显著特点，因此
能够为顾客提供比传统银行更便
捷、优惠的金融服务。 （南方）

部分“鹰城市民喜爱的年夜饭、婚（喜）宴酒店”推介：
豫达未来大酒店 电话：0375-2619999
马记大酒店 电话：0375-3302222
金山牛庄酒店 电话：0375-8889288
全聚德·信阳甲鱼村 电话：0375-3819777
名家明宴 电话：0375-3882277
秦淮人家 电话：0375-2922277

部分“鹰城市民喜爱的特色风味名吃店”推介：
原味合·四不腻猪蹄 电话：0375-3413983
兰凤拉面 电话：0375-2919898
实而好揽锅菜 电话：15037528126
舞钢枣林黄妈米线 电话：0375-8388851
喜客来餐厅 电话：0375-7088111
靓靓虾馆 电话：0375-8909090
金辉重庆烧鸡公火锅 电话：0375-2232099

QQ群：3112079071 微信公众平台：“鹰城吃喝玩”

年夜饭酒店

我国已有近40家银行推出直销银行

上周，由中信银行和百度联合设立直销
银行——百信银行的消息占据了财经媒体的
头条，百信银行是国内首间以独立子银行形
式开办的直销银行。据不完全统计显示，我
国已有近 40家银行推出直销银行，但大部分
以事业部形式展开。目前国内的直销银行大
部分以卖金融产品如货币基金、保险理财和
智能存款为主，此外还有账户管理、转账汇款
支付等基础功能。

有专家分析认为，直销银行可以通过降
低成本给投资人更高的理财回报，与互联网
公司合作成立的直销银行子公司，或是未来
互联网金融市场中新的有力竞争者。

银行能否凭直销
成功逆袭？


