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周六，婚庆用品、宴席酒水
现场团购活动与您相约

保本保息理财产品受欢迎

“就目前的理财产品销售情况来
说，理财者更倾向于保本保息的理财
产品。多数客户的购买额度是二三十
万元，也有的客户出手就是上百万
元。但以前这些客户更多的是选择非
保本高收益的理财产品。”昨日，中信
银行平顶山分行金融理财师张喆说，
从今年下半年开始，市民的理财心态
就开始慢慢有所转变。今年上半年，
各家银行推出的高收益理财产品比较
多，非保本的理财产品的预期收益率
在5.5%左右，而现在各家银行推出的
理财产品的预期收益率一般都在4.5%
左右。期限两三个月的理财产品的收
益率在4.2%左右，三个月以上的理财
产品的收益率在4.5%左右，最高能达
到4.9%左右。虽然理财的预期收益降
低了，但是市民理财的热情却没有降
低，如该行上周二推出一款保本型理
财产品，收益率虽然才4.6%，在短短的
两天募集期内，全国十个亿左右的额
度就被抢购一空。

张喆说她接触的客户里，选择保
本保息的群体中，购买额度在二三十
万元的市民占多数。有百分之十左右
购买额度一次在百万元以上，有的客
户更高，能达到上千万元。

洛阳银行平顶山分行一位工作人
员说，该行推出的一款理财产品“大额
存本”一直备受市民关注，市民购买的
热情也很高。虽说目前的收益率是
4.0%，但是加上复利效果，实际收益率
能达到4.2%，再加上这款理财产品是
保本保息，所以比一般的理财产品更

受欢迎。近日，该行一位客户购买的
一款非保本理财产品到期后，把到期
的50万元全部转成了“大额存本”。

工行平顶山分行国际金融理财师
王晓燕说，各家银行都有私人银行客
户经理，一般他们接触的客户资产都
在800万元以上，这类客户在理财时
更加注重稳健，保本保息的低风险理
财产品就成了最好的理财选择。

银行目前仍是首选理财渠道

“我不会把大部分钱放在银行之
外进行投资。”昨日笔者随机采访了几
位市民，他们说，现在投资渠道越来越
多，他们在网上了解到，有的第三方投
资平台的收益率在 10%左右，有的甚
至更高，但针对这样的理财平台，他们
最多是了解一下，并不会把手中的现
金投进去。

一位市民说，他对投资比较保守，
如果手中有流动性比较强的 10万元
现金，有两个地方可以放，一个是银行
的宝宝，一个是第三方的理财平台，比
如余额宝，首选肯定是银行系的宝宝
产品，因为从内心来说，银行看得见摸
得着，钱存在银行更放心，一旦出现什
么事，自己知道找谁，对于第三方的理
财平台，超过一万元一般是不会放的。

据多家银行的工作人员介绍，理
财产品起售额度一般是5万元，银行
系宝宝这样的理财平台门槛更低，有
的甚至1元就能起存。受投资担保事
件影响，目前市民更青睐银行推出的
那些保本保息的理财产品，在理财渠
道方面，银行依然是市民的首选。

（王红梅）

低风险理财产品吃香
投资者更趋企稳

今年以来，随着央行多次降息，我市多家银行推出的理财产品的收益也随之
有所下降，目前大多数理财产品的预期收益率维持在4.5%左右。但让各家银行
感到意外的是，预期收益率降低，但稳健型理财产品的销量反而上升了。
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