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开发商营销手段多样化

当前的房地产市场营销手段呈多样
化，全民营销、电商营销、品牌类营销等
手段层出不穷。如何能够结合自身品
牌，真正让营销成为一个既能让开发商
得到益处又能成为客户信赖和具有亲切
感的营销模式却是一个难题。

原本与地产毫无关系的“双11”，今年
却成为“购房节”，各大房企纷纷拿出数
量可观的房源进行促销。不少开发商选
择与市区某网+房产交易平台合作，开启
电商购房盛宴，以实际行动响应“双11购
房季活动”。

除推出众多优质项目加盟外，此次
购房特卖会发出买房优惠双响炮，迎年
度巨惠。开发商不仅在特卖会上推出优
质特价房、低价房，而且与电商合作，注
册会员可以享受到电商优惠价格。另据
了解，参与活动的房源仍在快速暴增。
与此同时，特卖会秒杀、拍卖等活动也将
一一开展，让购房者在买房同时可以参
与活动获得更多的收益。

与普通服装鞋帽等小商品不同，房
地产属于复购率很低的大宗交易，且购
房的决策时间和交易过程复杂漫长。为

保证购房者顺利完成购房交易，特卖会
举办方以及楼盘项目负责方将派专人帮
助购房者进行线上选房、线下交易的每
个过程。

某网与房产开发商联合推出“双 11
购房季”，通过优势资源共享，让购房者
方便、安全地买到市场上价格最低的房
源。双方均对此次合作表示期待，“优质
房源+独家折扣+多重豪礼，期待互联网
行业最强大的平台参与，产生不同寻常
的化学反应”。

楼市开启年终冲刺模式

随着电商影响的扩大，近两年“双11”
从天猫扩展到其他电商巨头，随之又波
及线下商场，几乎成为特惠的代名词，也
成了消费者疯狂购物的充分理由。向来
花样频出的楼市自然不愿意错过这个大
噱头。

刚进入 11月，市面上各大楼盘都开
始吆喝起来：恒大名都推出历时两天的
抄底疯狂抢房节，最无忧保障，无理由退
房，购房赠送高达3万元品牌家私……各
大房企各大楼盘纷纷打出“双11”优惠吸
引购房者。

在市场未见回暖且楼市已进入年终

冲刺的现阶段来说，“双 11”来得很是时
候。各楼盘抓住这一时机继续推出优
惠，吸引了不少观望的购房者。

楼盘优惠活动持续升级

金九银十，平顶山楼市成交遇冷。
对于近期的“垫首付”现象，业内人士指
出，虽然“垫首付”暂时降低了购房成本，
但是后期存在还款资金压力过大问题，
导致部分资金有限的购房者不敢轻易尝
试。与存在金融风险的“垫首付”相比，
直接降价或者大幅度的优惠更受购房者
欢迎。

目前到了年底冲刺环节，开发商开
始转变策略，从降价、优惠着手刺激市场
成交。除了借助“双11”促销外，为了冲刺
年关，快速回笼资金，鹰城楼盘将走“以
价换量”的路线。

作为全民购物狂欢日，不仅是各大
电商网站火力全开，楼市也借“双11”节点
促销房源，打造楼市的置业狂欢节。在
今年的“双11”来临之际，鹰城楼市优惠同
样来势汹汹，不少楼盘在“双11”活动期间
明确推出了各种购房特惠：平顶山碧桂
园电商巨惠最高可享8万元，VIP火爆抢
号中，140-252㎡精装花园电梯洋房，100-

135㎡精装瞰景高层，三房、四房、五房让
您一步到位；恒大名都推出90-128㎡精
装三房，奢装豪邸9A精装标准，首付1.5
万元起抢9A精装房，刺激楼盘意向客户
出手。

从上周开始，楼市推盘进一步升温，
开发商加快推盘节奏，同时也加大了优惠
力度。金建悦和园10月31日盛大选房，热
销全城；盛世云景11月22日幸福开盘，即
日起1000元入会享9.8 折开盘优惠活动火
爆进行中，2万元买二房，3万元买三房，凡
入会者在开盘当日可免费参与幸运抽大
奖，届时一吨汽油免费送；九龙广场11月1
日盛大开盘，交1000元抵10000元。

值得注意的是，“双 11”开发商主推
100㎡以内的小户型，凭借着低价、灵活
方便的优点，很好地满足了单身男女的
购房需求。另外，建业·十八城、恒大名
都、碧桂园、常绿·林溪谷、蓝湾新城、蓝
湾翠园、银基誉府等预约热度比较高的
楼盘，通过与电商合作推出特价房源，
以吸引潜在购房者的目光。不过，据笔
者了解，此优惠并非仅适用于“双 11”这
一天，而是年底冲刺销量的常规性优惠
活动。

不仅是购房优惠满天飞，为迎接“双
11”的到来，多家楼盘同时举行了以“双
11”为主题的暖场活动，相亲派对、幸运套
圈 圈住幸福、精油香皂DIY……“双11”已
经成为楼市一个重要的促销节点，特别
在今年平顶山楼市整体不景气的背景
下，房企对于“双 11”的重视程度越来越
高。 （张秀秀）

迎战“双11”楼市也疯狂
疯狂的“双11”马上

来临，“光棍节”不仅仅成
为各大电商网站购物的
狂欢节，也成为众多房企
促销大戏上演的舞台。
从当前市场的真实需求
来讲，“脱光”买房族仍然
是最坚挺的市场需求，即
便是当前楼市正处于低
谷期，他们仍是现阶段支
持楼市“去库存”的最大
动力。

大多数市民已经阅
房无数，只差临门一脚。
也别着急，“双 11”房产
特卖会已经全面打响，目
的就是将优惠进行到
底。所谓机不可失、失不
再来，“光棍族”可要抓紧
机会了。


