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鹰城第三届中秋商品
特卖会：

特色节日商品
一站即可搞定

报名“驾考特训营”
质量有保证
本报将监督驾考全程
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沪指下跌近8%
失守3000点

□本报记者 燕亚男

同样逛车展，不同的人目的不尽相
同，发烧友最想看的是难得一见的名车
豪车；专业人士看的是设计潮流、技术方
向；而想买车的朋友则是在中意的车型
前徘徊，对他们来说，最关心的问题莫过
于在车展上买车是否划算。

外行看热闹，内行看门道。对于想
买车的朋友，在车展上，面对众多的车型
和商家名目繁多的优惠政策，往往不知
道买哪款车好。那么，如何在车展上买
到一辆称心如意的爱车呢？下面整理了
一些业内人士的建议，以供参考。

一、做好前期准备工作
在车展之前确定几款自己中意的车

型，初步做一个对比，最好能去相关品牌
的4S店了解一下各车型车展前的大致
价位，以便和车展期间的促销政策进行
比较。

二、看车有侧重
车展上的车琳琅满目，品牌众多，要

挑自己关注的车型，有目的地看，找重
点、挑亮点。

三、货比三家，忌冲动消费
不要听经销商一说“收到很多订单，

再不买就没了”之类的话就急着做出决
定。另外，有的消费者为了一些不实用

的促销礼包冲动消费，把不适合自己的
车买回家。汽车是大件消费品，要理性
消费。

四、签单多留心
签单一般分为两种方式，一种是以

订单形式，预付订金然后通知车主到店
里交钱提车；另外一种则为现场交易，择
日提车。

签单时要注意以下事项：1.看订单上
的各项收费是否合理，如遇不合理条款
则应及时提出异议。2.优惠措施应记录
在订单上作为凭证。3.目前有些车型比
较紧张，可能会存在迟缓交车的情况，消
费者需要向对方确定提车准确时间。

车展：看热闹与看门道

十月车展
为你而来
时间：10月15日至18日 地点：市体育村

□记者 燕亚男

本报讯 随着“金九银十”黄金购车季
的到来，鹰城车商冲击年终销量的战役即
将打响。由市汽车行业协会、平顶山日报
传媒集团共同打造的2015十月车展将于
10月15日至18日在市体育村举行，因其更

加贴近汽车消费市场而格外受广大经销商
与消费者的热捧。

2015年是车市回归理性的一年，汽车
消费增长放缓且渐入下行。前三个季度，汽
车消费积极性明显下挫。加上今年的“金
九”面对接踵而来的假期，市区多家主流汽
车品牌的经销商已将本次秋季车展作为完

成销售目标的主战场，准备在十月车展上甩
开膀子大干一场。车展买车优惠，尊享全年
最低价，市民也对十月车展十分企盼。

十月车展上，一些品牌的最新款车型将
首次亮相鹰城，其中包含下半年即将上市的
多款车型。除此之外，如往届车展一样，许
多汽车经销商将推出热销车型，促销力度将

比平时更大。还有一些品牌针对车展推出
“特价车”，销售价格令人心动。

一千种车，代表着一千种生活态度。
换一种生活态度，让您的车“换”然一新。
我们在2015十月车展等你！

欲知更多活动详情，请关注微信订阅
号“鹰城微车市”。


