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心理咨询热线 为您排忧解难
为给两报读者提供更好的服务，解决大家

在紧张忙碌的工作、学习和生活中遇到的心灵
困扰，平顶山日报社读者俱乐部与平顶山市心
航心理咨询师和公共营养师职业培训学校联
合开展“关爱随行”心理咨询活动。凡两报读
者均可拨打本周值班咨询师陈鲜13393755592

咨询各类心理问题。7月29日特邀副教授、国
家二级心理咨询师徐要逊讲《心理测验学知
识》；8月2日特邀副教授、平顶山学院心理学
讲师刘志平讲《咨询心理学知识》。我校第26
期心理咨询师和公共营养师专业培训已经正
式开始。咨询电话：徐老师15136929664

贾女士：陈老师你好，我因家庭问题困扰，两年来精神心情一直处于抑郁中。我之前已
经不止一次找过心理咨询师，可好像都没有解决我的问题。我和你聊一个下午，时间长
一点，你能不能帮我解决问题？
陈鲜：你好！在我回答你的问题之前，我们首先要搞清楚你的咨询目的是什么？假如你
是因为各种原因，不想或者是不能给你认识的熟悉的家人朋友讲，需要找一个可以听得
懂你的理解你的人倾诉，那么，我可以侧耳倾听，并且可以保证：绝对可以给你保守秘
密！因为保守秘密是心理咨询师的职业道德。不过我需要告诉你的是：你需要了解什
么是心理咨询。心理咨询是心理咨询师心理学以及相关学科的专业知识，遵循心理学
原则，通过咨询的技术与方法，帮助来访者解除心理问题。心理咨询师好比一把梳子，
需要梳理来访者的思绪和问题脉络；又像一面镜子，将来访者的问题展现在他自己面
前，使其自我觉察，重新找到解决问题的方法。 【未完待续】

今日学法 律师在线
为回馈读者，服务社会，平顶山日报社

读者俱乐部与“省法律援助先进集体、省华
侨法律维权服务站”——河南倚天剑律师
事务所联合开展“法在身边”法律服务活
动：每周工作时间，凡两报读者均可拨打倚
天剑办公电话 3388775或登陆 http://www.

itiki.cn（倚天剑律师网）进行咨询，由资
深律师解答、评析，帮助读者学法、用
法。活动期间，两报订户持会员卡到倚
天剑律师事务所咨询免费，法律事务代
理费用优惠 20%。

本期解析律师：陈晓锋、陈庆雨律 师 看 法
本周三值班律师：岳永宏、王艳

一、仲裁是协议管辖，而民事诉讼是强制管辖。仲
裁以当事人双方自愿为原则，必须有双方事前或事
后达成的仲裁协议，仲裁机构才能依法受理，并在
此种情况下，法院无权受理此案件；而民事诉讼不
必得到另一方当事人的同意或者双方达成诉讼协
议，只要一方当事人向有管辖权的法院起诉，法院
就可以依法受理争议案件。

二、仲裁可由双方当事人约定仲裁庭的组成方式
并自主选定或者委托指定仲裁员，而民事诉讼中的

双方当事人不能选择审判庭的组成方式和审判员。
三、除特殊情形外，民事诉讼实行公开审理，而

仲裁注重保护当事人的商业秘密，一般实行不公开
审理。

四、根据《中华人民共和国仲裁法》第三条、第七
十七条规定，下列纠纷不能仲裁：1.婚姻、收养、监
护、扶养、继承纠纷；2.依法应当由行政机关处理的
行政争议；3.劳动争议；4.农业集体经济组织内部的
农业承包合同纠纷。

民事诉讼和仲裁的区别

盼望着，盼望着，终于要跟
市民见面了！

8 月 1 日，鹰城（国际）商务
中心——香港城体验中心将盛
大开幕，届时市民不仅可以实地
领略国内最大的步入式沙盘风
采，还有一系列好吃、好玩的活
动等你来！

香港城是平顶山市政府在
第一、第二届“华合论坛”上签约
的投资项目，也是平顶山市政府
重点工程项目、卫东区“1 号工
程”。项目位于劳动路以东、大
众路以南、建设路以北、康复街
两侧，占地面积72229.49平方米
（约108亩），总建筑规模约57万
平方米，由河南鹰城集团有限公
司和台湾金筑国际置业地产有
限公司共同投资建设。

香港城是集特色商业步行
街、五星级酒店、5A级写字楼、酒
店式公寓、高尚住宅等多种业态
于一体的复合型城市综合体。
建成后可提供10.6万平方米的五
星级酒店和顶级商务办公面积，
可提供600套高档酒店客房；近
12万平方米的特色商业街，上千
家富有风情格调的店铺，能提供
近万个就业岗位，进一步提升了
城市第三产业的服务水平。

其中，特色商业步行街采用
国际先进的街区 MALL 规划模
式，以上海新天地、南京 1912 为
蓝本，将打造成为鹰城首个 24
小时不打烊的一站式购物街
区。整个商业街区由四大商业
片区构成，每个区域业态规划明
晰，各区域差异化定位，互为补
充；整个商业街区由鹰城世贸广
场专业团队招商运营管理，统一
规划、统一招商、统一运营，倾力
打造平顶山市中心区域独一无
二的体验式休闲购物公园。

（1）兰桂坊美食酒吧街片
区，建筑面积约 4 万平方米，以

“吃遍全世界，嗨翻全鹰城”为主
题，集合全球美食、风情酒吧，强
调 24 小时一站式消费，通过景
观小品、外摆设置、建筑装饰等，

打造平顶山最具特色的体验式
步行街区。

（2）HK7·1片区，建筑面积约
2万平方米，以迪士尼乐园为主
题的一站式体验购物馆，多业态
相融合，24小时消费自由切换。
区别于传统室内商场千篇一律
的装修陈列，HK7·1室内整体装
修风格以迪士尼乐园为主题，让
广大市民不去香港即可近距离
感受迪士尼带来的欢乐，让消费
者在轻松欢快中享受饕餮美食，
体验购物乐趣，洗去一身疲惫。

（3）旺角广场片区，建筑面
积约 3万平方米，整体定位为大
型超市及小商品购物城，作为整
个项目的核心所在，对上部街区
人流拉动、人气带动有着很大的作
用。片区高标准的硬件设施（12部
自动扶梯、5个大面积下沉广场、一
连串的采光天窗），吸引多家国内
外知名零售巨头前来洽谈。

（4）金融商务广场片区，建筑
面积约2万平方米，沿城市中轴建
设路分布，整体定位为匹配高端
商务的银行金融、票务、高端餐
饮、会所、健身中心等业态，作为
平顶山核心金融商务区地标商
业，是城市金融商贸、文化交流、
商务洽谈的中心。

除了特色商业步行街外，香
港城还将建设一座五星级酒店、
5A写字楼和酒店式公寓以及 11
栋高层住宅。高层住宅小区户
型面积区间在 36 平方米至 240
平方米，两梯 5户、两梯 6户、两
梯8户、两梯10户，适合各年龄、
各阶层的置业需求。该住宅区
域功能完善，教育、医疗、购物、
休闲娱乐、停车一应俱全，雷锋
小学、平马路小学、市三六联校
环伺四周。该项目自有 10万平
方米的商业街区，家门口就可以
满足各种消费需求；近5000个停
车位，住户不用再为停车发愁。
作为投资功能来说，该项目地段
位置好，并且每平方米售价低于
周边同类商品价格近千元，升值
潜力巨大，投资看涨。 （大勇）

8月1日，
就来香港城！

香港城项目效果图香港城项目效果图

恒大房产的精装修受到消费者青睐。 （资料图片）

7月初，恒大集团公布半年报，
2015年前六个月销售 893.6亿元，
目标完成率居全国第一。近日再
传捷报，恒大河南公司14个在售项
目上半年销售金额共计61.4亿元，
跻身全国房企第 55位，在河南区
域房企中排名第一！

成绩斐然

恒大河南再拔头筹

根据中国指数研究院的监测
数据，截至6月30日，恒大河南公
司的销售金额为61.4亿元，在全国
房企中排名第 55位，在河南区域
房企中排名第一。这一销售额，接
近2012年恒大河南全年销售额的
两倍。

一系列高居榜首的数据，受益
于恒大河南产品质量的进一步提
升，全省14个在售项目的园林小区
环境优美，配套设施齐全，高性价
比的产品广受购房者认可：郑州恒
大翡翠华庭项目开盘当天劲销12.5
亿元，去化率高达91%，创下河南
公司开盘套数最多、去化率最高的
历史新纪录；郑州恒大山水城项目
上半年 6次加推，六开六磬，累计
销售 12.42 亿。上半年，郑州三大
主力项目：恒大绿洲、恒大翡翠华
庭、恒大山水城三个项目共实现销
售额 35.74 亿元，占总销售额的
58%，领跑河南公司业绩。其他省
辖市项目表现同样突出，尤其是洛
阳绿洲，上半年销售6.88亿元，占

总销售金额的11%，继续引领省辖
市业绩。

质量过硬

精品战略赢得市场

随着行业发展，房地产市场优
胜劣汰加剧，行业集中度进一步加
大，强者恒强、大者愈大。就省级
区域市场而言，从最早本土房企
独霸江山，逐渐变为外来知名房
企与本土房企共襄盛世。而近两
年，以恒大河南公司为首的全国
龙头房企地区公司在与河南本土
房企的竞争中显现出越来越明显
的集团化、标准化运营优势，稳坐
榜首地位，并与身后房企逐渐拉大
距离。

研究机构认为，恒大河南公司
的成功赢在品牌，赢在产品。为了
保证工程质量，恒大河南公司探索
出毛坯房移交标准样板房的道路，
并首创了“业主开放日”，在交房之
前将施工现场向业主开放，同时邀
请媒体现场见证，把施工现场的每
一处细节都彰显在业主和媒体的面
前，彰显了恒大河南公司对自身产
品品质的信心。

同时，恒大河南秉承恒大集团
一贯的精品战略，作为河南区域首
家实行全系产品精装修的开发商，
9A精装、湖景园林、完善配套、高
端物业是每一个恒大楼盘的标
配。在购房者的心目中，恒大不仅
是精品住宅的代名词，更代表了一

种精品生活。尤其是在居住品质
仍较为滞后的三四线城市，恒大的
进驻无疑带来一股“人居新风尚”，
令人耳目一新：公园般的小区、下
楼即达商超幼儿园、拎包入住精装
房、面面俱到的物业服务，无一不
影响着当地的人居理念，提升着楼
市品质。

此外，不同于其他开发商“纸
上谈兵”的做法，在开盘之前，恒大
首先开放实景园林、样板间、商业
街，确保购房者能够实实在在地看
到自己入住后的生活环境，提升
购房者的购买信心。正因为如
此，恒大产品所到之处，无不掀起
一轮狂销热潮。以平顶山恒大名
都为例，项目于 2014 年 6 月 22 日
开盘，而在当年6月2日已实现园
林景观示范区、商业示范区、9A
精装样板间全面开放，将未来居
住环境真实地呈现在客户面前，开
盘当天劲销 6.1 亿元，创下二三线
楼市销售之最。

恒大集团于今年4月份推出的
“无理由退房”政策，无疑也为旗下
楼盘打开了广阔的市场空间，对其
销售起到了明显的拉动作用。

一般来说，房地产市场上半
年相比下半年较为平淡，房企的
业绩普遍走低，而恒大河南公司
却创出了61.4亿元的历史新高，反
映出恒大高性价比的刚需产品十
分契合市场需求。随着下半年销
售旺季的到来以及新项目的入
市，恒大年度销售目标有望提前
超额实现。 （大勇）

恒大河南上半年劲销
61.4亿元
省内房企排名第一


