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如今，内地人赴港不光旅游购物，买保
险也成为一些人热衷的事。香港《星岛日
报》近日援引香港保险业联会的数据表示，
2014 年内地客在港的新保单额 244 亿元

（港币，下同），年增长率21%。
有人说，如今到名牌店抢货的内地客

少了，在保险店前排长队的多了。内地人
散落在全国各地工作生活，却都争先恐后
地跑到香港买保险，香港的保险魅力到底
在哪儿？大老远地跑到东方之珠去投保，
真的好吗？

自由行后数量递增

英国保诚保险公司理财顾问李女士表
示，内地人赴港购买保险，以赴港自由行启
动为节点，此后保单数量逐年猛增。如今
市场依旧火热，即使香港取消内地投资移
民，深圳居民赴港改为一周一行，都没影响
内地赴港买保单的热情。

“4年前，内地人在我的客户中大概占
到 10%，现在能占到30%至40%。为了更
好地跟客户沟通，我跟我的同事都开始努
力学说普通话，也经常跟内地的客户在微
信上互动。”李女士说。

一个突出现象是，除了为数众多的白
领，内地富人也青睐香港保单。有业内人
士表示，部分到香港买保险的富人，一方面
是看中香港保单性价比高、功能齐全，比如
生意人通常喜欢买高保额分红型寿险；另
一方面是为了配置美元或港元资产，出发
点是为了孩子出国留学或海外置业方便，
另外，把钱放在香港保险公司，私密性也
好。

较内地产品有优势

业内人士分析认为，香港保险之所以
这么有吸引力，原因在于其行业历史悠久，
制度及服务更完善，保险保障的范围更广，
同等保额资费更便宜等。据了解，目前香
港的合法保险公司总数达到 158家，保险
中介人超过8万，有“保险公司多过米店”
的说法。它们提供种类繁多的保险和风险
管理服务，部分产品在保障范围和费率上
的确较内地产品有优势。

在康宏金融集团从事理财保险的吴瑞
表示，内地人来港买保险都紧盯着三类：重
大疾病险、人寿险和储蓄分红险。

以香港某公司的“危疾终身保计划”为
例，其涵盖了69种严重病况，包括原位癌
在内的17项预支赔偿病况。吴瑞说，内地
一般重大疾病保险只涵盖30到40种病况，
大多数保险产品不涵盖早期重大疾病以及
原位癌。同等额度的保险，受保人要投的
保费在香港比内地要便宜30%左右。储蓄
分红险也是内地人赴港的一大目标。以某
保险公司的储蓄计划为例，缴纳3万美元
的保费，25年之后可获得逾12万美元的现
金回报，预期每年回报率为6.35%。相比而
言，内地的储蓄型保险每年现金回报率一
般在3%左右。

此外，香港保单经过核保生效后，无职
业及生活地区限制；香港保险可投资多种
不同类型的金融产品，为客户提供妥善的
财富分配及投资选择。凡此种种都透露着
一股诱惑力。而从内地和香港对比来看，
香港人生活环境、社会信用体系比内地更

为完善，某种程度上能降低部分成本；内地
由于医疗健康信息不透明，存在骗保骗赔
的现象。此外，内地保险公司在精算时也
会把空气、食品污染带来的风险计入成本，
所以保险价格自然比香港要高。

多重风险不容小觑

但凡事有利必有弊，由于投资模式、法
律政策等方面和内地都有不同，内地人“舍
近求远”赴港买保险，一定要建立在充分认
知风险的基础上，不能盲目跟风。

深圳市民熊先生2013年去香港时，买
了一份东亚人寿的分红型意外保险，该保
险月缴1000元，缴费5年后现金价值即可
与所缴保费相等，最高保额20万元。“由于
我在香港没有银行账户，为了节省跨境转
账的手续费，现在每个月我都要去香港交
一次费，挺麻烦的。”除此之外，在港买保
单，提前退保损失极大。熊先生表示，与他
一同投保该险种的一位朋友，因去了北京
工作，感觉缴费不便，于是选择了退保，结
果只退回1000多元，已经缴的2万多元保
费打了水漂。

汇率的风险更是不能小觑。在香港购
买保险，理赔或给付时使用的都是港币，而
港币又直接与美元挂钩，一旦港币相对人
民币贬值幅度过大，投资者就会出现现金
缩水，遭遇投资损失。

由于香港和内地的医疗判断标准存在
差异，购买重疾险就存在理赔风险。如果
产生认定差异，内地被保险人必须要到香
港去协商甚至走法律程序，聘请香港律
师。香港律师收费高昂，即便被保险人最

后赢得官司，诉讼费也是一笔非常大的开
销。更有甚者，如果最终理赔纠纷难以认
定，则会造成赔付困难，甚至拿不到赔付。

做足功课小心陷阱

因为香港保单销售红火，购买时要小
心一些陷阱。第一条就是不要相信某些机
构宣传的“在内地出售的香港保险”。香港
法律规定，所有保险合约必须在香港本地
签约，所有保险公司对非香港居民投保均
采取极为严格的入境文件审查和来港见证
制度。一些公司营销人员到内地销售、签
单，并通过伪造入境记录让保单生效，这样
的保单属于“地下保单”，无效且不受法律
保护。

市场快速发展带来泥沙俱下，误导也
正在赴港买保险的内地客人中蔓延。最明
显的案件就是香港101投连险。101投连险
是需要缴费25年的长期保险产品，让部分
代理人误导成缴费3年甚至18个月就可以
的一款短期缴费产品。实际情况是，缴费
3 年以后，保单的收益根本顶不住保费。
有业界人士形容其“基本就是骗钱”，所以
在相关部门干涉下已经停售。

有保险业人士建议，若想去香港投保，
一要找专业、负责的保险顾问仔细咨询；二
要按照香港保险公司的操作流程，弄清和
内地保险公司在投保前后有哪些区别，如
付款方式、货币差异、术语、理赔范围和限
制情况等，免得后悔。熊先生提醒说，香港
保险合同都有中英文对照，但中文表述与
内地不同，一定要看清合同，以免日后造成
麻烦和损失。 （人民）

部分内地人喜欢到香港买保险
业内人士：有利有弊，小心陷阱

本报讯 据中国保监会办公厅官方微
博消息，昨日，中国保监会公开印发了《互
联网保险业务监管暂行办法》（以下简称

《办法》）。《办法》的发布，标志着我国互联
网保险业务监管制度正式出台。

消息称，《办法》以鼓励创新、防范风险
和保护消费者权益为基本思路，从经营条
件、经营区域、信息披露、监督管理等方面
明确了互联网保险业务经营的基本经营规
则。

《办法》明确了参与互联网保险业务的
主体定位，规定互联网保险业务的销售、承
保、理赔、退保、投诉处理及客户服务等保
险经营行为，应由保险机构管理负责。第

三方网络平台，可以为互联网保险业务提
供网络技术支持服务。

《办法》适度放开了部分人身保险产
品以及部分面向个人的财产保险产品等
险种的经营区域限制。同时，《办法》规定
对不能保证异地经营售后理赔服务、导致
出现较多投诉的保险机构，监管部门将及
时采取监管措施，停止其相关险种的经
营，保障互联网保险业务经营的稳定健康
发展。

《办法》强化了经营主体履行信息披露
和告知义务的内容和方式，着力解决互联
网自主交易中可能存在的信息不透明、信
息不对称等问题，以最大限度保护消费者

的知情权和选择权。
《办法》坚持“放开前端、管住后端”的

监管思路，通过明确列明禁止性行为，建立
行业禁止合作清单等方式，强化了保险机
构和第三方网络平台的市场退出管理，充
分发挥优胜劣汰的市场调节机制，督促保
险机构及相关第三方网络平台依法合规经
营。

《办法》要求保险公司加强互联网保险
业务的客户服务管理，建立支持咨询、投
保、退保、理赔、查询和投诉的在线服务体
系，鼓励保险公司创新服务方式，确保客户
服务高效便捷，切实保护消费者合法权
益。 （中新）

保监会印发《互联网保险业务监管暂行办法》
全脑速读记忆法：
背书更容易 学习变轻松

“学了全脑速读记忆法后，我背课文、背数
学公式很容易，学习也轻松了很多。”即将升入
初中的支苡达四年级寒假时学习了全脑速读
记忆法，今年暑假又接着上了“万字班”。目
前，他的阅读速读和记忆力都快速提升，一篇
文章看两三遍就基本记住了。

“全脑速读记忆法”系王学贤发明创造，他
身兼中国阅读学研究会常务理事、快速阅读推
广中心主任等职，已在鹰城开办过数期全脑速
读记忆法培训班，让鹰城数百名中小学生受
益，并如愿考入理想学校。

8月10日，全脑速度记忆法培训班再次开
班，可让学员一分钟阅读万字以上，达到“一目
十行，过目不忘”的效果。预约报名电话：
13733755469。 （邢晓蕊）


