
C8 综合 2015.7.16 星期四 编辑 魏应钦 校对 闫增旗

什么样的幼儿园才是真正
适合孩子并让孩子喜欢的幼儿
园呢？

随着社会的发展，大部分幼
儿园已经不再是传统意义上的
幼儿园，平顶山大地幼儿园更是
如此，在传统的基础之上加入了
更多的新颖理念和体验。现在
带大家来感受一下大地幼儿园
的魅力所在。

大地幼儿园开园以来，举办
了许多亲子体验活动，有亲子春
游、亲子水果拼盘比赛、积木大
赛等，还有大地葵花节、大地美
食节等主题活动，都受到了家长
一致好评。

大地幼儿园举办这些活动
不仅让家长参与到幼儿园教学
当中，一起关注孩子的成长，而
且还把室内教学转到户外活动
当中，拓宽了孩子的知识面。在

新的学期，大地幼儿园除了举办
更多、更新颖的亲子体验活动之
外，还将增加社会实践课程，让
孩子们在体验中获得更多的能
力和自信，真正成为具有竞争力
的人才。

另外，将于本周六举行泼水
节的消息一经公布，预约咨询电
话就响个不停。大地幼儿园感
谢社会各界人士的关注和支持。

大地幼儿园，不仅是幼儿
园，它带给孩子的不仅仅是认
知，而且还通过不同的教学方式
和目标，让不同年龄的孩子全面
发展。

爱孩子，就带他来大地幼儿
园吧。

大地煤机厂园：8880123，南
环路西段煤机厂生活区

大地塞纳城园：2267333，凌
云路北段佳田塞纳城（朱江淼）

昨天是夏令营舞钢之行的第
二天，舞钢二郎山景区飘起了细
雨。从小小侦察兵、蛟龙出海到甲
地乙地、仙人指路，每一个活动项
目都让小营员们的心一步步拉得
更近了。

早上不到7点，同学们在热情
的问候声中开始了新的一天。丰
富的早餐过后，大家迎来了“小小
侦察兵”这个考验观察力和分析能
力的项目。小营员们要和军人一
样，拥有出色的侦察能力发现线
索，赢得战机。根据任务要求，六
组小营员依次翻牌“侦察军情”，最
后需按从1到10的顺序将所有牌翻
出，用时最短的获胜。如果依次翻
牌的队员所翻的牌不是自己的对
应顺序数字，要迅速返回去并准确
将自己所翻牌的位置告诉队长，以
便下一位队员更准确地“侦察军
情”。

活动结束，雄鹰队等三队获
胜，龙虎队没有得到名次，大家都
在责怪：“都怪王帅博。”王帅博小
小的心灵受到了打击，暗暗落泪。
带队老师胡洋洋说：“今天这个项
目非常有趣，小营员们都很开心，
活动结束，我看到三个队里有小营
员情绪不高，有的还哭了。不过经
过带队老师的开导，营员间的小摩
擦、小疙瘩被非常顺利地化解，经
过比赛，孩子们之间更加团结，更
加喜欢各自的团队，更喜欢我们这
个大集体了。”

“我们虽然成绩不好，但是我

们要的不是成绩，我们要的是团
结。”活动结束后，第一组的分享感
言让在场的每个人都感到很欣慰。

由于下雨，下午进行了蛟龙出
海、甲地乙地、仙人指路三个项目，
而且还观看了鸟艺表演等。这三
个项目都在考验营员间的配合、默
契程度，同时甲地乙地还要考验孩
子们的创新意识。希望通过不同
的活动让孩子们学会团队合作，学
会理解别人，面对失败不要一味地
埋怨。经过一天的活动，小营员虽
然都很疲惫，但是却异常的兴奋和
激动，他们彼此有了更加深入的了
解。 （李京晶 文/图）

带队手记：昨天，午饭后第四
组的黄晨阳突然发烧超过 38 摄氏
度。发现这个情况后，带队老师赵
晨杨第一时间联系黄晨阳的家长，
经过沟通，我们决定将孩子送到景
区所在的镇医院。送去医院前，赵

晨杨老师在宿舍里一直抚摸着孩子
的额头安慰他。同宿舍的冯政龙感
慨：“从小到大，我遇见过三位好老
师，一个是幼儿园的温老师，一个是
夏老师，第三个就是赵晨杨老师。”
尽管赵晨杨是男生，但是他的细心
照顾让我们非常感动。

来到营地后，小营员柴凯文特
别想家，昨天参与活动积极性较
低，经过老师们的开导，他的心情
好了很多，表示愿意继续加入以后
所有的团队活动。我们都相信他
会做得更好。

（7月15日 带队老师胡洋洋）
安全夏令营第三期开始接受
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7月 6日，恒大地产（HK.3333）
公布 6 月销售业绩：单月销售额
247.5亿元，香港内房企第一；上半
年销售额871.1亿元，目标完成率全
国第一。

创多项历史纪录

据统计，247.5亿元的销售额是
恒大首次月度突破 200 亿元，继 5
月后再度刷新其单月销售历史新
高，同比增 88.8%，环比增 48.2%。
凭借 4 个“百亿月”和 1 个“200 亿
月”，恒大半年实现销售额 871.1 亿

元，同比增 82.3%，增幅全国第一；
完成 1500 亿元目标的 58.1%，目标
完成率全国第一，兑现时间过半、
任务过半的承诺。

此外，恒大6月实现销售面积
286.2 万平方米，创单月销售面积
纪录，同比增 82.3%，环比增 21%，
总量及增幅均为全国第一。半年
累计实现销售面积 1137.8 万平方
米，是全国首家突破千万平方米的
房企。

数据显示，由于产品质量、园
林、配套等方面的提升完善，恒大上

半年在薄利多销的基础上实现量价
齐升。业内人士认为，预计随着下
半年市场整体向好和新盘入市，恒
大将提前超额完成年度目标。

年度销售目标有望超额实现

红火的业绩再次让恒大登上
全国无可争议的头条位置，成绩的
背后更彰显着恒大雄厚的实力与
强大的品牌凝聚力，更代表全国千
万业主对恒大品质的信赖与认可。

长久以来，一提起恒大地产，
人们就会想起千亿房企、皇家园

林、成熟配套、9A精装、民生地产、
超高性价比等代名词。

的确，在小区规划上，恒大一
直倡导园林、配套先行，居住品质
看得见；在房屋建筑上，恒大深耕
品质精装18年，坚持走“9A精装”路
线；在户型设计上，恒大主打超高
性价比房源，温馨两房、舒适三房
满足不同家庭需求；在物业服务
上，恒大“一站式”服务理念，24小
时贴心服务模式，让每一位业主尊
享皇家级礼遇……

此外，今年4月恒大宣布“无理

由退房”，覆盖恒大全国范围内所
有楼盘住宅，引领楼市“新常态”。
业内人士分析指出，恒大“无理由
退房”，一方面可以为老百姓提供
高性价比产品和更好的服务，另一
方面也为旗下楼盘打开了广阔的
市场空间，对其销售起到了明显拉
动作用。随着下半年销售旺季的
到来以及新项目入市，恒大地产
1500 亿元的年度销售目标有望提
前超额实现。

把家安在公园里

恒大名都，作为恒大集团进驻
鹰城的扛鼎之作，自2014年 6月开
盘以来，屡次登顶销售冠军榜。开
盘一年以来，恒大名都以完善的社
区配套、优美的园林景观、行业领
先的精装理念、精益求精的工程质
量、优质的物业服务受到了鹰城市
民的好评，成功吸引了数千位业主
选择在此安家置业。截至目前，已
经拥有2000余户业主，足以说明恒
大地产强大的品牌号召力。

恒大名都是鹰城唯一一座精
装品质大盘，奥的斯电梯、海尔橱
柜、松下开关、老板厨房用具、群升
入户门……满屋名牌顶级品质，拎
包即可入住。在户型设计上也是
充分考虑鹰城百姓需求，79 平方
米温馨两房、109平方米舒适三房、
137 平方米阔绰三房，满足不同家
庭需求。空间布局紧凑，南北通透
户型，全明设计，舒适空间轻松享
受。

此外，在园林设计上，恒大名
都秉持恒大地产精品造园林的理
念，在园林的打造上可谓不惜成
本。项目 45000 平方米皇家园林
内，百余种千余株名贵树木全冠移
植；在园林的翠绿茂盛之外，恒大
名都亦遵循居住舒适的要求，全心
全意打造 3000 平方米中央御湖。
家门后的后花园，闲暇之余，一家
人逛逛，舒适而温馨。 （石腾飞）

恒大6月成交近248亿元，上半年销售额871.1亿元

高品质住宅获千万业主拥趸

夏令营舞钢之行次日：

不惧失败，小营员们的心离得更近了
大地幼儿园，不仅是幼儿园

小营员们在进行游戏


