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一大批特价房来袭

特价房室内房展会7月底举行
７月，一场楼市的消暑盛宴将不期而至。7月底，特价房室内房展会将在某房产联展中心举办，与以往展会最大的不同

点在于，本次展会主打特价房，所有参展商都将推出超乎想象的特价房，真实房源，诚心回馈消费者。
买房，现在大家最看重的就是价格和质量，在房价居高不下的今天，如何买套便宜好房，是每个人最关心的问题之一。

房子是家的依托，有了房子才有家。大家为生计奔波，无非就是想安坐在自己的家中，享受生活的温馨。你还在为找不到心
仪又买得起的房子“发愁”吗？本月末，快来看特价房室内房展会为你准备的便宜好房吧！
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本次房展会由平顶山晚报地产周刊
主办，河南金榜广告有限公司和百强网
房产交易平台承办。

“展会招商效果出奇地好。”组委会
负责人说，自展会招商信息发出到目前
短短两周时间，就已基本完成了招商，现
在只待展会开幕。

“虽然展位基本已订满，但还有不

少房企打来电话报名，县区的一些开发
商也要求参展。为了满足更多开发商
参展的要求，展位又增加了几个。”房展
会组委会负责人说，“由于场地和展位
限制，协调的余地并不大。但经过我们
的努力，终于把展位增加了几个。即便
如此，依然无法满足开发商的参展要
求。”

展位基本已订满

买房是一个家庭的大事，面对越来
越少的市内刚需楼盘和越来越高的房
价，购房者显得颇为弱势。特价房室内
房展会就是要真正为百姓服务一次 ，打
造平顶山市民专属的特惠购房节。

筛选精品特价房。对于广大购房者
来说，特价房三个字可谓极具诱惑力，不
过，对于整个平顶山市来说，满城搜索特
价房，对消费者个人来说，能力确实达不
到。本次房展会聚集了平顶山众多知名
楼盘，组织方前期更是投入了巨大的人
力，通过历时两个月的全城扫盘、考察项
目、耐心砍价等，筛选到了平顶山最具性
价比的房源。所以，买房不必再东奔西
走，到房展会一站即可搞定。

服务百姓定位亲民。与其他主打别
墅高端盘的房展会不同，本次房展会的
主打就是面向普通消费者的刚需盘，没
有大而全，只有少而精。把平顶山市民
看好的楼盘聚集到一起，力争让购房者
不虚此行。通过为市民购房砍到最低
价、联系装饰公司赠送购房大礼包、现金
大礼包等方式，让消费者享受到真真切

切的实惠。
另外，本次房展会在室内展馆举行，

可以让消费者无惧天气的炎热，舒舒服
服看房选房。

为百姓办的房展会

这次房展会的优势很多，一起来看看吧！
优惠力度大。“经常去看房，听到说买

房送这送那的，我都不稀罕，能给我把房
价打个折，这才是最实惠的！”市民韩女士
的话一语道出了广大购房者的心声。对
老百姓来说，享优惠可谓是最实在的，本
次房展会拿出了最大力度的优惠政策，为
的就是在平顶山购房群体中留下好口碑，
打造值得信赖的品牌房展会。

组委会提前砍价。不少购房者都有

这样的经历：到售楼部和置业顾问磨了一
下午的嘴皮子，房价却是纹丝不动。毕竟
消费者个人的能力有限，且买一套房子开
发商很难给出很大的优惠。但由专业机
构来砍价就大大不同了，巨大的购房量和
独有的资源，能让开发商给出前所未有的
优惠。本次房展会打破惯例，由组委会进
行前期砍价，历时两个月，筛选到了平顶
山性价比最高的特价新房源，省去了消费
者砍价的环节，真正让消费者省心省力。

众多特价房等你选

本次房展会落实“互联网+房展会”新
型服务模式，利用房展会优势与互联网平
台新动力，通过资源配置与房地产开发企
业的销售互通，形成可持续的让利惠民模
式。新的“互联网+房展会”模式既不依赖
政府财政补助的支持，也不要求开发企业
一刀切地依标准打折，而是倡导房企根据
自身情况通过网上平台设计让利，实现共
赢。

本次房展会期间，网上平台大力推
行超级团购，凡通过网上平台向购房者
进行价格让利销售的楼盘，购房者均可
获得一系列的补助。对于开发企业来
说，通过网上让利销售，可以享受减少展
位费的参展政策，节约了销售成本；对于
购房者个体来说，通过网上平台买房，能
够享受更优惠的价格，且网上房展会平
台能够保障每一个购买惠民楼盘的业主
都能享受到同样的优惠政策，而不用担
心因开发商的差别对待而多花了钱。

（石腾飞）

线上线下同步开展


