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6 月 20 日，平顶山气温高达摄氏 30
多度，比天气更热的却是建业·十八城第
四次收官新品盛大开盘的现场。当天，电
商独家团购建业·十八城开盘，500多名
购房者现场争抢精品房源，场面十分火
爆。

开盘当天，购房者不仅能够享受电商
交易平台+建业·十八城最大力度的开盘
钜惠，还可以品尝甜美蜜粽、参与端午民
俗DIY，而且到访即可参加全天开放的儿
童水上乐园等活动。

■场面火爆，500余名
购房者来到现场

笔者早上七点半就赶到建业·十八城
团购选房开盘现场。建业·十八城项目所
在的耕耘路上，项目展示中心楼前的停车
场内车辆排成长龙，停车位一席难求。

进入项目展示中心，先入眼帘的是与
业·十八城合作团购的电商预约平台区，
站满了大批前来预约的购房者。再往里
走是购房者等候区，现场的座位早已坐满
了人，工作人员穿插其间，为认购的客户
送上水与爆米花，并为购房者讲解情况消
减购房者的急切心情。

项目外的儿童水上乐园区也是人气
爆棚，内有章鱼滑梯、水中摇摇船、梦幻般
的充气城堡、儿童滑梯、锻炼儿童动手能
力的沙池、捞鱼池。不断有家长带领孩子
凭票进入。

8点30分，购房者来到摇号区门口，
建业·十八城项目总经理朱红亮致辞。首
位摇号者在工作人员的指导下完成了整
个购房流程，并领取到了建业精心准备的
蜜粽。

在等待摇号的过程中，部分购房者情
绪激动，李先生说：“像建业·十八城这样
环境、地段、价格的楼盘太少了。我想到
了今天可能会有很多人来买房，但是没想
到竟然有这么多人，搞得买房好像买萝卜
一样，超级挤！”

“我是鲁山十里铺的，几天前就在电
商注册并参加了团购，今天凌晨3点我就
和女友出发到达现场。我们马上要结婚
了，在新城区看了几个月的房子了，好不
容易在建业·十八城看到了朝向和景观都
满意的房子，估计同样看好这儿房子的人
不在少数。买房子几乎是一辈子的事，一
点也不敢轻视，所以我们早早就赶到现
场，虽然累了点，但心里踏实。”潘先生说。

“从早上到现在都没停过，把客户送
进了选房区之后，场外还有很多临时来到
现场预约的客户，这次开盘真的太火爆

了。”除了购房者，同样忙碌的还有建业·
十八城的置业顾问。

■优惠给力，电商团购
助力购房者

经典好房不多见，低价格错过就后
悔。此次开盘，建业·十八城的成本价优
势大显威力——团购价3900/平方米起。
作为商务中心区核心区域的建业·十八城
是平顶山首个百万平方米的世界级城市
综合体，不管是品牌还是规划、环保、物
业、服务、配套等，各方面都堪称平顶山之
最，其超高性价比优势也是显而易见的。

在整体楼市低迷的今天，建业·十八
城最大限度降低了购房者置业的门槛，超
高性价比也为未来升值留下了巨大的空
间。

针对超高性价比带来的火爆，建业工
作人员表示：“不可能再有进一步下降的
可能性了，已经是真正的底价，并且预留
了购房者买入后的上涨空间，打破了观
望。此次，建业·十八城凭借触底的房价，
获得了购房者的优先认同，让敏锐出手置
业的购房者享受钜惠的价格。从今天的
成交数量来看，进一步证明了这一点。”

河南建业这样具备河南龙头房产实
力的开发商，采取“不能再低”的底价开盘
策略，首先以触底成本价开卖，极大刺激
了刚性需求；其次，让消费者以眼见的高
品质清清楚楚地置业，打消购房者的顾
虑，满足购房者真正的需求。

■电商来袭，强力撼动
鹰城楼市

笔者了解到，诸如建业·十八城、建
业·桂园、蓝湾翠园、蓝湾新城、西湖印象、
佳田·西湖岸等新城区的项目楼盘，均推
出利用电商团购的形式进行促销。不过，
楼市电商和传统电商有一定的区别，它不
是通过网络平台进行直接交付，而是参与
团购，以超低价的形式进行优惠。

“现在各楼盘的房价也相差不多，主
要看网上有没有优惠活动，或者如何交付
费用……”市民刘先生参加了电商交易平
台的团购活动，“我们选的是建业·十八城
129平方米。他们推出3900元/平方米购
房优惠政策，在新城区，建业的房子这个

价格还是非常合适的。”
市民通过电商团购参与买房活动，可

以享受到不少价格优惠。而开发商则利
用电商平台，扩大宣传范围，增加楼盘的
影响力。

建业·十八城项目相关负责人说：“我
们主要通过微博、微信和网上售楼部三个
平台，做好线上线下的宣传活动，及时将
最新的房产信息通过电商平台进行宣
传。”不少年轻购房者正是通过网络媒介，
了解到平顶山房产的信息。

80后小秦为买房几乎跑遍了平顶山

的房源。“最近新出的一些楼盘，我都是从
网上先了解信息，电话咨询后再现场考
察。”小秦说，一些楼市信息，比如开盘时
间、优惠方式、户型面积等，都可从一些楼
盘相关的网络平台了解到，“获取信息更
方便了，开发商也能节约成本。”

在平顶山，开发商看到了楼市与互联
网相结合的前景，众多开发商开始与电商
合作。未来楼市和电商的合作将是一种
必然趋势，互联网的高速发展将为房地产
市场增添不少新的卖点和竞争点。

（石腾飞）

鹰城电商团购引发追捧
——电商独家团购建业·十八城上周开盘


