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□记者 燕亚男

本报讯 高考已经结束，由学
生组成的学车大军使得学车潮不
断升温。近日，记者从市区部分
驾校了解到，不少驾校都为学生
专门开通了学车绿色通道。

驾校开辟暑期直通车

目前，市区各驾校的报名费
为2700元至3800元。面对学生
学车的高峰，不少驾校专门为学
生学员制定了 100元至 500元不
等的优惠价格，有的还推出了单
人、单车、单教练的学车便利。

鹰城驾校、鹰都时尚驾校新
增学员中学生占了报名总人数的
近七成。“我们驾校专门开设了学
生班，随到随学，并有专业、负责
的教练指导，让学生尽量早一点
拿到驾照。为了方便学生学车，
驾校还延长了上班时间到晚上
10 点。”鹰城驾校副校长马俊强
说，学生报名凭高考准考证和学
生证均可享受优惠。除此之外，
驾校还将对高考成绩优异的学生
进行奖励，凡是拿到北大、清华大
学录取通知书的学员可免费学

车。
与高考生报名学车同时升温

的还有各大驾校的暑假班。新城
驾校的校长王远兵表示，预计 7
月上旬，随着各高校逐渐放假，学
生学车将迎来一个小高峰，驾校
将在6月底开辟针对大学生和老
师学车的绿色直通车。

学车要选正规驾校

据市运管局驾培科工作人员
介绍，由于现在学车的人多，而高
考结束后又有不少学生来学车，
于是不少黑驾校趁机钻空子。所
谓黑驾校，就是未经过道路交通
运输管理机构审批、办证，不具备
机动车驾驶人培训资质，没有规
范的训练场地，没有符合手续的
教练车，教练无交通部门颁发的
教练证的驾校。目前，全市49所
驾培机构各项资质均达到国家标
准，所有教练车辆均安装了学时
培训系统并实现了与交管部门联
网。学员报名时，一定要问清楚
学费是否包含其他费用，最好选
正规的驾校，千万不要盲目轻信
个别驾校“只要报名就能过”之类
的承诺。

□记者 范丽萍 文/图

本报讯“你看，这个树化玉
上还有年轮呢，五彩斑斓的，不
得不让人感叹大自然的鬼斧神
工！”昨日上午，在市区劳动路与
大众路交会处举办的奇石玉器
博览会上，正在观赏奇石的张先
生说。

据了解，此次博览会吸引了
全国各地数十家参展商，展品包
括印尼树化玉、福建九龙壁、新
疆和田玉、缅甸翡翠、南阳独山
玉、东海水晶和巴西玛瑙等上千
种奇石美玉，吸引了众多奇石玉
器爱好者。

6月 15日下午，在该博览会
现场，不少市民或三三两两围在
奇石玉器旁观赏，或拿起手机和
奇石合影。家住劳动路中段的
王女士是一名玉石爱好者，由于
离会场比较近，每天都会来这里
转转。她说，在活动最后阶段，
参展商甩货时价格都降得很低，
她买的两只翡翠手镯和一条碧
玺项链总共才2000多元钱。

市民吕先生家住新城区，得
知博览会的消息后特意喊上家
人来转转。“真是大开眼界了，小
到10元钱的珍珠玉，贵重到几十
万元的珍稀奇石，可谓应有尽
有。”吕先生说，他一直都想买一
块树化玉，但总嫌市场价太高。
此次博览会上，参展商带来的树
化玉很多，他花6600元买了一块

树化玉，纹理清晰、颜色搭配也
好，感觉很满意。

为了吸引大家的注意，参展
商纷纷拿出了自己的“镇摊之
宝”，使得精品频现。其中，一块
标价88万元的树化玉是全场最
昂贵的展品，它全身金黄，高85
厘米，中间还包裹着黑色虫体一
样的东西，非常惹眼。“这是我四
五年前在印尼淘来的，当时它混
在一堆石头里并不显眼，等到清
扫之后才发现它的珍贵。”参展商
张先生说，他经营树化玉生意许
多年，这样有虫体的树化玉非常
少见。

“我的这块灰文石属于河冲
料，根据上面天然形成的‘红’
字，我给它取名‘红日当头’。”来
自山东的一位参展商介绍，这块
石头标价 18万元，产自黄山，是
一块难得的精品，因为灰文石资
源稀少，能够形成文字的更罕
见。博览会期间，很多石友想
买，但给的价钱都不合适，现在
只待“有缘人”出现。

另外，两亿年前的远古树
藤、福建寿山石摆件、精工细琢
的翡翠手镯、和田玉手把件以及
东海水晶饰品也都成为市民追
捧的“热点”。相比往年类似的
博览会，此次展出的新品也不
少，比如色泽明亮、晶莹剔透的
乌拉圭水晶，还有檀香做的倒流
香炉——上面点燃香料后，烟气
如流水般向下倒流，奇妙非凡。

八方奇石美玉齐聚鹰城

奇石玉器博览会吸引众多消费者

市区多所驾校
为学生开辟绿色通道
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本报讯 如今，面对明显下滑
的增速，各大豪华品牌或许正在怀
念过去美好的时光。

在过去几年的时间里，尽管中
国汽车市场整体增速趋缓，但豪华
车市场依旧保持较高增速。2014
年，主流豪华品牌的销量均保持了
两位数的增长。正因如此，各大豪
华品牌在2015年初制定的销量目
标均较为乐观。只是，而今来看，
许多豪车品牌数月之间从安乐到
忧患，这些目标或将成为泡影。

进入4月，豪华车第一阵营率
先放缓增长速度，在占据八成市场
份额的德系三强中，除奔驰外，奥
迪、宝马的销量同比增幅均已降至
1%以下。豪华车第二梯队各大品
牌也未能幸免，持续领跑第二阵营
的捷豹、路虎，4月销量大幅下滑
了20.9%；沃尔沃4月销量同比增
幅 仅 为 1.8% ，5 月 销 量 则 下 滑
2.2%。截至目前，各车企的5月销
量数据还不够完全，但整体的困顿
趋势预计仍将延续。

据了解，目前奥迪、宝马、奔驰
旗下多款车型都有较大幅度优
惠。奥迪的两款畅销车型A4L和
A6L，折扣价格可达 8.5 折甚至 8
折。而在部分店内，宝马3系的优
惠程度已近7万元，更有一家上海
宝马4S店打出了“买6系送5系、
买X6送3系”的促销优惠广告。另
据捷豹、路虎4S店销售人员介绍，
捷豹路虎旗下多数车型也均有较
大优惠，其中极光车型优惠幅度已
达10万元。而沃尔沃的两款畅销
车型 S60L、XC60 也均有 6 万元以
上的优惠。

与此同时，近年来，各大豪华
品牌纷纷押宝SUV，希望搭上SUV
这趟快车，以实现各自的宏伟目
标。目前SUV虽然仍在支撑着各
大品牌的销量，但价格已在大幅下
滑，经销商可获得的利润也随之减
少。

“两三年前，不管是直接加现
金，还是加精品装饰，豪华品牌的
SUV车型都要加价才能购买，而且

一般都要等很久，但照样有很多消
费者等着买。”一位从业多年的经
销商负责人告诉记者，如今这种

“好日子”已经没有了，很多豪华品
牌SUV的价格已大幅下跌，不仅优
惠很多，还能直接买到现车。

据了解，其实在2014年以前，
多款豪华品牌SUV都还需加价购
买，例如奥迪Q7、宝马X5，以及进
口路虎极光，而今它们的优惠幅度
均已达10万元。其中，奥迪Q7上市
之初，通常需要加价3万-5万元才能
提车，如今则多有10万元以上优惠；
宝马X5此前提车需加价5万元以
上，目前也有10万元左右的优惠；
而路虎极光从最初的加价10万元、
等待几个月才能提车，已经变成如
今的优惠10万元左右并可提现车。

“目前整个高档乘用车市场都
在遭受价格压力，原来可能溢价水
平比较高，但是现在高档产品的价
格都普遍受到了一些挑战。”一汽
大众奥迪销售事业部总经理任思
明如此表示。 （新京）

中国豪华车市场增速放缓
数月之间从安乐到忧患
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