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网络热搜

热新闻

1.2015高考试题
2.美人枕拍3.2亿
3.印度孟加拉交换领土
4.高考无人机防作弊

近日，为确保高考考场周
围无线电电磁环境的干净与
安全，洛阳无线电管理局日前
引 进 了 全 新 的 防 作 弊“ 神
器”——无线电监测无人机，
它能够在高空全方位捕捉无
线电信号。
5.巴萨3∶1力克尤文
6.大妈猛追劫匪
7.步鑫生去世

改革开放先进典型步鑫
生，因病于 6 月 6 日在家乡浙
江省海盐县去世，享年81岁。
8.中国男子迪拜遭劫杀
9.赵薇遭起诉

日 前 ，赵 薇 遭 到 观 众 起
诉，理由是赵薇在电视里一直
瞪自己，要求演员赵薇赔偿其
精神损失费。
10.2015年高考作文

热点人物

1.Angelababy
2.李晨
3.范冰冰
4.郑爽
5.杨幂
6.黄晓明
7.毕福剑
8.范丞丞
9.王思聪
10.贾云馨

榜

（婉宗）

互联网能否让创意“逆袭”？

刘颖昭：用互联网思维运作的这场逆袭
相较于传统的运作方式确实有很大的进
步。“但是这场游戏并不会颠覆广告业现有
的生态链条，只能说是一次有趣的尝试和新
思路。如果未来‘甲方闭嘴’的游戏能网罗
一批卖座的广告人，并实体化，成为品牌公
司或电商品牌，那么它将有可能对广告业实
现深度变革。”

徐慧琳：这次活动不会给广告业带来明
显影响，“我不认为有什么能让‘甲方闭嘴’
的高效作业方式，可能某一天里会被完全淘
汰，但肯定不是现在。无论活动成效如何，
这次挑战都值得尊重。”

曾国平（重庆大学公共管理学院教授）：
这场互联网营销游戏，利用反转的概念，极
大地刺激了参与者和公众的好奇心，是一次
很好的事件营销。但是多次运作后，可能会
引起甲方的反感，被当成一种哗众取宠的方
式。 （重商）

甲方:我要一个创意广告
乙方：给5万块然后请闭嘴
一场“互联网+”游戏引发网络热议
广告行业格局将改变？

热门电影

1.《赤道》

2.《复仇者联盟2》
3.《末日崩塌》
4.《速度与激情》
5.《战狼》
6.《左耳》
7.《奔跑吧兄弟》
8.《超能陆战队》
9.《何以笙箫默》
10.《生死狙击》

这场游戏还得回溯到 4 月 7
日。资深媒体人“罗胖子”罗振宇，
在其公众号“罗辑思维”上发起了
一个活动，称请来了25位中国顶尖
文案高手，要为25家接受挑战的企
业量身定做4A级的创意广告。名
额只有25个，而且并非先到先得。
作为甲方，你只需要做到两件事：
掏5万块钱，然后闭嘴。而乙方占
有绝对话语权，由他们来挑客，进
行创作。这在传统的运作模式中，
几乎完全颠倒了过来。游戏立即
在网上引起不小的震动。

从罗辑思维“甲方闭嘴”项目
负责人李倩发来的公开信息中，记
者看到这场游戏只开放72个小时
的甲方报名时间，却收到了 1500
余家企业报名。其中互联网企业
占41%，传统企业占59%，比较有意
思的是，还收到了一位姑娘的征婚
诉求。

重庆永川人曾军就是这次薛恕轩
的服务对象，31岁的他在去年12月研发
了提供熟人间匿名借贷的 APP。“参与
这个游戏，就仿佛把自己置身于一场赌
局，正因为不知道结局如何，才显得格
外有趣。”曾军表示，自己是被活动的创
意打动，再加上五万块钱并不算多，所
以愿意冒险一试。曾军说，虽然规则是
甲方保持沉默，但是前期和薛恕轩做了
一个小时的深入交谈，把自己诉求都清
晰地告诉了对方，“我现在也很期待最
终的作品”。

“目前作品还没有全部完成，整个
过程是陆陆续续的，到今天为止总共发
了6单。”李倩说。

电影《甲方乙方》里，葛优他们为满足乙方的各种梦想焦头烂
额，但现在一场甲方乙方逆转的戏码在互联网上演。“投资5万
元，得一个顶级创意人操刀的广告文案，但是你必须保持沉默，不
可以提修改意见。你有胆玩这个游戏吗？”近日，一场广告界的逆
袭游戏在微信上引发热议。游戏背后，互联网是否能让创意“逆
袭”？

“创作人根据企业的报名邮件
决定要不要接这个案子，创作人决
定后，我们跟企业确定合同意向，
走合同流程，同时把创作人跟企业
拉到一起。”李倩说，最终广告人创
作完作品后，会第一时间交给活动
主办方，在平台上统一展示。甲方
也有使用这套文案的权利，可以在
不同的平台上推广。

“因为报名的企业远超出预
计，我们的游戏规则做了调整，不
再是抽签决定，谁做谁的文案，而
是初选了100个企业，交给创作人
自由选择，大家对哪家有兴趣就选
哪家来做。”李倩表示，有十几位广
告人接了两家企业，而甲方名单最
终也从原定的25个拓展成了40多
个。

72小时
1500余个甲方报名

最终甲方名单
敲定40多个

家住重庆北部新区汽博中心的薛
恕轩，也是这次游戏中乙方团队的一
员，70 后的他在广告行业待了 14 年。

“文案团人员都曾在国内知名的广告公
司干过，平均年龄37岁，平均从业时间
13年。”薛恕轩坦言，文案团的招募，主
要是靠互相推荐，原定25位后来也增
至31位。

“其实这次游戏里的‘闭嘴’，并非
让甲方完全一言不发，前期仍然会做很
多沟通工作，但是作品开始创作后，他
们就不能再提出修改意见。”薛恕轩表
示，做广告这一行，经常都会遇到让人
抓狂的事，比如自己修改了三四次文
案，最后客户还是要第一稿。“甲方‘闭
嘴’，让我有了更多发挥空间。”

说起挑选甲方的过程，薛恕轩感
叹，“就像高考填志愿一样，先挑3个
做比较，最后以第一志愿优先录
取。”没想到，他恰好选到一个同样
来自重庆的甲方。

这场游戏的赢家是谁？

在这场逆袭游戏里，五万元钱买到的
到底是什么？闭嘴的甲方和翻身的乙方，
以及游戏策划方，玩的是什么牌？谁是最
终赢家？就在游戏如火如荼地进行中时，
业界也对其议论不断。

资深广告人、移动营销专家徐慧琳认
为，在互联网平台上，甲方输赢都是加倍
的。“所以你能看到参与的甲方新锐品牌
居多，反正起点低，赔了也没多大损失，万
一赢了呢，当然是盆满钵满。”徐慧琳的观
点得到了许多业内人士的赞同。

因赛集团副总经理刘颖昭，从事广告
行业十五年，曾获中国广告长城奖全场大
奖、中国4A金印奖金奖、品牌最佳营销案
例奖等多个奖项。近日，他在接受采访时
表示，五万元在这场游戏里被附加上了媒
介传播价值。甲方乙方都有机会借着这
场游戏博出好作品和曝光率，甚至一炮而
红。

“这场游戏最大的赢家是策划方，于
其平台推广、业务延展等方面都大有益
处，其中最长远的收益就是创造了一个有
创意的交易平台。”刘颖昭说。

乙方成员：
挑选甲方就像填高考志愿

甲方成员：
参与游戏是一场赌局

分析

预测

逆
袭？


