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5月25日下午将近两点，刚
刚忙完的宋红艳才有空接受了
笔者的电话采访。

“今天有病休息了半天，要
不肯定又下乡查勘受灾农田
了。”电话那头，她的声音有些沙
哑。上午笔者打来电话时，她正
和相关的农业专家沟通她所负
责区域受灾农田的定损事宜。
下午，她要下乡对受灾的农田进
行定损、公示。

宋红艳是人保财险宝丰中
心支公司的办公室主任，近段时

间的忙碌都源自5月6日那场罕
见的冰雹灾害。

5 月 6 日晚，一场冰雹让众
多农户手足无措，半夜哭着给宋
红艳打电话。宋红艳安慰他们：

“别怕，只要人保财险公司在、有
我在，你们的赔偿一分都不会
少。”在灾害前的那段时间里，为
了说服农户投保，她和保险公司
的员工磨破了嘴皮子。看着丰
收在即的小麦，谁也没想到，意
想不到的灾害真的说来就来
了。她和所有的同事把全部精

力都投入到了受灾农田的查勘、
定损、理赔中，忙起来时也没了
工作日和休息日之分。

在宋红艳心里，最对不起的
是家人和孩子。她说，小女儿今
年才两岁多，为了不影响工作，
孩子在两岁时就送幼儿园了，日
常接送和照顾全由她的姐姐宋
艳红一人负担。自从灾情发生
后，她偶尔才能和女儿见一面，
女儿的一句“妈妈也不给我做好
吃的”让她伤心半天。

人保财险平顶山市分公司

办公室主任柳粉霞说，宋红艳的
父亲春节前刚刚去世，母亲在父
亲去世后身体一直不是很好。
冰雹灾情发生后，宋红艳下乡查
勘受灾农田，有一次路过家门
口，听说母亲在卫生所输液，去
看了一眼后匆匆离去。这让同
事们心里都酸酸的。

不仅宋红艳是这样。冰雹
灾情发生后，为了将理赔款尽快
送到农户手中，该公司的其他员
工也都在忙碌中，每天都发生着
令人感动的故事。★ （王红梅）

全身心投入受灾农田查勘、定损、理赔

保险一线，她20多天未休

奇葩保险越来越多
“跌停险”推出8天
即被叫停

还记得去年的赏月险吗？中秋无月
可赏也能投保。现在，连扶老人被讹诈也
有保险了。今年以来，除了先后被叫停的

“贴条险”“跌停险”，还有“好人险”和即将
二度上架的高温险，不少奇葩险种层出不
穷。不过，记者调查发现，虽然这些产品
名字带“险”字，却不都是保险，多数出险
率极低且难以得到赔付，噱头大于实质。

好人险未获保险牌照

“遇到老人摔倒，你大胆去扶。有人
讹诈你，‘好人险’为你撑腰。”这是某保险
公司经纪平台最近推出的一款新型产品
的宣传语。该险种规定，只需缴纳9.9元
保费，一年以内，如因扶起摔倒老人而被
讹诈、告上法庭，保险公司将承担最高5
万元的律师费或诉讼费，无论最终是败诉
还是胜诉。

记者在该平台推广页面看到，已有超
过10万人免费申领了该保险。该险种的
承诺保障范围为律师费、诉讼费——如果
投保人成为被告且输了官司，保险公司不
负担医药费。“生活中遇到老人摔倒的概
率不高，扶了老人又成被告的概率更低。”
中南财经政法大学金融学院保险系副教
授胡宏兵认为，“好人险”保险责任相对不
高，保险公司可以说是用极低概率的事件
得到了最大化的营销效果。此外，记者还
发现，该平台所属公司根本就没有资格独
立卖保险。

高温险理赔率为零

去年曾推出高温险、热销5万多份的
众安保险，今年将继续推出高温险。不
过，这次是和某空调厂商合作，对该品牌
客户直接赠送。

按照该公司去年的高温险条款，保费
为10元，在6月22日（夏至）至8月23日
（处暑）这段时间内，如气温达到37℃的
天数超过保险公司的免赔天数，投保人可
获得每天 5 元的补贴，最高补贴为 100
元。这份买卖看似“稳赚不赔”，实际上，
保险的设计者早已稳稳控制了“赔率”。

气象数据显示，1981年至2010年间，
高温险覆盖的30个城市，在6月21日至8
月23日期间，37℃以上的高温天数均远
远低于免赔天数。去年所销售的5万多
份高温险，赔率为零。

“跌停险”推出8天被叫停

股票跌停了，心情很受伤，如果此时
有家保险公司“雪中送炭”送来一笔“补偿
费”该多好……

4 月 1 日，雪球官网开放预约“跌停
险”，承诺单只股票最低投保100元，最高
可获1万元赔付。截至当天下午4点，“跌
停险”就已经有近2万的预约数。可惜仅
仅开放预约了8天，该险种就被保监会发
布风险警示叫停。

按照保监会的意见，“跌停险”类似对
赌游戏，有“博彩”嫌疑，利用“跌停险”对
股价波动进行保障有可能进一步放大金
融风险。胡宏兵说，保险产品要回归主
业，而不是打着产品创新的幌子，误导消
费者对保险的认识，开发或销售带有赌博
或博彩性质的产品。

一位资深证券分析师告诉记者，“跌
停”本身就是对投资者的一种风险保护。
股市中减少风险的最好办法并不是买保
险，而是分散投资，而且也有很多对冲风
险工具可供投资者选择。 （楚天）

本报讯 六一即将到来，
保险行业也扎堆推出新业务
迎接六一。笔者从我市多家
保险公司了解到，六一儿童节
前，多款针对儿童的保险集中
上市，“给孩子买份保险就是
最好的儿童节礼物”的宣传语
不时可见。

“零花钱计划”保险、“熊
孩子”保险……平安人寿平顶
山中心支公司的工作人员说，
近段时间，面向儿童推出的保
险特别多，很多保险产品可以
直接从官网上购买。“零花钱
计划”保险，每个月的保费仅
需100元，连续交20年，隔年
可返还700元，并且可以返还
到80岁，并退还双倍保费。

“熊孩子出没 买保险避
祸”。针对“熊孩子的调皮和
破坏力”，中国人保财险推出
了“监护人责任保险”。这款
产品的广告语是“让我们帮您

给孩子的过失埋单”，年龄不
满18周岁的无民事行为能力
或限制民事行为能力人的监
护人可作为本保险的被保险
人。

那么，对孩子来说，哪些
保险可考虑买入呢？中国人
寿平顶山分公司有关工作人
员说，对于 0~6岁的孩子，推
荐买意外险+少儿医疗保险+
健康险；3岁以后，意外险不
可少；7~12岁，推荐买教育金
保险+医疗保险；12岁以后，推
荐买学平险+居民医保+重疾
险。广大家长可根据孩子的
情况选择购买。

平安人寿平顶山中心支
公司一位工作人员说，把保险
作为六一儿童节的礼物送给
孩子，等于送给孩子一份现在
和将来的保障和关爱。这样
的礼物不仅新鲜，也更加有意
义和实惠。（王红梅）

“零花钱计划”保险、“熊孩子”保险……

儿童类保险扎堆迎六一

本报讯 六一将至，孩子们
都在畅想着可以得到什么礼
物。可笔者近日了解到，不少家
长在考虑如何花钱给孩子买礼
物的同时，也在思考着如何培养
孩子的财商。

家长关注财商教育

“我觉得孩子应该从小接受
财商教育，这样对成长有很大好
处。”市民常女士说，她儿子今年
上初中一年级，目前对于理财已
经有一定概念了。对孩子的财
商教育，她是从孩子小学四年级
开始的。她从银行利息给孩子
讲起，讲“钱生钱”道理、讲价值
论……小时候，孩子特别反感她
购物付款时讨价还价，认为她太
小气。后来，孩子会自己根据物

有所值的道理来判断价格了。
近年来，孩子的压岁钱越来越
多，常女士就带着儿子到银行开
了个账户，把钱存了起来。从去
年开始，股市一路走高，她又到
证券公司开了户，把儿子的存款
投入到了股市。

“刚进入股市的时候，儿子
很担心多年的积蓄让股市给

‘吃’了。我就和他讲风险，同时
告诉他可能的投资回报。自从
开户炒股之后，儿子慢慢学会了
关注股市，有空时还会自学些财
经知识。”常女士说。

和常女士不同，6岁的小橙
子（化名）接受的是正规的财商
教育。小橙子在市区一家小学
读一年级。去年，父母给她报了
一个财商教育的辅导班，目前她
已接受了将近一年的财商教育

课程。辅导班有一节实践课是
“售卖活动”，老师带领孩子从批
发市场进货、到零售市场销售，
一步步让孩子从实践活动中学
习怎样从交易中赚取差价，掘取
人生的第一桶金。

“赚了钱，妈妈本想和她一
起出去吃饭，但小橙子看着辛苦
赚来的钱怎么也不舍得花，最后
建议妈妈回家做饭吃。”小橙子
的老师说，财商教育课程不仅培
养了孩子的理财意识，还让孩子
有了节约意识，体会到了父母上
班的辛苦和赚钱的不易。

财商教育方兴未艾

“当时刚引进财商教育时，
咱们这儿的家长不理解，一年只
招了一个班。现在，我们这里已

经有了5位专业财商教育老师、
10个班，每班10名学生。”大地幼
儿园财商教育专业教师姬娜说，
她原来在我市一培训机构——
儿童商学院任教。目前，财商教
育已经引入到了大地幼儿园，她
也随之来到幼儿园担任财商教
育的专业老师。

姬娜说，任教几年来，她最
高兴的就是家长向她反馈孩子
变化的时候。现在，越来越多的
家长已经认识到了财商教育的
重要性。财商教育并不只是培
养孩子的理财意识和理财观念，
更不是让孩子一味地钻到“钱眼
儿里”，而是通过财商教育让孩
子从小树立正确的金钱观，对财
富负责，也能更好地对自己的人
生负责。

（王红梅）

儿童财商教育引发家长关注

舒适、自由的粤派装修风格
成为越来越多业主居家设计的
首选。5月30日上午，家装样板
房直通车将携手广东帝豪装饰
公司，带领业主免费参观佳田西
湖岸的粤派装修设计。此外，广
东帝豪装饰联合鹰城12家一线
家居建材品牌共同主办的首届
粤派家装大型优品品鉴会将于5

月21日在神马润泽园宴会厅举
行。

据了解，中国粤派家装的先
锋、粤派家装文化的传播者——
广东帝豪装饰以粤派巅峰设计、
最新工艺，展示与国际生活接轨
的主流家居文化。5月30日，帝
豪装饰将携手样板房直通车，热
情邀约广大业主参观佳田西湖

岸中式风格 、简约风格等多套
样板房 ，从隐蔽工程、铺贴木工
到成品展现，用巅峰思维设计
生活方式，用完美品质诠释经
典品牌。5月31日，广东帝豪装
饰联合鹰城12家一线家居建材
品牌共同举行粤派联动超级狂
欢，年度最具规模、最富影响力
家装盛事——首届粤派家装大

型优品品鉴会与您相约神马润
泽园宴会厅，震撼回馈，携手献
礼！

因车辆座位有限，有装修意
愿 的 业 主 需 提 前 拨 打 电 话 ：
7070666、15093799066 报名，或
加QQ群315059214成为会员，周
末来一场粤派装修之旅吧！★

（刘梦伟 董军锋）

免费参观粤派工地 传播南方家装文化

样板房直通车携手帝豪装饰周末献礼


