
看好派：返乡潮可助力销售
春节临近，越来越多的游子

返回鹰城。为了吸引在外拼搏的
游子置业，开发商近期陆续推出
了各种优惠。“瞄准返乡置业这一
时点，开发企业必定会拿出较大
的优惠力度来吸引购房者下单。”
一位业内人士表示，平顶山在售
楼盘有80多个，推出春节置业优
惠的楼盘有 50 多个，且大幅让
利，正是购房者买房的理想时
机。不管是置业红包全城派发，
返乡车票换取购房款；还是温情
的“全家福”，到访送啤酒；抑或是
直接的春节购房特惠，都给人们
一个难得的返乡置业良机。

业内人士分析指出，受2014
年楼市整体状态不理想的影响，
开发商不会错过任何一个抢先出
货的机会。很多开发商为了在返
乡置业大潮中抢占先机，给出相
当诱人的优惠。

对于返乡置业的购房者而

言，目前的确是一个难得的买房
机会。抛开当前开发商送出的各
种大礼包不说，外出拼搏就是为
了让生活过得更好，更何况还有

“回家买套房，孝敬爹和娘”之说，
说不定同时还能“搞定丈母娘”，
何乐而不为呢？

“退一步说，即便没有返乡
潮，有了年终奖的刚需购房白
领也在我们的客户范畴之内，
也是要争取的。毫无疑问，刚
需依然是市场主力。”一名开发
商表示。

观望派：准备还是要有的，万
一实现了呢？

市区某售楼部内一位购房者
说：“2014年房价一直在降，2015
年也不知道还会不会降，现在不
敢出手，不知道春节后市场怎么
样。我要是现在买了，年后房价
更低，那我就亏本了。”一名代理
机构人士坦言，2014年的整体经
济形势不尽如人意，不论是钢材、

纺织、建筑还是贸易行业，企业的
生存压力都很大，2015年企业主
买房投资置业的现象应该会有所
减少。

“我们代理的市区项目会在
周边县市做一些落地拓客、派单
及相关优惠活动，但是幅度不大，
毕竟营销费用有限，像去年、前年
那样的大操大办可能不会有了。
而县市当地的项目则会做各种暖
场活动，与平顶山市区项目同争
返乡置业客，竞争异常激烈。”该
代理机构人士说。

“准备还是要有的，万一实现
了呢？”该人士称，就营销来说，未
雨绸缪总是没错的。回顾近两年
的春节，返乡游子置业确实在一
定程度上引起了刚需盘热销，而
在一波热销中，没有合适货源准
备或者没有提前造势宣传的楼盘
在人气和成交方面就明显“差口
气”，毕竟只有周全准备才有收获
的可能。

【观点】

春节楼市能否借返乡置业潮之力重现旺季

返乡安家，青睐繁华地段楼盘
市民冯玲玲称，她和老公都

是平顶山人，老公罗松目前在
重庆工作，而自己在平顶山一
事业单位上班，和老公分居两
地，两人经常为在哪儿买房的
问题而争吵。最近，平顶山一
家大型企业向罗松抛出了橄榄
枝，薪水虽然不如原单位，但依
然可观。经过再三考虑，罗松
决定留在家乡，在平顶山买房
安家。他们想购置一套 120 多
平方米的房子，最好是中心地
段、交通方便、配套完善的楼
盘，这样工作和生活都会非常
方便。

孝敬父母，买环境宜居的楼盘
一部分返乡置业者在一线城

市小有成绩或者已经安家落户，
但为了给家乡的父母换个更好的
居住环境，他们也打算过年回家
时给父母买一套新房。在空气污
染越来越严重的今天，他们买房
更关心老人的居住舒适度，青睐
环境宜居的楼盘。

在选房方面，要求小区环境
一定要安静不嘈杂，周边最好有
公园或提供休闲、锻炼的场所，基
本的生活、医疗配套要齐全，方便
老人日常生活及就医等需求。老
人腿脚不灵便，3层以下的多层
住房或电梯房成为最佳选择。

资产保值，看好有潜力的楼盘
某楼盘置业顾问称，有一小

部分人返乡置业是为了投资，他
们短期并不打算回平顶山，但手
里有点钱想投资，想来想去还是
觉得在家乡购买一套价格合适的
房子租出去或等着升值比较保
险。因为，相比一、二线城市的高
房价，在平顶山买房相对轻松很
多。

“现在平顶山的城市面貌日
新月异，今后的发展肯定会更
好！”该置业顾问表示，新一轮城
市发展新区的定位，让很多在外
游子看好平顶山楼市的前景。

（段晓芳）

【市场】

返乡置业者究竟喜欢买啥房
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借助返乡置业潮

春节楼市能否热销

在政策利好
与市场观望情绪
交织下，春节楼市
能否借返乡潮之
力重现旺季？在
返乡置业潮中，
返乡置业者究竟
喜欢买啥房？笔者
就此采访了业内
人士和购房者。

距离农历春节只有半
个月时间，返乡置业的高潮
也真正来临了。“真正关键
的时刻到了。”新华区某楼
盘策划人员说，“1月份返乡
置业活动主要处在宣传策
划阶段，各大楼盘还在筹备
中，2 月份返乡置业活动才
慢慢展开。今年返乡置业
活动成果怎么样？2月份前
半个月是关键。”返乡置业
潮将强袭鹰城楼市，开发商
一方面对返乡游子亲情喊
话，另一方面也加大了优惠
力度。

用亲情喊话，活动暖人
心。“在外顶天立地，回家别
有天地。”“父母居住梦想开
始的地方，谁说梦想是年轻
人的专利？从现在开始，请
努力，带着父母的梦想飞。”
位于市区凌云路上的银基·
誉府以此广告语展开了对
返乡置业的游子们的亲情
喊话。

鑫鸿嘉园与真爱婚纱
摄影公司推出联动销售，派
置业顾问进入婚纱店，买房
送婚礼基金，还将在火车
站、汽车站等返乡客流密集
的地方，安排看房车接游子
回家，派发精美礼物。“世界
再大，也要回家。”“即使走
遍千山万水，心里却走不出

一片故土，有一种疲倦叫漂
泊，有一种温暖叫归家。外
面的风景再美丽，也比不上
和家人在一起。”恒大名都
的宣传也很温情，首付1.5万
元起，就可回家置业。

除了亲情喊话外，开发
商还拿出了更实际的经济
手段对返乡者展开攻势。
临近春节，恒大集团豪气派
发十亿新年红包，为购房者
带来实惠，首付 1.5万元起，
购买 79-137 平方米湖边豪
宅，送 1500 元/平方米精装
修，并有周末抢红包、赠送
新年大礼包等活动。

银基·誉府推出“7”字
头房价，推销125-178平方米
的豪宅。鑫鸿嘉园在返乡
置业活动期间推出“一口
价”计划，有20套房源作为
特价房；“贴息免税”计划，针
对返乡客户，通过省外返乡
车票、机票、过路费凭证、工
作证、学生证、农村户口证明
等方式认证，除享受“青年置
业”计划优惠之外，还享受垫
交契税、印花税。此外，凡
购买鑫鸿嘉园项目任何一
套房子可报销往返路费，费
用为 888元；或送神马大酒
店年夜饭现金券一张，价值
588 元；或送超市购物卡一
张，价值188元、288元。

【现场】

返乡置业活动形式多样
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