
千年古烧锅
美酒刘伶醉

故事美酒
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2014年，新食品、糖酒快讯
网联合举办的2014年中国酒业
风云榜，经网友投票评选出了
十大年度事件：

茅台重启赖茅
2014年 10月 13日，贵州赖

茅酒业有限公司正式注册成
立，茅台引入中石化易捷成为
赖茅酒业三大股东之一，这意
味着贵州茅台将携手中石化重
新运作赖茅。然而，赖茅能否
为茅台系列酒打开新局面仍是
疑问。

茅台扩招县级经销商
茅台去年通过三次增加经

销商的举措，把渠道渗透到了
县级市场。2014年，茅台共计
新增经销商343家。

湘窖酒业首开贴牌之门
湘窖作为湖南区域市场的

地方强势品牌，在华泽集团民
酒战略的指引下，属于为数不
多受行业影响较小的企业。在
行业拐点期内，湘窖酒业的稳

定发展奠定了弯道超车的基
础，而此次首开贴牌大门，是对
品牌势能的进一步释放和市场
份额的抢占。

酒鬼酒推50款腰部产品
2014 春糖中国酒业投资

高峰论坛期间，酒鬼酒突然亮
出50余款腰部价位新品，并全
力打造馥郁香品牌，作为连接
高端品牌和低端品牌的桥梁，
弥补腰部价位的缺失。这一
事件既是酒鬼酒在塑化剂风
波沉寂之后的首次对外公开
调整的开始，也是酒鬼酒转型
的标志。

汾酒成立五大区域事业部
汾酒成立五大区域事业部

和三大直属销售大区。在区域
事业部设立营销总监，实现区
域的营销规划，建立作战参谋
部队，深耕区域市场，增强区域
市场竞争力。

中国首席品酒师出炉
首届中国首席白酒品酒师

的出炉是白酒行业从封闭自
顾的过去转向开发与消费者
为主的标志，也是行业向消费
者发出的一个有力信号——
白酒也要像葡萄酒一样，建立
自己对消费者的沟通、评价体
系。

五粮人家高调上市
2014 年 8 月 29 日，经过近

两年的筹备，五粮液在武汉欧
亚国际会展酒店正式推出其核
心产品系列中的最新成员“五
粮人家”，实现了五粮液“1+5+
N”产品布局战略规划下的第一
款区域产品的上市。

酒企混改
去年，茅台、五粮液、汾酒、

衡水老白干等大型酒企均展开
了混合所有制改革方面的尝
试。在调整期下，白酒企业机
制给发展所带来的阻碍已经越
来越明显，“混改”显然就成了
从根本上解放、激活白酒企业
发展力的举措。

澳洲酒零关税
2014春糖中国酒业投资高

峰论坛期间，中国与澳大利亚
实质性结束了自贸协定谈判，
有消息显示，我国将会在五年
内对澳洲葡萄酒实现逐年降
税，直至实施零关税。业内人
士预测，对澳洲酒实施零关税，
将在价格层面、资本动向、国内
葡萄酒竞争格局等方面产生极
大的影响。

首届白酒柔和绵雅型论坛
10月 10日，首届中国白酒

柔和绵雅型风格发展趋势高峰
论坛上，中国食品工业协会白
酒专业委员会常务副会长兼秘
书长马勇、著名白酒专家沈怡
方、广大经销商，以及作为柔和
绵雅型风格白酒企业代表的茅
台技术开发公司、江苏苏酒集
团、陕西西凤酒业等一致认为：
品质提升与技术创新是行业应
对当前消费变革与升级的重要
路径之一。 （小新）

本报讯 昨日，笔者在平顶
山市酒品商业协会了解到，由
该协会、本报酒水餐饮工作室
联合推出的“平顶山市酒类诚
信经营示范企业（店）”评选活
动受到了广泛关注，不少市民、
商家参加。

据市酒品商业协会负责人
介绍，该活动是市商务领域信
用建设的重要组成部分，坚持
市商务局指导、经营主体自愿

参与、行业协会组织创建和
社会监督的有机统一，通过
对全市会员单位遵纪守法、
诚实守信、制度健全、诚信规
范服务、履行社会责任、接受
社 会 监 督 等 方 面 的 综 合 考
核，带动全市酒类行业规范
诚信经营。

“此次活动企业自愿申报，
申报表一式两份，另附相关证
明材料、资料两套，统一报至市

酒品商业协会。”据该负责人介
绍，对于认定的“酒类诚信经营
示范企业（店）”将颁发统一式
样和编号的证书、标牌，并在媒
体上进行推介。

“申报的企业要具备酒类
流通许可证、食品卫生流通许
可证、营业执照、税务登记证等
相关证件，对查实有出售假冒
伪劣、哄抬物价、偷税漏税、欺
诈客户等行为发生的申报企业

和单位，取消当年申报资格并
且3年内不得申报。”该负责人
说。

活 动 咨 询 热 线 ：
18037580897。此外，如果市民
在购买酒类商品的过程中遇
到有假冒伪劣、哄抬物价、偷
税漏税、欺诈客户等行为的，
也可以拨打上述电话进行举
报。

（武秋红 王建党）

2010 年 12 月，中国巨力集团成
功收购具有近两千年历史的名酒“刘
伶醉”。随后，由巨力集团高管团队
与刘伶醉酒技术团队精心提炼、调制
出巨力集团的第一款刘伶醉酒。当
时，恰逢中央首长来到保定，与保定
人民共度新春佳节，刘伶醉作为接待
用酒得到中央首长“这是好酒”的赞
誉，由此巨力集团第一款刘伶醉酒命
名为“刘伶醉一号酒”。

随后，巨力人把“刘伶醉一号
酒”、“刘伶醉二号酒”、“刘伶醉三号
酒”作为巨力集团收购刘伶醉酒厂后
的开篇酒，并利用基酒库中储存的年
份酒基调制出了刘伶醉小年份系列
酒品（刘伶醉 16 年、刘伶醉 12 年、刘
伶醉8年、刘伶醉5年、刘伶醉3年）。

说起刘伶醉，有这么一个美丽动
人的酒文化传说：古时候，有个酒贩
子，住在南易水河畔的车马店里。一
夜之间，满满的一车美酒不翼而飞，
而装酒的酒篓原封未动。酒贩子心
有所悟，不声不响，又装了一车美酒，
还住在那个车马店里。夜里，有个白
胡子老头用针刺开酒篓，然后把一根
麦秸秆儿插入酒篓中，将酒篓中的美
酒一“吸”而尽！藏在暗处的酒贩子
大惊复大怒，一把抓住白胡子老头。
他将美酒置于白胡子老头的唇边、鼻
尖儿上，只让其闻酒香不让其饮酒，
白胡子老头馋涎欲滴。不一会儿，从
白胡子老头口中吐出一物，酒贩子接

在 手 中 ，
高兴得手
舞 足 蹈 ，
狂喊：“我
得 宝 了 ！
我 得 宝
了 ！”他
说 ，此 物
名叫榨酒
金 蟾 ，是
黄帝大战
蚩尤时留
下 的 宝
物 。 当
年 ，黄 帝
被蚩尤围

困在釜阳山上，将士们又饥又渴，黄
帝取出此宝，榨酒金蟾口吐琼浆玉
液，将士们饱饮美酒之后，终于打败
了蚩尤。

可惜，酒贩子一不小心，榨酒金
蟾从他手中逃脱，遁入地下……从
此，徐水周围，南易水河两岸的烧锅
酿出的美酒声名远播，久盛不衰。

从这个故事中，我们看到了徐水
非常深厚和丰富的酒文化底蕴和内
涵。在刘伶醉官网的优秀征文中，徐
水南邵庄的刘瀑扬写道：“我的家乡
徐水，是仅有300个村庄的弹丸小县，
在上个世纪‘七七事变’之前，却有着
100 余家酿酒的烧锅，产品远销大河
上下、长城内外。外乡的酒徒说，徐
水的大姑娘都会开烧锅！这半是调
侃半是赞誉的话，说明了徐水是当之
无愧的酒乡。”

同样在翻阅了刘伶醉官网后，笔
者了解到，建国后，在对外贸易部工
作的徐水人李博一，曾出使非洲的马
里和南亚的印度，他就用刘伶醉酒招
待外国朋友。“老外们先是皱眉，接着
便伸大拇指……”博一老人还说，他
的战友林中，在“文革”中担任驻阿尔
巴尼亚大使，也曾用刘伶醉酒招待过
劳动党的第一书记霍查和部长会议
主席谢胡。博一老人十分骄傲地说：

“外国领袖，照样为咱们的刘伶醉倾
倒！”

刘伶醉酒不仅能让外国人开怀
畅饮，对国内大师级的人物，同样魅
力无穷。徐水刘伶醉酒厂曾拜托一
位作家去北京向老诗人臧克家求墨
宝。面对琳琅满目的礼品，老诗人独
钟刘伶醉酒。老人家亲自开瓶、自斟
自饮，并频频点头。★

（武秋红 王建党整理）

本报讯 1 月 9日，河南赊
店老酒股份有限公司在市鼎
香坊大酒店举行客户答谢会，
200余名新老客户同聚一堂，
共同见证了赊店老酒给消费
者带来的实惠。

活动当天，在歌手悠扬的
歌声里，此次活动正式拉开序
幕。随后，赊店老酒平顶山大
区经理贾文建发表讲话。贾
经理表示，赊店老酒股份有限
公司能有今天的成绩，离不开
客户和消费者的支持，公司会
坚持行业自律及商业诚实守
信的原则，把更多实惠让给公
司的新老客户，为广大经销商
的整体利益服务，并为酒水行

业的健康发展做出积极贡献。
“活动期间，订货3000元

赠山地车一辆，订货 5000 元
赠高级碳晶智能遥控取暖器1
台……订货30000元赠康佳高
清 智 能 42 英 寸 液 晶 彩 电 1
台……此外，参与订货的客户
还可享受香港、澳门双飞五日
游……”活动现场的优惠政策
一经推出就调动起了现场客
户的订货热情。“‘千年老窖万
年糟，酒好全凭窖池老。’这次
活动中，赊店老酒的红金、白
金、黑金‘三金’系列最获青
睐，此外，青花瓷系列也受到
了客户的欢迎。这次答谢会，
我们共收到了几十万元的预

售款。”赊店老酒平顶山代理
商王总说。

此外，此次活动不仅为消
费者设置有精彩的节目、大力

度的优惠政策，还设置了有奖
竞猜环节，猜对问题的客户都
有好酒相赠。★

（武秋红 王建党）

2014年中国酒业十大新闻

赊店老酒举办客户答谢会
大力度感恩回馈消费者

“酒类诚信经营示范企业（店）”创建活动受关注
不少市民、商家参与


