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罗女士：看重更优惠的价格

购房合伙人模式实行的是阶梯优
惠，即合伙人越多，优惠越大。比如 1
人购买可享受优惠5万元的优惠，5人
即能享受6万元，10人可享7万元，15人
可享8万元……优惠随着人数增多而
不断累积（实际数目以各楼盘优惠为
准）。

在百强楼盘联销中心报过名的罗
女士表示，参加合伙人主要是因为合伙
买房价格会比直接去售楼部更便宜，报
名的人越多房价越优惠。“刚才在这里
咨询过了，合伙买房就是把买房的人聚
在一起，相当于团购嘛，能便宜很多，现
在就希望再多一些人来报名，价格就会
更优惠了。”

罗女士说。“这么好的事情应该让
更多的人知道，你们做的宣传还不够，
我身边的朋友好多都没听说过合伙买
房呢，你们应该多让购房者参与进来，
这样我们自己也会受益更多。”

王先生：合伙买房选择余地大

百强楼盘联销中心集合了平顶山
最大规模的购房群体，平顶山市绝大多
数房地产项目均为其合作伙伴，涵盖了
最全的优质楼盘。合伙人模式针对每
一个普通购房者，产品为市面上的在售
楼盘，购房者选择余地更大。

上周五，王先生来到百强楼盘联
销中心，即将退休的他准备买一套房
子自己住，不需要太大的户型。工作
人员随即向王先生推荐了几个合适
的房源供其选择。王先生说：“我想
买个两室的小房子，他们介绍的楼盘
都不错，可以考虑。我先在这里报个
名，然后抽时间去实地看看房子，这样
的话可以节省时间，不必一个一个地
找了。”

他认为，购房合伙人能让购房者
在同一时间内了解不同的房源情况，同
时还能享受到比售楼部更优惠的价格，
因此相当有吸引力。他同时也对百强
楼盘联销中心提出了自己的意见：“如
果有看房车就更好了，想看哪个楼盘直
接去，会更加方便快捷。”

李女士：推荐合伙人，优惠加
奖励

凡是推荐合伙人成功者皆有奖
励，推荐人和被推荐人均能享受到更
多的购房优惠。同时，推荐人还能享
受推荐成交房源一定比例的佣金奖
励。

李女士和韩女士一大早来到百强
楼盘联销中心，询问有关报名信息。李
女士向笔者介绍说：“我上个星期已经
报过名了，今天是介绍我朋友过来报名
的，她正好也要买房，听说这边推荐合

伙人也有奖励，我俩一商量就一块儿来
了。”韩女士一边填写报名信息表一边
说：“反正我现在也需要买房子，听她这
么一说就决定来报名，人多不是更优惠
吗？我们俩这么好的关系，她得奖励了
还要请我吃饭呢。”说着两个人一起笑
了起来。

“我觉得你们这个百强楼盘联销中
心地方这么大，没有充分利用起来。”韩
女士看了看联销中心说道，“可以在这
里面设一个领奖处，凡是来报名者都可
以领取一份纪念品，可以增加人气嘛！
这样的话能吸引更多人报名。”

夏先生：合伙买房再不用托关
系了

购房合伙人模式把普通的购房者
联合起来，不用找关系，不用托熟人，单
套房屋享受老板优惠，多套房源成交还
可享受额外优惠，套套房源成交价全城
最低。

“之前买的那套房，为了得到最优
惠的价格没少费事，托人找关系，还得
磨嘴皮子。”正准备参加合伙人的夏先
生对笔者说，“我前几天去看过房子了，
就等着这边报名人数多了房价更优惠
一些。”

对于百强楼盘联销中心的购房合
伙人模式，夏先生有自己的理解：“现在
买个房不容易，我们这些普通的购房者

如果团结起来，以最低的价格买到房
子，确实减轻了不少负担，省钱省心。
但是，很多购房者对合伙买房这个模式
并不是很了解，一部分购房者直接在项
目售楼部成交了。我建议你们针对购
房合伙人模式要给大家更清晰的解读，
让更多人认识到参与合伙买房能够享
受到真正的优惠。”

刘先生：合伙人模式值得购房
者信赖

购房合伙人模式致力于构建公
平、公正、公开的第三方平台，为开发
商和购房者搭建桥梁，实现信息有效
沟通，帮助购房人争取最大的购房优
惠，帮助开发商快速销售，快速回笼资
金，打造平台公信力和影响力，三方共
赢，多方受益。

刘先生对笔者说：“之前只听说过
购房合伙人模式，不是很相信。昨天
在百强楼市网上进一步了解了一下，
今天特地过来问问具体的报名情况。”
负责人为他详细讲解后，刘先生决定
报名。

他说：“觉得挺靠谱，百强楼市与很
多房产项目都有合作，为我们购房者提
供了一个很好的平台。”刘先生说他回
去会告诉他身边准备买房的朋友加入
到购房合伙人模式中，“大家共同受益
嘛！价格最优惠才是硬道理”。

（本版所用均为资料图片）

无合伙不买房

购房者为何追捧“合伙人”

上周六，百强楼盘购房合伙人模
式的首个项目尘埃落定，牵手新城区
高端住宅产品——西湖印象，合伙条
件也足够诱人，交 5000 元最高享 5 万
元优惠，不少购房者纷纷加入到百强
楼盘购房合伙人模式中，以最优惠的
价格买到最优质的房子。

无合伙不买房。为什么这么多的
购房者追捧合伙人模式呢？究竟是哪
些因素让他们放下观望态度，争相加
入购房合伙人？

？？


