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□本报记者 李京晶

“合伙购房让房价脱‘光’”。前
不久，一则招募购房合伙人的信息
出现在鹰城大街小巷，引起购房者
的关注。目前已有众多购房者咨询
报名，其中尤以年轻购房者居多，
这也是鹰城首个购房合伙人模式。

11月29日，也就是上周六，百强
楼盘购房合伙人模式的首个台资企
业合作项目——新城区高端住宅产
品西湖印象一期开盘。火爆的场面
不仅是人们对高品质住宅的青睐，
更是彰显了购房者对合伙购房人这
个买房新模式的关注和热情。

现场人气火爆

购房者拉人来合伙

11 月 29日上午，位于新城区的
西湖印象一期开盘现场人气爆棚，
座无虚席，热闹非凡。据项目营销
经理王强介绍，当天共有200多组客
户到场。

据了解，西湖印象是由台湾一
家开发商投资建设的高端楼盘，开
盘当天到场客户除了已经订房的业
主以及意向客户外，还有准备报名
参与购房合伙人的市民。

市民梁先生就是其中一位。他
告诉记者，他关注购房合伙人有一
段时间了，一直很感兴趣。“因为我
现在的房子面积小，一直想找机会
换一套大点的。但是作为工薪阶
层，购房确实很吃力，听说加入购房
合伙人可以以更低的价格买到房
子，我就先来看看房子。”

集结越多的买房者，买房时就
能得到相对更多的优惠。在该楼盘
开盘现场，梁先生就开始“拉帮结
派”，结识了意向客户朱先生和其他
人，梁先生试图联合更多的买房者
和他一起“合伙”买房，以期享受到
更实惠的房价。

事实上，在了解到百强楼盘的
这种购房合伙人模式之后，很多购
房者都自发当起了推广员，推荐身
边朋友入伙。“这种模式并不像之前
那种全民营销，赚的都是亲戚朋友
的钱，购房合伙人是大家一起得实
惠，介绍朋友合伙，不仅我能得到更
多购房优惠，朋友也一样。”购房者
张女士说。

王强表示，作为台湾的开发商，
入驻鹰城后对这种购房合伙人的模
式很感兴趣，“我们对这个模式很期
待，希望可以借助这样一个平台提
升楼盘的人气，最终达到提高成交
量的目的，实现多方共赢。”

各种利好叠加

“合伙人”应运而生

在经过大半年的下行后，目前
在各种政策利好下，购房者入市意
愿增强，但开发商的营销手段在面

对理性购房者时越来越乏力。在这
样的大背景下，购房合伙人应运而
生，它以一种全新的模式，给楼市营
销注入了新的活力。

“自从购房合伙人推出后，就受
到很多刚需族的关注。目前已有
200余人报名，其中刚需族占了很大
一部分。”据百强楼盘购房合伙人的
负责人介绍，西湖印象作为鹰城首
个购房合伙人的台资合作项目，开
启了鹰城楼市的合伙时代。

之所以选择西湖印象作为合作
项目，该负责人表示，选择购房合伙
人的合作楼盘，主要看地段、品牌和
价格这三个方面。大品牌的房子，
抗风险能力强，价格不会出现大幅
波动，而且五证齐全。这些对于购
房者来说，都是很重要的。

“由平顶山美邦房地产公司开
发的西湖印象，其投资商是台资企
业，质量更有保障。而小区规划也

很不错，户户能看到水，卫生间和厨
房都是精装修的。这些都符合‘购
房合伙人’的合作条件。”该负责人
说。

“刚刚有3个市民报名，据他们
说是得知有‘合伙人’这个平台后，
从某处楼盘退房后来报名的。”昨
日，百强楼盘购房合伙人模式负责
人向记者透露。

据了解，在这些报名当中，有意
向购买恒大名都、常绿大阅城、建业
十八城、建业桂园、华诚蓝湾新城、华
诚蓝湾翠园、华廷四季城等楼盘的人
数较多，最多的达到了30人。

合伙买房更优惠

购房者如何抄底开发商？

购房合伙人模式的核心就在于
合伙人越多，享受的优惠就越大。
那么，到底合伙买房能有多大优惠
呢？据合伙人模式负责人介绍，购

房合伙人的宗旨是“人多力量大”，
把之前的楼市零售业变成了楼市批
发业，利用集合的优势，让购房者享
受更低的批发房价。

“以前，全民营销、老带新等传
统的营销模式，介绍人都得到一定
的好处或优惠，而被介绍人可能会
显得被动一些。但是合伙人这种模
式改变了传统的营销，不论是介绍
人还是被介绍人，只要是同时购房
的合伙人，都能得到相同的优惠，这
样每一个购房者都会变得更加积
极。”该负责人说。

该负责人举例说，比如某合作
项目，购房者享受到楼盘的正常优
惠后，如果合伙10人，每人可在此基
础上再优惠1万元；如果合伙20人，
每人可在此基础上再优惠两万元；如
果合伙30人，每人可在此基础上再
优惠3万元，以此类推，如果合伙50
人，就能享受5万元的房价优惠。

“不用购房者找熟人，托关系，
就能直接享受到这个优惠，这就是
购房合伙人最大的魅力所在。人越
多就越便宜，这是团结的力量。”该
负责人以一套面积为 100平方米的
住宅房源为例，其正常售价为57万
元，优惠后为55万元。按照报名30
名的集结人数，每人可在55万元的
基础上再享受3万元的优惠，也就是
最终成交后，报名的这30名合伙人，
均可按照52万元的价格购买这套住
房，即该楼盘最终的优惠价是每平
方米5200元。如果人更多，优惠幅
度就会随之更大。

“购房合伙人模式致力于构建
公平、公正、公开的第三方平台，架
通开发商和购房者，实现信息有效
沟通。帮助购房人争取最大购房
优惠，帮助开发商快速销售，快速
回笼资金，打造平台公信力和影响
力，三方共赢，多方受益。”该负责
人表示。

合伙购房首秀鹰城 合伙时代来临
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