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汽车销售价格倒挂严重 经销商或集体诉讼

近日，全国工商联汽车经销商商会在京发布公
开信，督促汽车供应商采取切实措施解决汽车销
售价格倒挂问题。经销商商会秘书长助理、产业
部主任王冀表示，近几年，越来越多的汽车经销商
出现了价格倒挂问题。尤其是进入2014年，价格
倒挂问题日益严重，已成为汽车流通行业的普遍
现象。

中国新能源汽车推广出师不利

中国工信部11月21日称，按照新能源汽车推广
应用城市(群)申报计划，2013年至2015年39个推广
应用城市(群)将累计推广新能源汽车33.6万辆。而
2013年1月至2014年9月底累计推广新能源汽车仅
3.86万辆。长春、哈尔滨、晋城、兰州、聊城、海口等
6城市完成进度为0。

英媒：华为拟以5G技术引领自动驾驶汽车

据英国《金融时报》11月23日报道，华为轮值
CEO徐直军称，华为正在为新一代自动驾驶汽车设
计与高速互联网连接的通信架构。由谷歌领军的
多家技术公司正在与奔驰等老牌汽车生产商合作，
率先开发自动或自主驾驶汽车，华为也是其中之
一。“我们正在与汽车制造商紧密合作，找到他们对
5G网络的需求。”徐直军称。

江淮汽车出口委内瑞拉5239台重卡

应委内瑞拉交通部的采购要求，近日，中国重
卡出口第一大单——江淮汽车出口委内瑞拉5239
台重卡订单首批 200 台在上海海通码头启程发
运。这对于中国重卡出口具有里程碑的历史意
义。 （本栏目由燕亚男整理）

“XX年底购车盛会，活动期间进店有
惊喜，购车送大礼！”“即日起，XX 关怀
360专场活动热情开启！”“击穿价格底线
的大型车改活动！”……眼瞅着又到了年
底，市区各大4S店各出奇招，为了全年销
量作最后冲刺，推出了很多优惠促销活
动。

最近，在市区某国企上班的市民王
女士有了购车打算。“逛了大半年车市，
发现年底车辆的价格优惠幅度要比平时
大，想现在买车，一方面天冷了可以暖暖
和和接送孩子，另一方面春节还能开车
回家。”上周，王女士到车市转了转，也就
一个月没来，发现很多车型不仅有特价
车，有的还多了现金优惠。随着年底车
市促销活动的增多，这个时候买车比平
时更划算了。

11月来了 价格降了
进入 11 月，各汽车品牌竞相促销。

24日，在市区建设路东段一家汽车4S店，
市民刘先生告诉笔者：“我今天上午接到
4S店打来的电话，说我看中的豪华版车
型可以趁年底的优惠促销活动给我优惠
千元，于是我和家人商量了一下就决定
今天来订车了。”

随后，该4S店销售部的负责人告诉
笔者：“为了最后的冲刺，我们会额外举
办活动，给出很多优惠，一方面为了吸引
市民购车，另一方面也为了完成厂家的
销售任务。因此，年末优惠多，年末的价
格会比平常低一些也很正常，所以不少
市民选择在年底购车。”

“为了回馈广大消费者，我们即将推
出2014年底团购会，活动当天我们会现
场公布各车型的年末最低价，另外，我们

还将推出几款特价车。”市区一家自主品
牌4S店的工作人员告诉笔者。

任务大 市场冷 活动多
在市区建设路东段各汽车4S店，笔

者发现，几乎每家4S店这个月都有促销
活动。“今年整个车市前三季度的市场形
势一般，但是厂家的任务压顶，我们没有
办法，只能采取促销的方式来贴利润、保
销量。”据市区一家合资品牌4S店销售部
的负责人介绍，今年厂家的任务比去年
要高，前三季度销售业绩很一般，年底的
任务量有增无减，“任务大市场冷”，4S店
只有“赔钱卖”。

一家4S店的销售经理告诉笔者：“很
多市民都参加了我们这个月举办的一些
活动，不仅买车便宜，还有很多礼品和车
内装饰赠送。有的还参加了购买特价车
的活动，所以我们这个月的销量相对来
说不会差。”

“每家的活动都不一样，有的是打折
返现金，有的是赠礼物，还有的是负责一
年的保养。消费者选择余地比较大，看
看哪个最适合自己，就买哪家的车。”近
日有购车打算的市民李先生表示。

买车也可遵循“相对低价”
“其实我觉得现在是看的多买的

少。”在汽车行业从事销售工作4年的小
王表示，目前车市打折促销多，一个星期
差了几千元，价格不稳定，可能会让打算
买车的消费者犹豫起来，形成“持币待
购”这种情况。所以很多人也会形成这
种心理：买车的多了，也许就不会有大幅
优惠，再等等或许能迎来车价大幅缩水。

“然而就如股市一般，‘相对低价’也
许是最保守、最科学的判断方式，何况车
市不像股市那般变幻莫测。因此，现在
买车其实也不失为最好的时机。”小王告
诉笔者。 （武秋红 王建党）

年底车市 促销渐多 一周汽车聚焦
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