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报名注意事项

1.报名时间：11月 11日
起正式接受现场报名；
2.宝宝（0-12岁）报名时，
请携带您和孩子的户口簿
原件及复印件一份。

1.所有报名人员可获得在《平顶山晚报》展示机会1次；
2.所有报名人员均由自然一派摄影机构提供价值258元的年历册1本、
价值210元的底片7张；

3.报名前150名可获得价值199元汪小荷、淘帝童装或围巾1件；
4.报名151至450名可获得价值45元的I DO梦想城体验卡1张，价值
60元智慧星绘本馆免费阅读月卡1张及其他礼品。

愈到年终，刀刀见红的意味愈重，跑
量、业绩成为开发商最重要的目标。疯狂的“双

11”刚过，年终冲刺季正式到来，进入11月，房企纷纷甩
出福利吸引眼球，为完成全年目标作最后一搏。

虽然10月份楼市表现较好，但各方力量仍在胶着，形势仍
不甚明朗。持续低迷超过半年的楼市，对部分房企造成

了较大影响，不少面临年度任务的房企纷纷加快推
盘节奏，想方设法高调揽客，为年终冲刺作最

后一搏。的确，2014 年给房企的时间已
经不多，但可知的是，各个房企都未

放弃，尽管促销手段让人眼花
缭乱，甚至大跌眼镜，但努

力在拼、在做总有希
望。
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