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◆意向客户增加，逛展会者目的
明确

所谓房展会，又被称作“房源大聚会”，不管是令人
心旷神怡的沙盘，还是让人眼花缭乱的楼书，对于购房
者而言都是一举多得。房展会把众多的楼盘汇集在一
起，既可以免除平时看房的四处奔波，又可以对不同楼
盘进行直观比较，因此在房展会上选房是很多购房者
的首选。

“我来看看形势，室内房展会一直都是鹰城楼市的
风向标，近段时间政策虽然出台了不少，但真正落实的
却不多，这也引发了购房者的观望情绪。从现场来看，
我就知道最近是不是该出手买房了。”逛展会的王先生
说，“我这次主要是想看新城区的楼盘，蓝湾新城和建
业桂园是我重点考虑的对象……”

与王先生一样有着明确目标的购房者越来越
多。反观历届的房展会不难发现，参展商或打出高折
扣优惠牌，或邀国内外美女帅哥劲歌热舞暖场，或借
豪车名人助阵，或提供互动节目，或发送精美礼品，手
法可谓层出不穷，其背后折射出的更多是寄希望于市
民驻足围观，让自己多卖一套房。

业内人士分析认为，最近几年逛房展会的市民越
来越多，对参展商的各类促销方式，已经见怪不怪。楼
市发展越来越理性，购房群体中，投资客越来越少，即
便是刚需也变得更务实了，开发商更多的是比拼品牌、
品质和价格，而非一掷千金的秀场。

“前段时间贷款政策出来了，好多人都在等利率打
折，不过经过这段时间的观察，我觉得利率即使有折
扣，也不会太低，毕竟银行的成本在那放着呢。我觉得
郑州房价下降很难，毕竟河南是人口大省，刚需族比较
多。”购房者张女士说，本来上半年在郑州看好了一个
楼盘，一直犹豫没买，现在房价每平方米又涨了200多

元，“我是不准备再等了，想在近期买一套，来展会上好
好选选。”

◆郑州海南楼盘首次参展引发
关注

本届展会不仅有平顶山项目参展，更有来自郑州、
海南两地的优质项目，共计50余个楼盘，数千套品质房
源。

这两地参展楼盘多为当地主流大盘，郑州楼盘包
括维也纳森林、升龙汇金广场、升龙天汇广场、瀚宇天
悦、天伦·锦城、裕华广场、开祥·御龙城、锦艺·国际华
都、新芒果·春天、公园道1号等。

海南楼盘则有华侨星城1期、正商·红椰湾（文昌）、
海南·绿地城、绿地·海森林、绿地·海长流、富力·红树
湾、富力·富力湾、富力·月亮湾、博鳌·亚洲湾、芭蕾雨·
逸景东南亚风情小镇、椰岛小城等。

从现场情况来看，不仅是平顶山本地楼盘受追
捧，郑州和海南的楼盘也同样吸引了不少购房者。市
民李先生和妻子专程从新城区来展会看郑州的楼盘，

“孩子现在郑州读大学，再过一年就要毕业了，想着给
他在郑州买套房，将来也有个安身之处。”经过咨询，
李先生和妻子比较中意锦绣山河和亚星盛世的房子，
离平顶山近，品质也不错。

张先生和老伴对海南的楼盘很感兴趣，“年龄大了
就想找个环境好的地方养老，海南这几个楼盘都很不
错，价格也能接受，准备回家让家里人再参考参考。”在
海南楼盘展区，很多购房者都是冲着养老度假房来的。

购房者尚先生说，最近几年的房展会他基本都会
来转一转，这届展会给人感觉更加多元化，参展楼盘不
仅有本地的，更有外地的优秀项目，在家门口就可以买
到郑州和海南的房子，不仅方便了购房者，也增加了展
会内涵。

活动主办方相关负责人告诉笔者，河南市场一直
是海南开发商眼中的重点客户，这次参展，目的也是让
鹰城市民在家门口就能选到海南高品质房子。为了营
造轻松的逛展气氛，主办方还特意在现场摆放了机器
猫、小黄人、光头强、熊大熊二等卡通人物雕像，吸引不
少购房者前来合影留念。

◆参展效果斐然，开发商意犹未
尽

4天的展会，不少参展企业都交出了令人满意的参
展答卷。“第一次来外地参加房展会，心里还有些忐忑，
不知道效果到底如何，4天过完，我释然了，效果真得很
不错”。第一次来平顶山参加房展会的郑州某开发商
表示，他们的项目受到了很多市民的关注，4天共接受
意向登记近百组。

“平均下来，每天都有二三百组意向客户。各楼
盘的成交情况也不错，虽然逛展会者相比往届展会有
所减少，但有意向的客户更多了，看来展会效果还是
比较理想的。”主办方一名负责人表示，据不完全统
计，展会期间共有意向登记客户近千组，意向金额近
3000万……

首次来鹰城参加房展的郑州和海南楼盘也取得不
俗的展出效果，意向登记客户600余组，发送资料超过
3000份。

此次房展会房源更充足更多样化，既有普通安居
房、电梯房、花园洋房，也有联排别墅、度假产业等不同
类型的住宅产品，这也给购房者提供了充分选择的余
地。

据参展的开发商反映，在本次房展会上，逛展会的
市民购房很理性，购房者不仅货比三家，还对项目的细
节问得很多，大多数购房者更是收集了大量的楼盘资
料，准备回家详细研读后再作选择。 （袁烨 文/图）

11月11日，为期四天的“万兆通信杯双11室内房展会”在百强楼盘联销中心（佳田国际
大酒店南侧）顺利落幕，来自平顶山、郑州、海南三地的50多个楼盘倾情参展，为鹰城购房者
带来了一场初冬里的购房盛宴。

相比往届展会，本届逛展会的市民虽然有所减少，但有明确意向的购房者却明显增多
了。同时，这也是郑州、海南楼盘首次亮相鹰城的房展会，受到了不少购房者的追捧。

“双11”室内房展会顺利落幕

购房者目的明确 意向金额三千万

房展会现场


