
招聘发行员
因报纸发行需要，平顶山日报社发行部现面

向社会招聘发行员。条件如下：

1.身心健康，品行端正，吃苦耐劳，热爱发行事业。
2.年龄在20岁至45岁之间，男女不限。

报名地址：平顶山日报社发行部
电话：4962421 4965269

电话一打 新鲜牛奶送到家！
平顶山日报社发行部真诚为订户服务——

本期小贴士

为给两报读者提供更好更广的优质服务，平顶山日报社发

行部与平顶山晶珠乳业公司、河南三剑客乳业公司联手推出送

奶到户服务。品种丰富，新鲜可口；每日投送，风雨无阻。

奶品有生鲜乳、低温袋装纯奶、袋装酸奶饮品、瓶装原味酸

奶、瓶装草莓酸奶、瓶装无糖酸奶、杯装原味酸奶、杯装黑米酸奶、

酸奶布丁。本月订牛奶有优惠活动！咨询电话：8980198

把糖与牛奶混在一起加热，这样牛奶中的

赖氨酸就会与糖在高温下（80℃—100℃）产生反

应，生成有害物质糖基赖氨酸，这种物质对小儿危害很大。因此，应先把煮开的牛奶

晾到温热（40℃—50℃）时，再将糖放入牛奶中溶解。

A14 2014.11.13 星期四今日深读
编辑 徐明卉 E-mail：zm@pdsxww.com 校对 常卫敏

回到产品本身，微信电
话本的免费通话也不是想
象中的那么好，免费概念是
用来忽悠那些对互联网一
知半解的普通用户的。微
信电话本通话功能有两种：
一种是常规的通过运营商
的直拨电话，收费方式与之
前一样；另一种是网络通
话 ，需 要 在 2G/3G/4G 或
Wi-Fi网络下运行。

而2G/3G/4G流量也是
要钱的，家用Wi-Fi也是花
钱从运营商那里买的，所
以说，“免费电话”只是噱
头，正常情况并不存在真
正的免费。当然你用公共

Wi-Fi或者别人家的Wi-Fi
时可以认为它是免费的，就
像你拿公司电话或朋友手
机打电话也是免费的一样。

据官方介绍，微信电话
本在2G/3G/4G网络下通话
一分钟消耗约 300K 流量，
花 费 约 为 0.03 元 到 0.15
元。实际上这并不便宜，目
前运营商在许多地区推行
电话虚拟网，移动在杭州高
校推出了省内10元2000分
钟的虚拟网通话套餐，也就
是0.005元/分钟，远比OTT
通话更便宜，而且通话质量
更好、用户体验更简单直
接。 （晚综）

免费打电话，是真事还是噱头？
腾讯正式推出微信电话本引发关注

11 月的中国已有几分寒意，
阿里“双 11”销售额落在 571 亿
元，让整个世界都热闹起来。就
在人们尚未有喘息机会之时，微
信出乎意料地放出了大招——正
式推出了微信电话本。

微信一键登录之后便可与微
信好友直接通话，整体交互界面、
流程和体验与手机打电话别无二
致，且是免费的。这显然是要与
阿里抢头条的节奏，因为这个事
情太重要了，不论是对用户还是

对行业而言。一时间，无数微信
用户兴奋不已，似乎终于迎来梦
一般的时刻。

当然，也有人并不看好。他
们冷静看待“微信万能论”支持者
们的再度狂欢，冷静分析“革运营
商命”的说法。他们认为，此事无
需大惊小怪，类似的OTT业务如
今已经很常见了，运营商也没有
那么脆弱，不是说被革命就能被
革命的，对微信电话本不要有太
多期待。

微信选择独立做一款微信电
话本，而不是在微信上给予“语
音”一个前置菜单，自然不是因
为微信产品承载不了的原因。
核心原因在于，这两款应用有着
完全不同的目的，微信是基于即
时通信和社交的生活社交平台，
加上公众账号已经成为一个超级
APP；而微信电话本则是解决“实
时通话”的电话本应用，但不止于
此。

如果它只能满足于打电话，
就浪费了互联网和 APP 的能力
了。微信电话本是一个应用，因
此可以扩展许多功能出来，比如
通信录管理，可以同步备份通信
录、可以内置一些特别号码、可以
提供通信录屏蔽功能——就像搜

狗号码通们在做的事情一样。如
果微信电话本成为一个打电话的
常规应用，那它对搜狗号码通、
360来电助手以及触宝电话助手
都会有替代性。

如果运营商反弹，又一轮微
信与OTT大战在所难免，尽管微
信宕机已经够多了，但愿别再节
外生枝——人们太依赖微信了。
不过微信既然敢这么做，必然已
经有所准备，或者说与运营商达
成了某种默契。

但如果人们使用微信实现
语音和短信类似的功能，微信就
成为了新一代通信运营商。传
统运营商则彻彻底底变为管道，
成为流量运营商，而不是通信运
营商。

【支持派】
继逐步消灭短信之后 微信“虎口再夺食”

距离微信与 OTT（Over The
Top 的缩写，指通过互联网向用
户提供各种应用服务）之争已经
过去一年半，彼时运营商哭诉微
信会严重增加网络负荷，意图要
对微信进行收费，腾讯一度被推
上风口浪尖。最终因为三大运营
商声音不一致，在腾讯高层斡旋、
经历多轮谈判之后，联通最先与
微信联盟，推出微信沃卡，中国电
信、中国移动最终均不得不接受
微信不可阻挡的现实，甚至已经
开始与微信合作。

微信对运营商的影响确实十
分巨大。去年运营商短信收入下
降还只是一个很小的幅度，到了
今年中国移动已经宣布，明年将

对短信进行全部免费，算作数据
业务。基本可以认为，运营商的
短信收入被没收了。

省钱是刚需。几个月之后，
微信电话本或会逐步成为又一
个必备应用。虽然还有大约一
半中国人不使用智能手机和微
信，但这些人本身便不会产生多
少语音话费。也就是说，现在大
部分语音通话是微信用户产生
的。运营商只有期盼着微信语
音通话质量没有传统语音那么
好了——但问题是微信语音基
于数据网络质量，运营商转向流
量经营，大建4G网络提升网络质
量是必须要做的。显然，微信又
一次“虎口夺食”。

运营商之外，电话本应用是否会被影响？

【核心提示】

【非支持派】

微信电话本被严重高估

微信电话本的市场冲
击力被严重高估，舆论愿意
追捧微信打压运营商更多
的是为了顺应民意。被运
营商压榨了这么多年，民众
普遍对运营商缺乏好感，打
击运营商的消息往往能引
起民众欢呼，而事实上，微
信电话本的价值有些言过
其实了，革命什么的还是别
扯了。

早在今年年初，手Q就
已上线了同类功能，而且是
在明显的位置，不过，手Q
的网络通话功能并没有在
业界引起太大反响。

另外，市场出现了新的
变化，近日有媒体披露，中
国移动已开始研究短信将
按流量收费的方案，按此发
展下去，通话收费的方案大
幅度调整也是势在必行。
运营商的态度转变，意味着
网络电话市场空间即将放
开，所以腾讯选择此时将微
信推上前台，是要借着微信
的影响力率先抢占网络通
话市场。

然而，微信免费电话并

不是微信推出的功能，而是
打着微信旗帜的通信录产
品 ，独 立 于 微 信 之 外 的
APP——微信电话本。其
安装量不可与微信同日而
语，豌豆荚、360 手机助手
和91手机助手的安装量分
别为43万、35万、10万多，
如此少的用户基数谈撼动
运营商完全是无稽之谈。

腾讯的目的是希望借
舆论的鼓吹，推广微信电话
本的安装量。微信电话本
得到的关注度要远胜于手
Q推出免费通话的时候，腾
讯自家分发产品应用宝显
示，微信电话本下载量已达
2263万人次。看来用应用
宝的对腾讯是真爱，比用其
他应用商店的用户更喜欢
腾讯的产品。

腾 讯 2014Q2 财 报 显
示，QQ总活跃用户8.29亿，
智能终端月活跃用户突破
了 5.21 亿。基于手 Q 的网
络通话功能都并未能得到
用户认可，连手Q用户零头
都不到的微信电话本又能
掀起什么风浪？

免费只是噱头
流量也是要钱的

【亲身体验】

那么，到底如何通过微信电话本来打电话？
以 iOS 版为例，在微信登录，允许应用读取手机通
信录后，还需要到“设置”下的“隐私”面板当中，打
开微信电话本的开关，如此应用才能通过对比微信
通信录与手机通信录，从而找到可以直接通过微信
通电话的人。如果对方没有安装微信电话本，那么
就会直接通过系统拨号应用来拨打电话。所以，实
际上在应用的“联系人”一栏上方的“免费通话”里，
才是那些可以直接通过微信电话本通话的朋友，进
入某个联系人的详情页面，才可以按下电话按钮，
拨打电话。如果对方没有接听，那么就会自动转入
语音信箱，你可以给对方发语音留言。在 Wi-Fi、
3G、4G 网络环境下，通话质量较高，一旦用 2G 手
机，就无法连接。

总的来说，使用微信电话本须满足以下几个
条件：两人手机上都装有微信电话本，两人都在微
信电话本上绑定了自己的手机号码，两人都在免费
Wi-Fi网络或者不愁流量的 3G 网络下，允许微信
电话本访问本地联系人。所以，综合来看，目前使
用并不方便。


