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购车节现场：这里的促销很诱人
在11月6日-9日举办的第21届报社购车节上，精彩演出、现场互动、优惠政策、趣味游戏、新车上市等各种活动异彩纷呈。近

40家汽车经销商携旗下重磅车型亮相车展，也使得此次车展更加精彩。

平顶山东风日产威泰专营店以
58台的销售佳绩完美收官，成为了本
届购车节的销售冠军。

在为期4天的购车节上，东风日
产多款热销车型精彩亮相，每一款都
无一例外地吸引了众多消费者的眼
球。“为了让购车节现场火爆的人气转
变成厚厚的订单，东风日产特推出公
爵王限量巨惠，18.98万就能开回家；
新阳光部分车型低至8折起，仅限15
台；奇骏荣耀版巨惠8000元，轩逸荣
耀版推出巨惠20000元的优惠政策。
此外，还有购车大礼等惊喜。”据该4S
店销售人员介绍，购车节期间消费者的
购车热情丝毫不见减少，每天都有很多
有购车欲望的消费者拿出“实际”行动
来选择心仪已久的东风日产爱车。

“我们很感谢消费者对东风日产
的厚爱，东风日产也将继续秉承‘技术
日产 人车生活’的品牌理念，为消费
者提供更好的服务以及更加丰富的移
动汽车生活。”该 4S 店相关负责人
说。 （武秋红 王建党）

东风日产：

优惠政策给力
58台佳绩完美收官

笔者在平顶山东风本田祥瑞
4S店获悉，在11月6日-9日举办的
第21届报社购车节上，河南第一台
东风本田全新思铂睿精彩亮相。

“此次购车节上，东本取得了
不错的销售业绩。同时，全新思铂
睿的首次亮相也引来了众多消费
者的关注。”该4S店相关负责人表
示，早在8月29日，成都国际汽车

展览会正式拉开帷幕，东风本田首
次两款重磅车型齐发，向媒体和消
费者全方位展示了东风本田格局
创变的实力和信心。其中，中高级
旗舰产品——全新思铂睿量首次
与大家见面，集中展现了FUNTEC
顶尖技术魅力。

“作为东风本田首款专为中国
消费者设计的旗舰车型，也是面向

中高级车市场的破局之作，全新思
铂睿全面蜕变升级：动力革命性改
变、科技前瞻性革新、车身尺寸更
是全面提升，打造出B+级车的价值
感。”据该4S店工作人员介绍，作为
河南省唯一一台思铂睿，这款车本
月 18 日广州车展才公布销售价
格。

（武秋红 余亚飞/文 彭程/图）

昨日，笔者在平顶山祥博福特
4S店获悉，该4S店在此次购车节
中取得了很不错的销售业绩，该品
牌获得了不少消费者的青睐。此
外，即将在下个月上市的新车福睿
斯目前已经可以预订。

“此次购车节，福特的车型销
量不错，还不到4天的时间销量就
达到30多台。”购车节期间，该4S
店的工作人员告诉笔者，“作为下
个月才上市的新车，家轿新典范长

安福特福睿斯现在已经可以接受
预订了。”

据了解，该车拥有时尚大气的
外观造型、优雅的线条设计，舒适
的乘坐空间以及同级领先的安全
性能。该车在中控台上方创新性
地设计了一个移动设备便携连接
装置。这个设计可以将这些移动
设备轻松地与车载的娱乐系统实
现无缝式连接。福睿斯的内部设
计遵循人体工程学原则。让所有

的功能都集成在简明的面板上，一
切操控按键都设计在驾驶者触手
可及之处。福睿斯使用先进的计
算机辅助工程软件来对福睿斯的
车身结构进行优化和测试，从而减
少了因风噪所带来的不悦体验，打
造更安静的车内空间。福睿斯的
后排座椅可100%翻倒，与后备厢
连通成为一体，搬运大件物品将更
加便利。、

（武秋红 燕亚男/文 彭程/图）

购车节期间，笔者通过平顶山
世纪丰田4S店的销售人员获悉，
该4S店推出了公务员购车可享专
项补贴的优惠政策，一汽丰田全系
车型都可享受该项优惠。

“我们店里的每款车型都有这
项补贴，根据车型，每款车的补贴
也不一样，最高是 8000 元的补
贴。”据该4S店的工作人员介绍，
购车节期间有不少消费者前来购
车，其中卡罗拉和威驰销量最好。

“卡罗拉油耗低，驾乘舒适，行驶较
平稳。这是很多消费者选择这款
车的原因，也是我买这款车的原

因。”购车节现场，购买该款车型的
车主李先生表示。

此外，据该4S店工作人员介
绍，作为丰田在中国上市的第一款
小型车，威驰登陆中国市场已有6
年之久，青春、活力，奔放的外形，
让人感觉很年轻。换装的VVT-i
发动机焕发出新的活力。内饰简
洁，空间足以应付三口之家使用。
噪声控制良好，发动机声音很小，
转向刹车都表现良好。丰田车的
这种“平衡”之美，就是这款车最大
的亮点。

（武秋红 王建党）

车展期间，笔者在平顶山威佳
上海大众展位获悉，该4S店推出

“双11”购车优惠提前享的优惠政
策，凡是车展期间购买上海大众车
型的客户都可享受全市购车最低
价。此外，还有多款车型尊享0利
率，0月供的购车方案。

“车展期间，我们店里的车销
量都很不错，尤其是途观，销量十
分好。再加上之前没有现车而现
在车源充足，很多消费者都害怕错

失机会，在车展上早早就开始订
车。”据该4S店销售人员介绍，上
海大众途观外观经典，空间很宽
敞，另外动力表现也很不错。“这款
车大气稳重，属于那种耐看型的，
另外后排的空间没的说，平时后排
坐三个人也不会感觉拥挤。另外
这款车的动力不错，我比较喜欢涡
轮增压的发动机，推背感十足。”在
车展上订车的张先生说。

（武秋红 余亚飞）

车展期间，笔者在平顶山吉
利金银龙4S店了解到，该4S店为
备战“双11”，推出了网络购车的
新销售方式。

笔者了解到，吉利汽车在天
猫、京东、苏宁易购三大旗舰店开
卖吉利GX7电商专供版。据悉，
吉利GX7电商专供版是吉利汽车
专门针对网络购车用户需求而量
身定制的车型，主打性价比优势，
价格将下探到7万元，数量有限，
且仅供电商平台销售。此次，吉
利GX7电商专供版的推出，也是

吉利在汽车电商上又一次深入探
索与尝试。

据了解，吉利GX7是吉利旗
下的首款SUV，自上市以来凭借
精湛的做工、稳健大气的SUV造
型以及不错的性价比迅速得到了
市场的认可。2014款吉利GX7借
力沃尔沃技术，在外观、内饰、底
盘、动力等方面进行了全面升级，
产品性能、品质与性价比得到较
大提升，被誉为“10万元最具性价
比的自动挡 SUV”，销量一路攀
升。 （武秋红 燕亚男）

购车节期间，平顶山东风风行鸿
泰兴4S店推出了送油卡、送交强险的
优惠政策，各款车型都可享受相关优
惠，短短4天时间，该4S店的销量就
达到30台之多。

“购车节期间，我们的景逸X5获
得了消费者的青睐，尤其购买该款车
型不仅可以获得相关优惠，购买该款
中配车还能获赠油卡，这更使得消费
者下定决心购买该款车型。”据该4S
店的工作人员介绍，作为一款SUV车
型，景逸X5的外形十分硬朗，其长宽
高尺寸依次为4382/1835/1739mm，轴
距2690mm，空间大且舒适。此外，景
逸 X5 1.8T 车型配有多功能方向盘、
GPS导航系统、电动天窗、车身稳定控
制等配置。

“我之前就打算购买景逸X5，一
直没有买，就等这次购车节了。现在
听说4S店推出了送油卡、交强险的
优惠政策，就特地来买车了。”购车节
现场已经订购了景逸 X5 的杨先生
说。

（武秋红 王建党）

购车节期间，平顶山奇瑞电动
轿购车节位前人气火爆，此外，该
店在购车节期间推出了购车“终
身”免费更换电池、购买众泰·知豆
电动汽车可获赠五年电费的优惠
活动。

笔者在购车节现场看到，该店

推出的新车型“众泰·知豆”吸引了
众多参展市民的眼球。这次亮相
购车节的“众泰·知豆”外观亮眼，
整车显得精致美观。据了解，知豆
配备了倒车雷达和GPS导航等高
科技配置。动力方面，新车搭载一
台永磁直流无刷电机，最大功率为

18kW，峰值扭矩为82N·m。另外，
在充电方面，知豆可在220V的家用
电源上进行充电，约6个小时即可
充满。如果采用快充仅需20分钟
便可充满80%的电量。新车的最
高时速为80公里，百公里耗电仅需
4元。（武秋红 余亚飞/文彭程/图）

随着人们对生活质量的追求
越来越高，房车生活也开始被越
来越多的市民所认可、尝试。此
次车展，海格房车成为了观展市
民关注的焦点。

据海格汽车的销售人员介
绍，通过几次车展，海格的房车让
消费者大饱眼福，其中海格H5V
自行式 C 型房车十分吸引消费
者眼球。“该款车售价亲民，两室
一厅的布局更适合3-4口的家庭

用户使用。”该销售人员告诉笔
者，“大多数房车企业都是采用订
单化的生产模式，海格H5V自行
式C型房车也是如此。我们本次
介绍的这台样车，车厢内布局合
理，空间利用率高，更为重要的
是，该车长度不足六米，且登记为
六座车型，所以您只需要持C照
即可驾驶，因此该款车适合绝大
多数驾驶者。”

（武秋红 燕亚男）

一汽丰田：

购车就可获补贴

上海大众：

“双11”购车优惠提前享

东风本田：

河南首台全新思铂睿现身

长安福特：

福睿斯可接受预订

吉利汽车：

推出网络购车车型量身定制

东风风行：

送油卡、送交强险

海格房车：

购车节获围观

奇瑞电动轿车：

购车节期间购车“终身”免费更换电池


