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11 月 6 日下午，由市金融
办、平顶山市保险行业协会主
办的“2014年金融大讲堂”在市
行政服务综合楼会议室举办，
河南财经学院副教授、保险研
究所所长巴力就保险业新“国
十条”政策进行了深入解读。

也许，不少市民会说，新
“国十条”不是给保险公司看的
吗？跟我们有什么关系？

巴力在大讲堂上说，保险
新“国十条”不仅是政府和保险
公司的事，还和每个人息息相
关，因为新“国十条”涉及到的
内容是保险。那到底是什么关
系呢？下面，让我们在巴力的
大讲堂中寻找答案吧。

保险是什么？

这是巴力在大讲堂上提出
的第一个问题。在这个问题
上，他并没有搬起书本和材料
照本宣科。

“我今天来到这里，随身带
了三样东西，一样是文稿，一样

是笔记本电脑，还有一样是 U
盘。为什么要带这三样东西
呢，是为了保险，是为了应对万
一出现的意外。”讲座一开始，
巴力就用通俗易懂的语言为台
下观众讲出了什么是保险。他
说，由于主办方提前准备好的
电脑里已经有了当天讲堂的内
容，但是他仍然固执地随身备
齐了这三样东西，虽然用不上，
但是却“保险”。正常情况下用
不上的，但是离开了又不行，这
就是保险。巴力说，保险是应
对未来要发生的不好的事的一
种保障。需要全民都有这个意
识，全民都要参与，但现状是远
远还未普及。

人离不开保险

人 与 保 险 的 关 系 ：离 不
了。为什么人离不开保险？巴
力说，因为人们收入的增加赶
不上损失的增加，特别是责任
性支出的剧增，只有保险才能
填补这一差距。也就是说，没

有几个人的收入的增速能赶上
损失的增速。

比如，一个人开10万元的
车上路，但他造成了 100 万元
的损失。即使这个人月收入1
万元，也需要他不吃不喝地还
上将近 9年。如果买了保险，
那他将轻松很多，“保险”会帮
他解决很多事。

低收入家庭需要保险吗？

“其实低收入家庭比一般
家庭更需要保险。”巴力教授解
释说，有人认为保险是有钱人
才买的，这个观点是错误的，而
且是大错特错。因为低收入家
庭比有钱的家庭更担不起风
险。因为有钱人即使不买保险，
面对有些风险时，他可能承担得
起，但对于低收入家庭来说，家庭
一旦出现风险，无论如何也承担
不起损失。

保险是一种精神需要

巴力说，保险不仅是一种
经济保障，还是一种精神需要。

为了说明这个问题，巴力
教授专门讲了一个例子：一次
在复旦大学的校园里，要搞一
个重要的活动。可能是怕迟
到，参会的一位中国女士一路
小跑，但另一位参加活动的瑞
典女士却不慌不忙。不料走廊
太滑，这位中国女士一下子滑
倒了。这时这位瑞典女士马上
想上前搀扶，并送医检查，不料
中国女士却快速起身，一瘸一
拐地继续向前跑去。

在瑞典等国家，如果不是
来自保险的社会福利作为国民

的保障，那位瑞典女士能如此
气定神闲吗？在成熟的社会
里，人们是兼顾生活与工作的，
是从容的，而不是慌慌张张的。

“我带学生出去，哪怕只有
10公里的路程，几个小时的外
出时间，我也要等到学生的保
险买了，我才把他们带出校
园。”巴力说，保险是现代经济
的重要产业和风险管理的基本
手段，是社会文明水平、经济发
达程度、社会治理能力的重要
标志。

买保险是存钱的好办法

“有了钱干什么，当然是去
买保险了。”巴力笑着举了一个
例子：一个人的亲戚朋友很多，
借钱的不少，而且只借不还。
每当他存够两三万时，必定有
人来借。不借伤感情，借吧有
去无回。为了避免这种事情的
发生，他想了一个办法，就是买
保险，买那种返还型的保险，不
仅有保障，届时还能收回本息。

当然，这个故事巴力教授
很可能是当作一个笑话来讲
的，但是巴力说，对于广大市民
来说，买保险确实是一个存钱
的好办法。

以上，是笔者为大家整理
出来的巴力对于保险的几点内
容。保险的涉及面很广、养老
保险、责任保险、健康保险、农
业保险等诸多方面。巴力认
为，成熟的社会应是一个保险
的社会，成熟社会的特征是从
容、理性、平和、舒缓、均衡、稳
健，需要全社会参与进来，也需
要政府部门的参与。（王红梅）

本报讯 11 月 9 日是
全国消防日。当天，市
区智慧星绘本馆组织部
分家长和孩子走进卫东
区公安消防大队，参加

“关注消防，关爱生命”
消防日少儿公益活动。

在卫东区公安消防
大队，消防员为大家讲
解了各种消防装备的功
能及使用情况，并带领
大家参观了消防车，举
行了整齐划一的队列表
演。在消防员的帮助
下，孩子们体验了穿消
防衣和使用消防设备。
随后，大家走进消防员
宿舍参观，看到消防员
叔叔把被子叠成了“豆
腐块”，都大感惊叹，有
的孩子表示回家后也要

练习。最后，消防员就
家庭防火、火场逃生自
救注意事项等常识性内
容进行了生动讲解。他
针对孩子的心理特点，
深入浅出地讲解了火灾
的预防、对初起火灾的
扑救、发生火灾时应采
取的措施等。孩子们边
听边提问，兴致非常高。

据了解，智慧星绘
本馆是一家 0—12 岁儿
童图画书借阅馆。馆内
汇集全球经典绘本，着
力培养孩子的阅读习惯
和能力，努力为孩子营
造锻炼自我的平台，让
孩子把看到、学到的知
识运用到学习和生活
中去。

（葛生华）
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“2014年金融大讲堂”举行

当“双 11”撞上“爽
11”，这个光棍节注定会
格外热闹。阿里要做“双
11”，而苏宁要做 O2O 购
物节，并顺水推舟打出

“爽11”，意在传达就是要
让消费者“爽”。

据了解，苏宁一心要
做 O2O 购物节，与阿里
一直在较劲儿，甚至打出
了“绝不花钱淘假货，正
品低价到苏宁”的广告
语。从打法上来看，阿里
相对单一，红包、折扣随
处见，广告满天飞；而苏
宁的玩法则较为多样，除

了红包、低价外，通过“首
席惊喜官”送大礼、声波
二维码玩转互动营销、S
码锁定提前购买、苏宁V
购打造购物极致体验等
一系列玩法将优惠直接
送到消费者手上。

分析人士指出，如今
的电商大战已经不再是
行业内的事情，不论是阿
里的广告封杀，还是京东
的不平叫屈，都改变不了
市场是大家的这一事实，
所以，真正让消费者得
到实惠才是硬道理。

（葛生华）

智慧星绘本馆举行
消防日少儿公益活动

“爽11”直面“双11”

苏宁阿里正面交锋

“2014年金融大讲堂”现场 张培园 摄

专家教你读懂保险新“国十条”


