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●“11.11”，三地百家楼盘共惠
房展

“11.11”代表光棍节，这一特别的日子
吸引着商家争相促销。众多琳琅满目的
商品中，有一类商品较为特殊，而且跟这
一“节日”关系最为密切，那便是房子。在
房地产市场上，有一类购房人群也因为这
个“节日”而格外引人关注，那就是“光棍”
们。

11月8日—11月 11日，本报地产周刊、
河南金榜广告有限公司、百强楼市网联合
为购房者悉心筹备了一场购房盛宴——

“万兆通信杯双11室内房展会”。
与以往展会所不同的是，本届展会不

仅有平顶山项目参展，更有来自郑州、海
南两地的优质项目，共计百余个楼盘，数
千套品质房源，为鹰城购房者奉献一场丰
盛的购房盛宴。

从参展楼盘来看，参与展会的楼盘均
为三地主流品质楼盘，比如平顶山有建
业·十八城、建业·桂园、华诚·蓝湾新城、
华诚·蓝湾翠园、常绿·大阅城、常绿·林溪
谷、华廷·四季城、天河盛世、天河国际、佳
田·西湖岸等。

郑州楼盘包括维也纳森林、安源时代
广场、升龙汇金广场、升龙天汇广场、瀚宇
天悦、天伦·锦城、裕华广场、开祥·御龙
城、锦艺·国际华都、新芒果·春天、公园道
1号、升龙又一城商业广场、新田城、和昌·
湾景国际、正商·花语里、悦公馆、东方鼎
盛·御府、星联湾、富田·兴龙湾、亚星时代
广场、亚星盛世、紫荆尚都3期、升龙天玺、
泰宏建业·国际城、正商华钻三期·澜庭、
万千世纪城、锦绣山河、德润·黄金海岸、
江南小镇等。

海南楼盘则有华侨星城1期、正商·红
椰湾（文昌）、海南·绿地城、绿地·海森林、

绿地·海长流、富力·红树湾、富力·富力
湾、富力·月亮湾、博鳌·亚洲湾、芭蕾雨·
逸景东南亚风情小镇、椰岛小城、福隆·丽
水湾等。

单身男女何时才能买到房，几时才能
“脱单”？虽然关于“房子”和“爱情”之间
的关系令人云里雾里琢磨不透，但据某调
查数据显示，近七成人士赞成先买房后结
婚。有房才有家仍然是永恒的话题，想买
房“脱单”，本届展会将是难得的机会。

●年内最后盛宴，“双11”不买
房一年又白忙

据我市房地产市场监测分析报告显
示，1 月—8 月，全市商品房共销售 12675
套、140.6万平方米、50.51亿元，同比分别增
长 31.5%、32.0%和 41.3%。其中市区销售
量达到 8829 套、91.78 万平方米、37.17 亿
元，同比分别增长40.6%、44.9%和45.9%。

根据国家统计局公布的 8 月份全国
70个大中城市新建商品住宅价格指数显
示，本月我市新建商品住宅价格指数为
113.0点，同比上涨1.1%，而环比则连续三个
月下降，降幅为0.8%。

房价下调，加上近期限贷政策放松，
各房企为冲击年度任务量纷纷促销走量，
可以说年内最佳购房时机已经到来。

对于购房的时机，有业内人士分析，
一般情况下常规的购房时机主要出现在
一年中的三个时间节点上：一是每年三四
月份，是各开发企业开春的试探期，通常
会制定一定的优惠策略，让利于购房者，
以博取开年的好彩头，因此，对于购房者
而言有一定的购房机会。

二是每年的 6 月也有一定的购房机
会，当然这取决于各企业的上半年业绩完

成情况，对于部分虽未完成业绩目标但有
一定增长空间的企业而言，此时会通过一
定的优惠措施以冲刺半年业绩目标。

三是每年的年终，即11月、12月，对于
已经完成全年销售目标的企业而言，大幅
优惠活动的意义不大，但对于一些已完成
70%—80%业绩的企业来说，仍有冲刺的
机会，因此这些企业往往会制定一定的优
惠活动，这时购房者也有一定的购房机
会。

“万兆通信杯双11室内房展会”，主办
方将精挑细选优质的楼盘，集中众多中小
户型，旨在为年轻单身群体提供更多称心
的好房子，帮助他们实现心中有关爱和家
的愿望。同时，更是希望购房者利用此次
活动，抓住全年最后一个购房时机，实现
买房或者换房的心愿。

“三地百余家楼盘联合展示，这样的
规模这样的优惠，应该是2014年最后一次
了，想买房的市民一定抓住这次机会，双11
不买房，一年又白忙了。”主办方一名负责
人表示。

●“购房合伙人”全城招募，让房
价降到底

在本届展会举办之际，为帮助更多年
轻人在今年“光棍节”来临之际买房“脱
单”，百强楼盘“购房合伙人”已经开始征
集购房者，团结普通购房者的力量，让房
价降到底，让置业梦想照进现实。

据百强楼盘“购房合伙人”负责人介
绍，该模式类似于团购，但又有差别，一般
的团购主要针对单位或者团体，产品往往
是特定的；而合伙人模式针对每一个普通
购房者，所针对的产品为市面在售楼盘，
购房者选择余地更大。

该负责人表示，百强楼盘的“购房合
伙人”模式，以百强楼盘联销中心为依托，
集合平顶山最大规模的购房群体、最全的
优质楼盘，能使合伙购房者所购买的每一
套房子都是最低价，户户能享受到楼盘的
最大优惠。

“核心在于阶梯型的优惠，即参与合
伙的人越多，大家所能享受到的购房优惠
也将越大。比如一人购买某楼盘的房子
时，可享受到的优惠是5万元，那么5个人
合伙就能享受6万元优惠，10人可享7万
元优惠，15人可享8万元优惠……”

“不用找关系，不用托熟人，加入购房
合伙人，单套房屋享受老板优惠，多套房
源成交还可享受额外优惠，套套房源成交
价全城最低。”该负责人说，凡是推荐合伙
人成功购房的，皆有奖励，推荐人和被推
荐人均能享受到更多的购房优惠。同时，
推荐人还能享受推荐成交房源佣金一定
比例的奖励。

“购房合伙人模式致力于构建公平、
公开的第三方平台，架起开发商和购房者
沟通的桥梁，实现信息有效沟通。帮助购
房人争取最大购房优惠，帮助开发商快速
销售、快速回笼资金，多方共赢，多方受
益。”该负责人表示。

本次展会将以“购房合伙人”为主题，
配合线上、线下无缝组合式营销方法，聚
集全城购房人，同时争取到开发商最大的
购房优惠。

“无论你是购房者还是开发商，或是
各相关领域的企业，都可以与我们取得联
系，我们将起到平台的作用，为可能的合
作提供机会，为房地产界发展注入一股新
鲜血液，增添新的活力。”活动负责人表
示。

（袁烨）

三地百家楼盘联展 房价到底买房“脱单”
11月8日-11日，“双11室内房展会”年度最惠购房

随着“11.11”光棍节的临近，各商家都铆足了劲纷纷促销。鹰城楼市也不甘寂寞，11月8日-11月 11日，“万兆通信杯双11室内房展会”
将在百强楼盘联销中心（佳田国际大酒店南侧）举办，来自平顶山、郑州、海南三地的百余个楼盘倾城参展，将为鹰城购房者推出年内最
后一波购房盛宴。

本次展会将开启购房特惠宝盒，帮助单身男女在“双11”买房“脱单”，想要实惠购房、买房脱单的亲们不妨到展会现场淘个好居所！


