
C4 2014.10.9 星期四

编辑 董佳理 本刊热线：8022222 校对 马骁
地产·市场

每年的房展会，不仅
是开发商集中展示形象、
快速出货的一个途径，更
是购房者买房置业的好时
机。虽然这次展会后几天
现场人气没有前几天火
爆，但逛展的购房者意向
更加明确，商品房的签约
人数也在上升。

在经过大半年的等待
之后，购房者入市的意愿
明显增强。不过，不同需
求的购房者置业类型也不
同。

透过展会看市场二

展会撬动，购房者入市意愿增强

□段晓芳

10月 2日，房展会举办的第
四天，各展位依旧人来人往络绎
不绝，虽然有开发商表示，由于
假期出游的人增多，展会现场人
数明显比前几天减少。但据观
察，随着展会各大楼盘推出特价
房、十一买房优惠力度大等活动
的开展，部分观望已久的购房者
成交意愿反而上升，展会领礼品
的人虽然少了，来访客户的买房
意向却更强了。

“这是我今年第二次参加房
展会了，我看了好多，真是想买
房子，我把参展的房子全看了一
遍，不用新城区老城区来回跑
了。”逛展的王先生说。

与王先生一样有着明确目
标的购房者越来越多，来看热闹
的越来越少。反观历届的房展
会不难发现，参展商或打出高折
扣优惠牌、或邀国内外美女帅哥
劲歌热舞暖场、或借豪车名人助
阵、或提供互动节目、或发送精
美礼品，可谓层出不穷，精彩纷
呈，其背后折射出的更多是寄希
望于市民驻足围观，让自己多卖
一套房。

业内人士分析认为，最近几
年逛房展会的市民越来越多，对
参展商的各类促销方式，已经见
怪不怪。目前平顶山的购房群
体仍是刚需一族，投资客越来越
少，开发商比拼的更多是品牌、
品质和价格，而非一掷千金的秀
场。

笔者通过对逛展市民的采
访发现，超过七成的受访者对房
展会抱有期待，15%的受访者明
确表示如果价格合适就在展会
上出手，购房者买房热情不减。
对于商铺、学区房、刚需房、精装
房，购房者会看中哪一种呢？不
同需求的购房者购房需求也不
一样。

家住新华区凌云路塞纳城的代先生，
今年70岁，儿子结婚搬出去居住后，他和
老伴儿两个人住在180平方米的复式楼房
里。古稀之年的他却奔波了将近半年四
处看房，大家不禁奇怪，大爷住得好好的，
干啥要买房呢？难道是给儿子买的？原
来大爷是想买房养老。

代先生和老伴儿住在塞纳城的6楼，
上下楼没电梯，居住很不方便。而且小区
里没暖气，他有关节炎，北方的冬天冷得
刺骨，为了健康着想，代先生准备再买一
套养老房，暖气、电梯、燃气必备，90平方

米左右的两室户型，现房。
代先生购房的首选区域是老城区，乘

车、居住、生活都很方便，奔着这个目标，
他看中了鹰皇花园的一套二手房。但是
代先生对这套房子的户型设计并不满意，
代先生说老伴是一个生活讲究的人，这套
两居室的房子房间和客厅面积大，厨房、
卫生间的面积较小，是这套房子的一大弊
端，因此老两口决定再去别处看看，好好
比较挑选一下。

在老城区没有找到合适的房子，代
先生把眼光重点投向了新城区。得知

百强楼盘联销中心在十一开办房展会
的消息，代先生来了三次，楼上楼下的
参展项目看了个遍。从蓝湾翠园展位
出来，代先生的手上多了一份置业计划
单，房子在 7 号楼 2 单元，带电梯，面积
接近 90 平方米，总房款是 34 万元，单价
为3880元。

代先生表示会再了解一下，不能立即
确定是否购买。了解过佳田西湖岸的项
目后，代先生说，房子的价格有点贵，均价
在7000多，但也可以理解，3.4米的层高，
品质在那里。

冯女士昨天和丈夫王先生一起来逛
房展会，夫妻俩是一对年轻的上班族，目
的是买一套市中心周围的房子，上班近。
他们目前住在建设路东段高阳小区，对于
小区的管理、配套设施冯女士都很满意，
就是离市中心较远。

冯女士上班的地方位于中兴路，每天
早上8点上班，6点半就得起床，最迟7点
10分出门，经常匆匆忙忙洗漱之后，来不
及吃早餐就乘坐公交车赶到公司，车程在
40-50分钟之间，遇上下雨天，公交车要走

一个小时才能到。冯女士说：“我是卡点
上班，一下雨就得迟到。”相比于丈夫，冯
女士觉得自己还不算辛苦，王先生在十一
矿上班，早上五六点就得起床，乘坐通勤
车去矿上。为了改善目前的上班条件，夫
妻俩决定在市中心买套房。

冯女士想买一套90平方米左右的两
居室，价格在4000元/平方米左右，户型南
北通透，屋里亮堂、采光好。了解了天河
盛世、永基九里、鑫鸿嘉园项目后，冯女士
表示天河盛世的位置很好，位于市中心，

离上班的地方很近，生活也很方便，但就
是价位较高，均价在6000元左右，自己经
济能力有限；鑫鸿嘉园价格合适，单价为
3799元，就是离市中心有一段距离。

冯女士表示，自己和丈夫刚刚上班不
久，手里并无积蓄，买房还要靠老人资
助。冯女士现在月薪2000多元，丈夫月薪
3000多元，如果贷款买房将会有较大的还
贷压力。目前夫妻俩虽有购房打算，但仍
在观望，希望房价再降一点，遇到合适的
就一次性付完全款。

刘先生今年25岁，刚刚大学毕业回平
顶山工作不久，与家人同住在新城区金玉
花园。刘先生的父母2006年买了新城区
和谐家园的房子，想给儿子以后结婚用，
如今该楼盘仍未完工。刘先生的女朋友
目前在外地工作，刘先生与女友两人决定
明年结婚。对于这个盖了8年的房子，刘
先生表示很无奈，婚期在即，只好尽快买
个现房。

刘先生想买一个位置好、空气好、交

通便利、离医院近，面积在 160 平方米左
右的大户型，区域是新城区。刘先生说
自己在新城区住习惯了，而且以后离老
人也近。目前刘先生与父母、外婆一起
居住，父母已经年过 60，选择离医院近
的地方，以后老人万一生病接送也方
便。

当问及刘先生买房时是否会选择实
力型的大房企时，刘先生表示并无此意
愿，只要开发商证件齐全，物业管理好就

可以考虑。刘先生认为，大型小区往往楼
盘数量较多，建筑密集，居住舒适度并不
高。刘先生理想的房子最好能够依山傍
水，风水好，门前有湖泊，户型南北通透，
采光好。

看完了房展会参展的项目后，刘先生
对建业桂园楼盘印象深刻，表示会再进一
步了解一下。刘先生能接受的新城区楼
盘价格在5000元/平方米左右，市中心周
围的在6000元/平方米以内。

展会撬动
入市意愿增强

【养老房】暖气、燃气、电梯一样都不能少

【改善房】市中心周围，上班近

【婚房】现房，位置好，生活要便利
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