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房展会现场人潮涌动。 资料图片

10月8日，为期10天的
“百强楼盘室内房展会”正
式落幕，作为在黄金周举办
的房展会，百强室内房展吸
引了鹰城 20 余个品质楼盘
参与，掀起了金秋第一波购
房狂潮。

10 天来进入会场参观
和选房的市民超过万人次，
不少展位出现爆棚现象，加
上参展商推出了大幅度的
让利活动，很多项目成功签
约售出多套房源。据不完
全统计，展会期间意向登记
客户近 3000 组，意向金额
超过 2亿元，上演金秋第一
波购房狂潮。

人气爆棚 楼盘大卖

一场金秋里的购房盛宴

【现场】
人气爆棚，上万人次逛展

“今年没有出去旅游，但完成了
一件大事，把房子给订了。”10 月 6
日，家住矿工路的张先生说这个假
期过得很有意义，这天他成为蓝湾
新城的业主。“房展会送了我家一份
厚礼，这套房子综合下来优惠了好
几万元，很划算。”

和张先生一样，在十一假期实
现置家梦想的购房者还有不少。“十

一当天，我们就登记了 120 余组客
户，其中意向强烈的客户有二三十
组，效果超出了预期。”鑫鸿嘉园一
名销售人员说。据了解，展会期
间，各楼盘均受到购房者的追捧，
热门楼盘每天有百余组客户咨询、
登记。

整个展会期间，河南百强楼盘
联销中心内人潮涌动，购房者从四面

八方慕名而来。9月30日，蓝湾新城
的销售人员小张在会场门口散发传
单，不到一会儿，100多份传单散发一
空，看着楼盘最高 17万元的巨额优
惠，不少市民专程来到楼盘展台前询
问。据悉，在当天上午，蓝湾新城就
登记了意向客户22组，多数客户表
现出了很强的购买意愿。

相似的情形也在其他楼盘上

演。建业·十八城作为建业今年的
重头产品，人气颇高，甚至不少客户
都是专门冲着建业来的，而这次，项
目给出的优惠也十分给力，每天推
出 5 套特惠房，均价 5000 元/平方
米，高层特惠房针对房展会客户额
外再优惠1%。

除了好房大优惠外，展会主办
方还精心组织了各种活动，会场门

口精彩的文艺演出吸引众多市民驻
足观看，时时发出阵阵喝彩。二楼
的斗地主大赛也吸引了不少牌友，
现场围观者甚众，这次大赛奖品价
值高达万元。

此外，主办方还准备了草黄金、
山地车、豆浆机、微波炉、42英寸液
晶电视等奖品，领奖品的市民一度
排起长龙。

【效果】
成绩斐然，供需实现两旺

“平均下来，每天有三四百组意
向客户，十一当天有上千人次逛
展。各楼盘的成交情况也不错，这
种火热景象在十一长假期间并不多
见，看来展会效果还是比较理想
的。”主办方一名负责人表示。

据不完全统计，展会期间共有
上万人次逛展，意向登记客户近
3000组，意向金额超过2亿元……

适逢金九银十的传统旺季，百
强楼盘室内房展会的举办一下子激
活了市场，点燃了购房者的热情，实
现了供需两旺。一名参展开发商表
示，百强室内房展会高端上档次，形
式也很新颖，将主流开发商汇聚到
一起，不仅有利于购房者看房选房，
对开发商而言也是一次互相学习和
借鉴的机会。“金九银十本来就是楼

市传统旺季，我觉得这次也是下半
年楼市走势的一个窗口，从展会的
情况可以预测今年的整体形势。”该
房产开发商说。

参展的开发商纷纷表示，作为
鹰城最有影响力的楼市盛会，百强
房展会独特的价值，将成为众多房
企和购房者观察楼市走向的一扇窗
户。

陈女士是一名上班族，平时忙
于工作，趁着国庆假期专程来到展
会现场。“这次展会参展楼盘多，我
可以一次性综合比较，详细了解在
售楼盘项目的具体情况，这样我既
能节省时间，又可获取众多购房信
息，可谓一举两得。买好房子，我觉
得还是得来房展会。”陈女士说。

购房者需求明确，房企供给充

足，可谓供需两旺。参与展会的楼
盘包括建业·十八城、建业·桂园、华
诚·蓝湾新城、华诚·蓝湾翠园、恒大
名都、常绿·大阅城、常绿·林溪谷、
天河盛世、天河国际、华廷·四季城、
佳田·西湖岸、建工佳苑2期、鹰城·
香港城、鹰城·五彩城、鹰城商贸中
心、永基·九里、百合金山、鑫鸿嘉园
等20余个品质大盘。

【影响】
助力金秋，打造一站式购房

“我们现在住的房子，就是在平
顶山晚报房展会上买的，已经入住
了半年多，比小区其他业主买的都
便宜！”曾经在晚报展会上购房的刘
先生是房展会的铁杆粉丝。刘先生
说，儿子明年准备结婚，他这次到房

展会来，就是计划在市区购买一套
90平方米左右的两居室。“看了几个
楼盘，觉得很不错，房展会确实让消
费者得到不少实惠。”

在展会现场，笔者连续两天都见
到了从市直某单位退休的赵女士。

“我和老伴儿都退休了，现在在建设
路上住，想找个环境好一点的房子。”
由于多种原因，赵女士没能在展会上
订下满意的房子。她希望展会能定
期举办，让看房买房变得更便捷。

据悉，这次展会是百强楼盘联销

中心的首次亮相，它将依托百强楼市
网，成为省内首个购房、购物、居家为
一体的一站式消费中心。联销中心
室内面积 1500平方米，能够同时为
50多家房产企业提供展销平台。

一方面，它让开发商省去在市区

到处建设售楼部的麻烦；另一方面，它
能够让购房者免去四处奔波看房之
苦，展销中心逛下来，相当于去了几十
家售楼部，区位对比、价位对比、户型
对比了然于胸，不必再东奔西跑就能
买到称心如意的房子。 （袁烨）


