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特价特惠，300余套房源均是底
价，金秋买房良机将现。“百强楼盘
室内房展会”未开先热，实力房企悉
数参展，目前包括建业、华诚荣邦、
常绿、佳田、建工、华廷、永基等十余
家鹰城主流房企参展。

本次展会将开启购房特惠宝
盒，想要实惠购房、安全置业的亲
们，不妨于 9月 29日至 10月 8日到
展会现场淘个好居所！现场更有意
外惊喜，大奖送不停！

想抄底购房？十一是个好

时机

眼下，被寄予厚望的“金九银
十”已经到来，在此期间，平顶山多
个楼盘开盘供应。在全国纷纷松绑
限购以及限贷政策松动的政策背景
下，今年的“金九银十”将成为年内
最佳购房时机之一。

面对即将到来的“金九银十”，
房企摩拳擦掌，整体推盘量达全年
高峰，优惠力度也是一波接一波。
不过对于“金九银十”的走势，业内
亦是喜忧参半。乐观派表示，“金九
银十”是楼市复苏的最佳时期，在利
好的刺激下，成交必然有所上涨；而
另一些人士认为，目前政策尚未明
朗，置业者的观望情绪依然较浓，市
场依旧存在变数。

市房管局数据显示，今年1月至
7月，全市商品房上市14648套、161.71
万平方米。其中市区上市10093套、
107.37万平方米。而据笔者粗略统
计，9、10月两个月里，市区就有二十
多个新老楼盘开盘或推新。

从楼盘布局来看，卫东区、新华
区、湛河区以及新城区可谓全面出
击。卫东区有华诚荣邦花园、东城
国际等楼盘，新华区、湛河区新盘则
数量繁多，名门世家、恒大名都、佳
田中央王座、银基誉府、新华园怡购
城、豫森时代新城等，新城区则有最
新开盘的建业十八城。

市区一个即将开盘项目的相关
负责人宋先生表示：“楼市素有‘金

九银十’的说法，在此期间，市场行
情会有所好转，房企都想趁着这样
的趋势抓紧推量。”同时，他表示，房
源积压多时，房企压力较大，这种情
况下，推盘的优惠力度会较大。

“作为传统意义上的销售旺季，
房企都会抓住这个节点，9、10月应
该会释放一定的购买力。”我市一位
房地产企业的销售总监李先生认
为，“金九银十”是开发商不容错过
的卖房旺季，尤其是在前半年市场
表现不佳的情况下，开发商更是会

放手一搏。
业内分析，从价格降幅来看，今

年的“金九银十”无疑是限购以来降
幅最大的一次，不少楼盘价格下调
幅度介于15%-20%，可以说，经过这
一轮降价潮后，房价已经触及底线
了。因此，想买房的读者，这次房展
会是一个相当好的时机。

优惠看得见，小奖、大奖抽

个不停

随着各大开发商促销力度的增

大，将继续刺激楼市成交，楼市复苏
的趋势将会更加明显。

作为鹰城房地产业的见证者和
关注者，为了推动行业在这一市场
形势下实现销售突破，平顶山晚报
借助自身平台，依托地产周刊、河南
金榜广告有限公司、河南百强楼盘
联销中心以及百强楼市网等强势资
源，横向打通，全面覆盖，倾力打造
的“百强楼盘室内房展会”将于9月
29日至10月8日举办。

本届展会秉承全特价、无底价、
补差价三大原则。目前已报名参展
的楼盘包括建业·十八城、建业·桂
园、华诚·蓝湾新城、华诚·蓝湾翠园、
天河盛世、天河国际、华廷·四季城、
佳田·西湖岸、建工佳苑2期、鹰城·香
港城、鹰城·五彩城、鹰城商贸中心、
永基·九里等近二十个品质大盘。

参展楼盘的优惠都是实实在在
的，主打特价房源，拒绝浮夸，直达
底价，每一套房源都是真实优惠，每
一套都是销售底价，真正让利给购
房者。

建业·十八城在房展会期间，高
层户型每天推出 5 套特惠房，均价
5000元/平方米；高层户型特惠房一
次性优惠8%，按揭优惠2%，并且针
对房展会客户额外再优惠1%。天河
盛世针对房展会推出 10套特价房，
一口价5700元/平方米；天河国际首
付10万元买两房，12万元买四房，并
赠送300元/平方米装修基金。蓝湾
新城实景现房，最高每平方米优惠
260元。

除了楼盘给力的优惠，房展会主
办方还倾情推出各种回馈活动，小奖
天天有，大奖开不停。展会期间，每
天上午、下午各有两次抽奖，奖品有
豆浆机、微波炉、自行车等。9月29
日、10月3日、10月8日分别设三个重
磅大奖，奖品为42英寸液晶电视。凡
是到场者均有机会获得大奖。

同时，展会现场还将举办斗地
主大赛，“地王大赛”天天开赛，综合
奖金最高可达5万元，欢迎各界人士

组团、组队参赛。此外，展会合作商
家一鼎鲜酒店管理有限公司将为前
200名逛展市民提供一鼎鲜代金券
200元；办理一鼎鲜微会员卡，现金
储值20OO元再送时尚动感炫酷单
车一辆。

百强楼盘联销，打造省内首

个一站式购房平台

“百强楼盘室内房展会”由平顶
山房地产行业协会、平顶山晚报地
产周刊主办，河南金榜广告有限公
司、河南百强楼盘联销中心、百强楼
市网、鹰城楼市联合承办，以“特价
房”为鲜明旗帜，将优惠落到实处，
让购房者尝到甜头，掀起年内最后
一波购房狂潮。

据悉，房展会将在“百强楼盘联
销中心”举办，该中心位于建设路与
中兴路交叉口佳田国际大酒店南侧
路东，地处市中心核心位置，十余条
公交线路直达，区域优势明显，交通
条件便利，无论是参展还是逛展都
十分便捷。

这也是“百强楼盘联销中心”的
首次亮相，它将成为全市乃至全省
首个一站式联合销售中心。联销中
心室内面积 1500平方米，能够同时
为50多家房产企业提供展销平台。
一方面，它让开发商省去在市区到
处建售楼部的麻烦；另一方面，它能
够让购房者免去四处奔波看房之
苦。展销中心逛下来，相当于去了
几十家售楼部，区位对比、价位对
比、户型对比了然于胸，不必东奔西
跑就能买到称心如意的房子。

而为了配合“百强楼盘联销中
心”的首秀，本次室内房展会邀请的
全是平顶山市知名房企的知名楼
盘，建业、华诚荣邦、常绿、佳田、建
工集团悉数参加，比房子、比价格、
比优惠，让购房者得到实实在在的
优惠，免除购房者的后顾之忧，真正
实现购房者省钱、省心、省力买好房
的愿望。 （袁烨）

300余套特价房十一火热来袭
金秋百强室内房展，开启最佳购房窗口
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