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眼见十一长假即将来临，鹰城车市
也迎来了销售旺季。进入9月后，有买
车意向的消费者纷纷往返于各品牌4S
店询价，展厅人气比起 7、8 月份明显

“旺”了很多。同时，汽车经销商也寄希
望于“金九银十”来拉动销量。

消费者购车
更期待车价“触底”

“我准备买辆 SUV，空间大又方便
出远门。十一长假也快到了，正好开着
出去玩。”家住市区凌云路的王先生说，

“这几天我跑了三四家汽车4S店，发现
似乎所有的4S店都有促销活动，车价也
很让人动心，我看中了两款车，都有现
车，但是我不知道选哪辆。要是车价能
再低一点，就好选择了。”

“我的车是在9月14日车展最后一
天买的，考虑的就是能赶上十一出游，
车展上买车也实惠，除了价钱便宜，还
有大礼包和礼品拿。”据在2014鹰城秋
季车展购车的张先生介绍，大多选择在
这个时候购车的消费者都是看中经销
商给出的优惠价格，对消费者而言，车
价自然是越便宜越好。

此外，市民李先生近两个月来，也
一直密切关注着车市行情，急切地希望
为家里再买辆大点的车，“原来就我们
两口时，两厢轿车就足够出行需要了。
但小宝宝出生后，每次带他出门都需要
带上婴儿车、婴儿用品等，东西多得像
搬家。”因此，为了赶上十一出行，李先
生考虑着趁着9月份汽车优惠活动多，
为家里换一辆三厢轿车。

在采访过程中，笔者注意到，很多
消费者选择在这个时候买车都是为了
追求实惠的购车价格。不少持币待购
的消费者表示，之所以打算9月份购车，
不仅是因为汽车4S店这个时候的优惠
活动多，更是因为汽车的价格比平时也
更优惠。

新车型也给消费者
带来不少期待

与一些消费者格外关注车价不同，
还有一些消费者则希望在购车时有更
好、更多的选择，为此，他们更希望以合
适的价格买到新上市的车型。

“我打算在十一之前选购一款爱
车，同时，我关注最近上市的新车已经
很久了。”据市民刘先生介绍，他打算10
月份和女友结婚，新房已经装修好了，
现在只差一款新车了，而东风标致全新
一代408是他目前购车的首选。

据了解，近期，各大车企已向市场
投放了不止30款新车型。奔驰全新一
代长轴距C级车、奥迪A3三厢轿车、广
汽本田奥德赛、东风标致全新一代408、
华晨宝马316Li、江淮瑞风S3、吉利GX9、
景逸S50等新车型的上市，基本覆盖了
所有细分市场。其中SUV继续领衔车
市，SUV爱好者或将再迎一次新车“狂
欢”。

为争取更多客户，新车追求高性价
比已成为共识。与此同时，定位的升级
和对市场精细需求的满足也将成为今
年“金九银十”新车的亮点。“相比往年，
今年9月份上市的这些新车，无论从定
价上还是定位上，都力求涵盖更多人
群，适用性也在逐步加大。”市区一家4S
店的销售人员说。

众经销商各出奇招
车市促销大战又起

“感恩礼遇季，四重大礼回馈新老
客户。限量版车型丰富配置免费加载，
最长尊享2年4万公里延保服务……”

“超底价购车，10台0利润限量特价车，
进店即有礼品相送……”“15900 POLO
跟你走，一分利息也没有……”“一台也
是团购价，如果十一您买到比这更便宜
的价格，我们保证双倍退还差价……”

“省去砍价烦恼，价格优惠到底……”
“秋季服务月，免费八项检测、预约工时
打折、车主讲堂专享、零部件优惠等六
重好礼让你秋日出行安心一路……”

放眼望去，今年“金九银十”各汽车
经销商依旧不断使出各种招数，为争取
更多销量放手一搏。在价格纷纷触底
后，车商在售后服务方面寻觅新利润空
间。售后服务无论从服务质量还是价
格上都呈现出对消费者更有利的局面。

另外,一些汽车经销商推出“长假出
行安全”套餐，在国庆长假前为客户免
费检测车辆，并赠送一些小工具，比如
车载充电器等，全面保障消费者安全。
车商回归服务本质，相信能为越来越

“挑剔”的消费者带来不小的惊喜。
“我们考虑到客户使用汽车不仅仅

是整车购买的事情，更要考虑到后期使
用费用、维修保养、服务便利性等。因
此，我们在推出各种优惠的同时，也会
加大服务的力度，以提升车主的满意
度。”市区不少汽车4S店的负责人表示，
理性的消费者愈发看重售后服务，而国
内汽车行业的竞争经历了从“价格战”
到“服务战”的演变，但是无论是价格战
还是服务战，最终的受益者仍然是消费
者本身。

9月是购车的最佳时机

国庆黄金周是一年中难得的长假，
很多消费者会选择提前买车以便于自
驾游或者探亲，这极大地刺激了消费者
的购车欲望。

“黄金周之前是一个消费高峰期，
中国人都喜欢在过节之前消费嘛。商
家肯定会有降价等，这个时候买车也很
划算。”近期有购车计划的市民焦女士
说。“此外，平时工作比较紧张，难得遇
到一个长假，如果平时就有买车的打
算，那么这个长假如果有出游计划，就
更能刺激人买车了，这个时候买车的人
多也就显得很正常了。”

此外，每年这个时候，不少车企和
经销商都开始向全年销量的目标冲
刺。为了完成全年销量，厂商必须拿出
一些举措挽回车市：或是加快推出新车
或推出改款增配车型，或是加大降价促
销力度，或是采用以旧换新、贴息等方
式促进汽车销售……由此，对于消费者
而言，9月份买车，无论是从购车时机还
是实惠程度上，都是一年中最划算的购
车时段了。 （武秋红 王建党）

九月买车 十月出行
车市促销大战又起，你准备好买车了吗？
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