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□本报记者 张秀玲 张超/文
张五阳/图

建行平顶山分行公司业务部大
中型项目团队始终坚持“走出去”的
服务理念，坚决贯彻落实分行“大走
访、大营销”活动要求，以实干兴行的
担当精神和“我将无我”的奉献决心
诠释对公业务团队奋斗的意义。

去年以来，在该行行长孙丙安、
副行长唐方的统筹指挥和多次带队
营销下，公司业务部大中型项目团队
以真诚、专业、高效的金融服务取得
了客户认可，使我市一批重点项目成
功落地。比如，中国电力计划在河南
投资建设合计2.4GW的新能源项目
基本户的开立、舞钢市灯台架旅游开
发有限公司4A景区基本户的开立、
中能电姚电公司100MW/200MWh储
能项目首笔贷款投放等。

受不利因素影响，去年，建行平
顶山分行大中型企业贷款总体任务
目标较年初新增8亿元。截至去年
12月13日，缺口仍有20.3亿元。面对
困难，公司业务部大中型项目团队成
员没有退缩，而是理清思路、迅速行
动。一方面，在该行领导的带领下，
多次利用周末时间走访客户，开拓项
目。另一方面，为了保证短时间内各
项业务成功落地，公司业务部全体员

工克服各种困难，连着一个月不休
息，每天加班整理申报材料、推动项
目进度。从项目的立项、尽职调查、
综授，再到授信、审批、合同签订、放
款等，大家都齐心协力、互相配合。
功夫不负有心人，在去年的最后一天，
该行对公大中型贷款在填补空缺的基
础上，成功完成8亿元新增目标。

该团队认真审核信贷业务办理
流程中的每一个细节，在方案的设
计、授信的申报、放款等各项业务上，

充分展现了一个出色对公业务团队
的专业素养，取得了骄人成绩：拓展
债转股业务并实现落地5亿元；实现
全市首笔政府清偿企业欠款贷款资
金的发放，且该项贷款余额位列全市
第一位；不断开拓国内信用证、福费
廷等业务，在不增加客户融资成本的
前提下，创造了可观的额外收入。

建行平顶山分行公司业务部大中型项目团队：

实干兴行 将不可能变为可能

本报讯 近日，香港《亚洲私人银
行家》杂志公布“2023 年中国财富
奖”评选结果，工银私人银行从众多
同业竞争者中脱颖而出，荣膺“最佳
私人银行——国有银行组·金奖”及

“最佳私人银行——企业家客户·金
奖”殊荣。

《亚洲私人银行家》杂志作为全
亚洲最有影响力的私人银行媒体机
构之一，以其专业的报道和深度的数
据分析深受私人银行与财富管理界

信赖。此次荣获《亚洲私人银行家》
杂志两项大奖，标志着工银私人银行
的综合化服务能力和企业家客群服
务能力表现得到权威媒体的充分肯
定。

中国工商银行以服务工商企业
立行，始终坚持服务实体经济，与民
营经济共成长。如今，工银私人银行
坚守“人民金融”底色，秉承“以客户
为中心”的初心和“君子偕伙伴同行”
的服务理念，创新打造“伙伴同行，家

企欣荣”企业家伙伴银行服务体系。
目前，“企业家加油站”服务平台已达
1000家，覆盖境内外700个城市及地
区，为客户提供多维综合化服务内
容，相伴企业家客户勇毅前行。未
来，工银私人银行将秉承“诚信相守，
稳健相传”的经营理念，以打造“企业
家伙伴银行”为目标，围绕“人—企—
家—社”四重需求，不断打造综合服
务生态体系，持续致力于服务人民美
好生活、促进共同富裕。 （王水记）

工银私人银行获《亚洲私人银行家》两项金奖

本报讯 春暖时节，莺飞草长，田间地
头备耕忙。记者从工行平顶山分行获
悉，为扶持村民播种希望，助力小微企业
成长，工行推出的种植e贷最高能贷1000
万元，最长能贷5年。

种植e贷是工行基于土地权属、种植
规模等经营情况，为农业种植户打造的
专属融资产品，支持农户、新型农业经营
主体申请办理。

种植e贷的产品特点是：种植专属，
申请门槛低；最长能贷5年，随借随还；最
高能贷1000万元，充分满足融资需求；其
年化利率为3.45%起（以实际审批为准）。

办理条件是：申请人为农户或为家
庭农场、农民专业合作社、涉农小微企业
的法定代表人，年龄在18（含）周岁至65
周岁（不含）之间，信用记录良好；申请人
应具备种植经验，有相应土地的经营权；
贷款服务行要求的其他办理条件。

客户以农户个人或家庭农场、合作
社等经营实体名义办理，办理流程如下：

第一步扫码：扫描（下方）二维码，跳
转至手机银行种植e贷申请界面。

其他办理路径：打开个人手机银行，
依次点击［贷款—普惠贷—经营快贷］选
择“种植e贷”。

第二步申请：点击“立即申请”，可选
择以经营实体或个人名义办理，录入申
请信息，按照页面提示完成申请。

第三步查询：申请完成后，可在产品
介绍页面点击“申请进度”进入“进度查
询”页面，查看业务办理进度。

第四步提款：以个人名义办理的客
户可在个人手机银行首页点击［贷款—
小微e贷—我有信用—马上贷款］前往提
款；以经营实体名义办理的客户，登录企
业网银或企业手机银行进行提款。

详情可咨询工行平顶山分行各网点
或致电95588。 （张秀玲 王水记）

工行种植e贷：

便捷贷款“润”春耕

颁奖词：面对目标，你们迎难而上，用坚持和勇气实现目标；面对业务，
你们齐心协力，用细节和默契收获硕果。从-12.3亿元到新增8亿元，他们
用20亿元的成绩为全行对公业务高质量发展贡献了不容小觑的力量。

□记者 张秀玲

本报讯 近日，招商银行率先在银
行App下架了3年期、5年期的大额存
单，引发热议。4月 16日，记者从我市
银行业了解到，大额存单在我市部分银
行仍正常发售，但也有银行取消了3年
期和5年期的大额存单。

工行等多家银行大额存单正常销售

4月 16日，记者在工行手机银行上
看到，存期1个月、3个月、6个月、1年、2
年、3年的大额存单都有额度。年利率
分 别 是 1.50% 、1.50% 、1.70% 、1.80% 、
1.90%、2.35%。

农行平顶山分行工作人员告诉记
者，该行大额存单正常销售，其存期和
年利率分别是 1 个月、1.50%，3 个月、
1.50%，6个月、1.70%，1年、1.80%，2年、
1.90%，3年、2.35%。

中行手机银行显示大额存单从 1
个月到 3 年期的都有售，其年利率从
1.49%到2.35%。

建行平顶山分行有关人士告诉记
者，该行大额存单目前正常发售，3年
期其年利率是2.35%。

广发银行、郑州银行手机银行显示
也有1个月到3年期的大额存单。

也有银行停售3年期、5年期大额存单

4月 16日，记者在邮储银行手机银
行上查询大额存单，点开大额存单页面
显示，“暂无满足条件的产品，建议您查
询其他产品”，在转让专区则有部分转让
大额存单在售。记者咨询邮储银行平顶
山市分行人员，得知目前该行大额存单
确无额度，但已收到预通知4月30日会
有一期，不过“预计发行当天就会售罄”。

采访中，还有多家银行已经暂停3
年期、5年期大额存单产品。

中信银行手机银行显示，在售的大
额存单仅有3个月、6个月和1年期的，
大额存单页面提醒“更多购买选择请到
大额存单产品转让专区”。然而，转让
专区的大额存单剩余期限基本都是2
个多月至1年多的，没有2年期、3年期、

5年期的。
中原银行手机银行显示，该行1年

期大额存单年利率为2.05%，另有 1个
月、3个月、6个月的大额存单在售，但
没有3年期、5年期的。中原银行平顶
山分行有关人士称，该行3年期、5年期
的大额存单确实没有额度了。

专业人士：可根据家庭情况多元化投资

根据其他媒体分析，长期限存款和
部分特殊存款产品的定价偏高，银行的
负债成本仍然相对固定，与此同时，贷
款利率明显下降，导致息差持续压缩，
增加了银行的经营压力。在这种情况
下，压降成本较高的中长期定期存款或
存单可以更好地管理净息差，因此，不
少银行就采取了控制资金成本较高的
3年期以上的大额存单额度。

工行平顶山分行业内人士告诉记
者，目前客户存款意愿较强，建议市民
可适当进行多元化投资。在低利率时
代想要获得较高收益，就需要多元化投
资，将资金分散投资于债券、基金、理

财、保险等不同资产类别，以降低风险，
并提高回报。

举例来讲，对于抗风险能力较弱的
客户，该业内人士建议还是选择储蓄型
产品，除大额存单外，还可选择工行的

“智存宝”（定期定存），可实现定期利率
保本保息。对于有一定抗风险能力的
客户，建议将资产分散投资，从而实现
规避风险、积累财富。如将60%的资金
投放到大额存单等存款产品上，确保安
全性；将20%的资金存在银行现金类理
财上，满足安全性及流动性的同时，实
现较高收益；将10%至20%的资金投到
保险上，特别是重疾保险或具有现金价
值的年金保险产品；还有一部分资金可
分散投资到基金定投、理财定投、黄金
定投等定投类产品，平摊市场风险，实
现较高收益。

这位业内人士还说，在低利率时
代，理财需要综合考虑三要素：安全性、
流动性和收益性。从而找到一个最适
合自己的资产配置方案，来达成自己的
生活目标。

多家银行停售3年期、5年期大额存单
专业人士：理财还需多元化
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