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□记者 张超

本报讯 扩内需、促消费是当下
经济主调。今年以来，为响应国家政
策，邮储银行平顶山市分行结合自身
业务特色，创新消费金融模式，推出多
款优质消费信贷产品，促进城乡消费
扩容提质。

邮享贷是邮储银行面向个人客户
推出的综合类消费信贷产品，可用于
本人或家人购车、装修、旅游、教育等
多种消费支出，具有额度高、期限长、
利率低等优点，信用额度最高 100 万
元，单笔信用类贷款最长5年，抵押额
度最高500万元，单笔抵押类贷款最长
10 年，年化利率低至 3.39%。一次授
信，循环使用，不用款不收利息。登录
邮储银行手机银行，即可申请。贷款
年化利率和授信金额以实际审批为
准。邮储银行平顶山市分行工作人员
提醒，借款人要充分评估贷款需求，珍

惜个人信用，合理借贷，按时还款。
邮储车贷是邮储银行推出的一款

用于专项购置自用车（包含新能源汽
车）及汽车后市场服务的消费贷款。单
笔贷款金额最高150万元且不超过所购
车辆价格的80%，新能源汽车不超过所
购车辆价格的85%。贷款期限最长5
年，二手车最长3年。邮储车贷与领克、
一汽丰田、奇瑞、几何等汽车品牌合作，
推出了多款新能源贴息车型。

据悉，今年以来，邮储银行平顶山
市分行深入开展“乡村加邮购车季”活
动，围绕县乡居民、新市民客户等群体
购车、出行需求，提供汽车消费信贷金
融服务，已联合全市十多家汽车经销
商，开办购车宣传活动，有力满足了新
市民汽车消费信贷需求。新市民可以
通过邮储银行手机银行 App、微信邮
储银行公众号及线下网点等线上线下
多种渠道申请个人汽车消费贷款，邮
储银行即时受理，贷款办理时间短，效

率大幅提升，新市民客户贷款体验显
著优化。

邮储银行个人房屋贷款单笔金额
最高2000万元，住房贷款期限不超过
30 年，商业用房贷款期限不超过 10
年。市民可线上线下多渠道申请，还
款方式包括等额本息、等额本金、阶段
性等额本息、阶段性等额本金、一次性
还本付息。邮储银行平顶山市分行与
众多主流房企和中介机构深度合作，
满足市民多样化购房需求。最快两个
工作日出具审批意见，具体可咨询各
网点。

此外，该行还充分利用手机银行、
网上银行、微信银行嵌入场景化、特色
化互联网消费贷款产品，借助微信群、
朋友圈等宣传渠道，持续加强线上消
费产品的宣传推广。同时在客户申请
业务后，实施全流程管控实时监控，明
确各环节处理时限，做到信用消费贷
款3天内放款。

邮储银行平顶山市分行：

消费信贷助力美好生活

2023年“行长进万企”活动开展以
来，国家金融监督管理总局平顶山监管
分局积极引领辖内城商行切实拓宽活动
面，提高问题解决率，深化综合服务水
平，确保“行长进万企”活动扎实推进。

强化组织领导，完善服务机制。
在国家金融监督管理总局平顶山监管
分局的指导下，郑州银行平顶山分行迅
速制定部署“行长进万企”活动方案，成
立以行长任组长，主管公司、小微、风险
的副行长任副组长，分行各部室总经理
任组员的工作专班，建立行长包联、常
态走访、标准对接和“满意式”销号四项
服务机制，深化开展“问需于企、问计于
企”，“送金融知识、送金融政策、送金融
产品、送金融服务”的“两问四送”活动，
及时收集企业融资需求，建立服务台
账，动态更新问题清单，以实实在在的
行动确保服务落地见效。

引导机构强化目标考核。国家金
融监督管理总局平顶山监管分局要求
机构结合自身业务基础和监管要求，
科学制订活动计划，郑州银行平顶山
分行公司条线计划全年走访企业数量
不低于30户；小微条线计划全年走访
企业数量不低于60户。

引导机构走深走实，精准对接服务
需求。国家金融监督管理总局平顶山
监管分局引导机构主动作为，根据所获
取的企业名单，主动与企业预约走访时
间，并了解摸排客户对融资方面的需求
和企业经营概况，为企业走访做好功
课，备好产品。在走访过程中，针对企
业提出的实际困难，详细询问，现场解
答，利用自身对市场的了解积极为企业
出点子、想办法。现场不能解决的问
题，详细记录并在后期积极答复，增强
客户体验。分局多次开展实地督导，常

态化督促郑州银行平顶山分行完善工
作措施，加大走访力度，确保真进、真
帮、见实效。截至2023年9月30日，郑
州银行平顶山分行当年累计走访企业
70家，达成合作融资金额16.25亿元，累
计解决企业问题33个。

下阶段，国家金融监督管理总局平
顶山监管分局将持续督促郑州银行平
顶山分行继续贯彻落实监管政策有关
要求，推动机构班子领导持续深入一
线，扑下身子做业务，不断创新服务模
式，持续加强多方联动，聚焦重大项目、
小微企业园、乡村振兴、制造业等重点
支持领域，扩大活动范围。灵活采取银
企对接座谈会、线上线下相结合的方
式，多渠道、多形式搭建供需对接双向
桥梁，力求“行长进万企”活动见实效，
为企业持续提供低成本、高效率、方便
快捷的金融服务。（栗志一 张五阳）

国家金融监督管理总局平顶山监管分局
引领辖内城商行开展2023年“行长进万企”活动

本报讯 11月 18日上午，新华区香
山街道筹备组石桥营村和美乡村建设
启动仪式举行，作为服务乡村主力军的
鹰城农商银行新区支行受邀参加。

活动现场，鹰城农商银行新区支行
工作人员详细了解村民的金融需求，介
绍“鹰城e贷”“征信e贷”等申请便捷、
审批快速、使用灵活的线上信贷产品，
适合当地农户以及新型农业主体。活
动过程中，该行工作人员还认真听取村
民的意见和建议，并解答他们的疑问。

该行有关负责人在启动仪式上表
示，作为服务乡村金融的主力军，鹰城
农商银行将积极响应国家政策，发挥自
身优势，积极创新金融产品和服务方
式，为石桥营村村民提供更加便捷、高
效的金融服务，助力和美乡村建设。下
一步，将继续与村委合作，将金融活水
灌溉到乡村大地，为打造和谐美好宜居
乡村贡献农商力量。（白宇飞 裴晓超）

鹰城农商银行新区支行：

金融服务助力和美乡村建设

本报讯 11月 15日至 16日，经
过预赛、决赛两个环节的激烈角
逐，建行平顶山分行在河南省分
行2023年“学业务、提技能”营业
网点柜面业务技能竞赛中荣获团
体二等奖，宝丰文峰路支行工作
人员孙浩轶获得青年新秀奖、业
务技能综合奖优秀奖和汉字数字
录入三等奖。

一直以来，建行平顶山分行
高度重视员工的柜面业务技能水
平的提升，要求“人人参与、天天
练兵”。这次柜面业务技能竞赛
不仅是验证该行“大练兵”的成
效，也是展示该行员工良好精神
风貌的机会。为备战此次竞赛，
该行渠道与运营管理中心自今年
6月以来组织网点认真练习业务
技能，每天专人通报练习成绩，在
全行形成了“学业务、练技能、促
发展”的良好氛围。

参加本次竞赛的3名选手——
宝丰文峰路支行的孙浩轶、郏县支
行的赵一行、舞钢支行的刘威威在
各自网点均是业务能手。在被确定
为参赛人员后，他们精心准备，苦练
技能，互相交流学习。“这些竞赛项
目，都得靠扎扎实实的基本功，没
有日积月累的苦练是肯定不行
的。”孙浩轶说。

建行平顶山分行相关负责人
表示，“将以本次技能竞赛为契
机，深入推进践行新金融、服务新
发展理念，提质增效，不断提升核
心竞争力，持续培养和打造一支
适应新金融发展要求的员工队
伍，为实现高质量发展提供源源
不断的动力”。（乔学伟 张秀玲）

建行河南省分行柜面业务
技能竞赛举行

建行平顶山分行获佳绩

□记者 张秀玲 实习生 尚佳璇

本报讯 记者从平顶山体彩分
中心获悉，截至10月31日，今年平
顶山区域共销售体育彩票 9.16 亿
元，为实体店代销者创造佣金约
6874 万元，平均每个实体店收入
约13.7万元。

据介绍，在平顶山区域501个
实体店中，销售第一名的实体店销
售 3006 万元，佣金收入约 225 万
元；销售第二名的实体店销售1928
万元，佣金收入约144万元；销售第
三名的实体店销售1850万元，佣金
收入约138万元。

中国体育彩票是经国务院批
准、财政部监管、国家体育总局发
行的国家公益彩票。为进一步满
足平顶山市体育彩票市场需求，平
顶山体彩分中心本着公平、公正、
公开的原则，将在平顶山市区、县
区及乡镇范围内拟增设体彩销售
实体店。

征召条件：申请人须年满 18
周岁，不超过55周岁，具有完全民
事行为能力；有满足彩票销售需求
的场所，场所选址符合体育彩票实
体店布局规划。申请渠道类型有
专营渠道与兼营渠道。详情可关
注“平顶山微报”公众号，在11月21
日的公众号文章中查看。

前10个月平顶山区域
销售体育彩票9.16亿元

平均每个实体店
收入约13.7万元

鹰城农商银行新区支行工作人员向村民讲解金融知识。白宇飞 摄


