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新年伊始，面对庞大的信用卡用户和

即将到来的刷卡高峰，我市各家银行信用

卡部门摩拳擦掌，力推新卡、返现送礼品

等丰富多彩的促销活动。

多家银行推出生肖信用卡

牛，让人联想到奋发、勤恳等诸多美

好词汇。借此寓意，多家银行推出生肖牛

信用卡。据工行平顶山分行信用卡部负

责人介绍，2021 年，该行传承的“工银生肖

信用卡·牛”卡继续发行。工银生肖信用

卡分为金卡和白金卡两个等级，按照生肖

分为 12 个卡面，卡面由清华大学博导、古

文字艺术研究中心专家陈楠教授创作设

计出品，采用红、黑、金三色组合搭配甲骨

文字，充满简约磅礴的质感。另外，中国

工商银行还与中国银联携手，推出创新数

字信用卡产品——工银无界白金数字卡。

邮储银行平顶山市分行推出的生肖

信用卡以独特的生肖邮票作为卡面主图

案，其中辛丑年生肖卡卡面以《辛丑年》生

肖邮票“奋发图强”为主题，邮票图案由著

名画家姚钟华先生创作。一头雄壮有力、

一往无前的公牛四蹄扬起，结合烫金工艺

凸显邮票轮廓的书法，表达出不畏艰险、

勇往直前的美好寓意。

另外，交通银行平顶山分行等银行也

纷纷推出各自的牛年信用卡，市民可到各

银行网点咨询。

刷卡消费 好礼不停

进入农历腊月，市民开始准备年货，

刷卡消费会越来越多。那么，怎么刷最实

惠？建议大家看看各家银行的信用卡活

动。

刷卡送好礼。消费满一定额度即送

好礼的活动可说是常规活动。工行信用

卡客户成功办理账单分期，满足一定条件

可 通 过“ 工 银 e 生 活 ”APP 抽 取 iPhone12

Pro、华为 P40 Pro、指定商户电子券等多

种 礼 品 ，最 高 价 值 9999 元 ，而 且 中 奖 率

100%。另外，工银无界白金数字卡还推出

“四重礼”（爱购新客礼、商超数字礼券、

APP 会员权益四选一、送盗刷损失险）。

跨界活动 广泛合作

近年来，银行跨界活动勃然兴起，各

家银行都在力争与各个平台建立更广泛

的合作。即日起至 3 月 31 日，邮储银行省

内信用卡用户每天 10:00-24:00 在全省指

定商户店面到店消费，使用支付宝收银台

选择邮储银行信用卡快捷支付，有机会享

受 单 笔 满 20 元 立 减 10 元 的 新 春 红 包 优

惠。在美团旗下 APP 首次绑定邮储信用

卡且首次通过“美团支付”支付订单，可享

受立减 10元优惠。

3 月 31 日前，中国银行河南省分行信

用卡在我省通过滴滴出行 APP，使用微信

支付并选择中国银行信用卡，单笔消费满

10元随机立减 1元至 5元。

同时，多家银行还推出办卡返现金、

刷卡送积分、年费减免等活动。了解更多

详情，市民可关注发卡行的官网、手机银

行、微信公众号。 （张秀玲）

我市各银行信用卡部门推出丰富多彩的促销活动——

新年刷信用卡 多重好礼相送

1 月 6 日 ，体 彩 大 乐 透 第
21003 期开奖，当期全国开出 6 注
一等奖，河南购彩者喜获其中一
注，大奖彩票出自平顶山宝丰县
杨 庄 火 车 站 十 字 路 口 南 100 米
4104210004 体彩实体店。值得一
提的是，这也是今年河南购彩者
收获的首注大乐透一等奖。

1 月 8 日上午，大奖得主李先
生带着全家人喜气洋洋地来到河
南省体彩中心领奖，他的中奖彩
票是一张 42 元的 7+2 复式票，除
了中出 1 注一等奖，还中出多注
固定奖，总奖金累计 1003 万元。

聊起购彩的事，李先生一直
笑说自己不是个忠实购彩者，只
是偶尔路过彩票店才会进去买几
注。李先生说，由于对其他玩法
没有太多了解，他一直就只购买
大乐透。“心情好了就多选几注，
心情一般就机选，这种事情就抱
着娱乐的态度最好。”

1 月 6 日这天傍晚，李先生忙
了一天，回家的路上看到彩票店
就走了进去。“当天心情还不错，

想着好久没买过彩票了，就凭感
觉选了一注复式号码。”开奖后的
第二天晚上，卸下一身疲惫的他
回到家吃完饭，拿出手机查询开
奖号码，惊喜地发现自己中奖了。

“当时有点蒙，看了好几遍才
确认中奖的事儿，一晚上都没睡
好！”幸运大奖意外降临，李先生
的激动之情溢于言表。关于领奖
后的规划，李先生表示一部分用
于扩大自己生意的规模，剩下的
慢慢打算。 （体彩）

平顶山购彩者拿下今年
河南首注大乐透一等奖

1 月 12 日，舞钢农商银行营

业大厅里营造出浓浓的年味儿。

当日，该行机关部室经理到营

业网点督导“开门红”工作，鼓舞员

工团结协作，争取圆满完成“开门

红”各项目标任务。刘伟丽 摄

督战“开门红”

本报讯 近年来，工行平顶山

分行注重发挥政治监督作用，严

格岗位履职考核，强化管理人员

作风建设，锻造优良干部队伍。

该行结合派驻纪检员改革实

际 ，组 织 纪 检 人 员 参 加“ 在 线 春

训”、党的十九届五中全会精神和

纪检业务技能培训学习，建立微信

学习交流群，组织专职、兼职纪检

人员讨论心得体会，研究新形势下

的纪检工作，集思广益、统一思想，

为进一步做好派驻纪检员改革形

势下的纪检工作奠定了坚实基础。

该行修改完善了《派驻纪检

员履职考核细则》，进一步明确派

驻纪检员的工作职责、履职规范，

加强日常管理，按季由分管专业

条线依据考核指标进行打分，结

合分包支行班子意见、绩效得分，

最终由纪委办公室汇总排名，纳

入全行管理人员考核评价体系，

奖优罚劣，督促履职尽责；把好廉

政意见回复关，积极主动参与选

人用人，严格评先评优资格审查，

强化纪委监督职能；坚持抓作风、

强队伍，制定重要事项督办考核

办法，坚持“一事一督办、一事一

考核、一月一汇总、一月一通报”

原则，实行“督办单”制度，督办部

门“谁牵头、谁发起、谁督办、谁报

告”，每月汇总考核通报排名。

优良的工作作风是干事创业

的重要前提。该行党委将坚持严

字当头、重点发力、问题导向、以

上率下，切实加强队伍作风建设，

用纪律来约束、用机制来保障，努

力形成纪律严明、担当作为、干事

创业的良好工作氛围。(王水记)

用好考核评价“指挥棒”用活重要事项“督办单”

工行平顶山分行
强化管理人员作风建设

本报讯 为向政府采购中标供应商

提供便捷的融资通道，1 月 11 日上午，平

顶山银行与汝州市财政局签订政府采

购合同融资战略合作协议。

2017 年，该行推出政府采购合同融

资专项贷款产品——“银政易贷”，并于

当年 12 月与平顶山市财政局签署战略

合作协议，创新了银政合作模式。签约

至今，该行累计发放“银政易贷”产品 78

笔 1.29 亿元，有效缓解了中小微企业的

融资难、融资贵问题。

签约仪式上，汝州市财政局党组书

记、局长黄留国对“银政易贷”业务开展

情况予以肯定，要求汝州市财政局采购

办全力配合平顶山银行“银政易贷”贷

款业务开展。平顶山银行党委委员、营

业管理部主任叶玲表示，作为“地方银

行、政府银行”，该行将一如既往地按照

平顶山市委、市政府和监管部门的各项

部署要求，积极落实支持企业复工复产

和“六稳”“六保”政策，采取切实可行的

金融服务方案，为企业稳定发展提供源

源不断的资金支持。

根 据 协 议 ，双 方 将 坚 持“ 市 场 主

导 、财 政 引 导 、企 业 自 愿 、风 险 自 控 ”

的 原 则 ，基 于 彼 此 充 分 信 任 ，着 眼 于

发 挥 政 府 采 购 扶 持 中 小 企 业 发 展 的

政 策 功 能 ，建 立 长 期 、稳 定 的 合 作 协

议 关 系 。

（杨子熙 任宏伟）

支持参与政府采购 助力小微企业发展

平顶山银行与汝州市财政局签订战略合作协议

开展爱心“一元购”活动

1 月 12 日，邮储银行湛河区支行在金

城丽景社区开展爱心“一元购”活动，小区

居民凭相关凭据到支行网点支付一元即可

获得一斤鸡蛋和一个新春礼包。此次活动

筹集的善款、网点居民的爱心捐献，以及网

点职工准备的棉衣将一并捐给市社会福利

院。 龙园园 摄

本报讯 新年伊始，为营造浓厚的节

日气氛，农行平顶山分行定制、摆放新春

装饰物品，持续创新金融服务方式，不断

提升综合金融服务能力，给客户温暖的

金融体验。

该行各营业网点在入口处整齐摆放

定制的红色坐炮、金元宝、摇钱树等新春

装饰物品。营业厅内红灯笼、福字、红鞭

炮、红牛毛绒布偶等中国新春元素充满

年味儿、透着暖意。

除了摆设、布置上的精心，该行还在

服务客户上用心，硬件突出智能化、场景

化，软件突出素质提升、效率提高。各个

营业网点的玻璃门把手都“穿”上了漂亮

的“棉外衣”，推门、关门暖意融融，厅堂

里都配备了医药箱、雨伞、书柜、饮水机

等便民设施。

该行还充分运用互联网思维，实施

“金融科技+”战略，不断丰富服务渠道，

启动线下网点智能化升级改造，布放超

级柜台，建设金融便利店，加快渠道全面

融合转变；推广拓展网上银行、掌上银

行、手机银行、微信银行、电话银行等网

络金融服务渠道，实现线上线下一体化、

全方位、综合性金融服务，以更好地满足

广大客户日益增长的对美好金融服务的

需求。 （石晓燕 胡志军）

一季度业务“开门红”活动启动以来，

市郊联社牢固树立勇于创新、求真务实、

加快发展的理念，明确目标任务、转变工

作作风，形成齐心协力抓落实、一心一意

谋发展的强大合力和“比、学、赶、帮、超”

的良好局面，确保活动高效有序推进。

为推动一季度业务“开门红”活动扎

实有效开展，市郊联社集中精力打好一季

度业务“开门红”攻坚战。

——制定《平顶山市市郊农村信用合

作联社 2021 年一季度业务“开门红”活动

方案》，明确了业务竞赛内容具体任务分

配和奖惩方法，激发全体员工的积极性。

——建立联社班子成员包片、机关部

室包社的督导机制，成立以理事长为组

长、其他班子成员为副组长、部室负责人

为成员的督导工作领导小组，对基层信用

社各项任务分解情况、采取的具体措施、

岗位责任制落实等情况进行督查。

——按旬召开“开门红”工作总结大

会，梳理现有产品及其优势，组织学习新

业务操作流程。

市郊联社因地制宜、深挖广筹，滚动

存款大雪球。市郊联社紧紧抓住春节期

间农副产品销售旺季的有利时机，开展上

门服务，强化资金组织，有力促进存款增

长。利用春节有利时机，市郊联社加大宣

传力度，开展“入商户、进企业、送问候、增

友谊”等联谊和宣传活动，提高农信社的

知名度。市郊联社各社积极拜访、回访优

质客户，并瞄准当地销售收入大户，实行

名 单 式 营 销 管 理 ，确 保 存 款 稳 定 增 长 。

（毛慧勇 王晨阳）

市郊联社一季度“开门红”
活动扎实开展——

金戈铁马擂战鼓
只争朝夕创佳绩

本报讯 1 月 4 日，是新年的

第一个工作日，中国银行平顶山

分行党委举行了重温入党誓词活

动。行长李保带领党委班子成员

面对党旗，庄严宣誓。

宣誓结束后，李保指出，入党

誓词是一份责任担当，提醒我们

时刻不忘党的性质、牢记党的使

命，坚定理想信念、恪守承诺；入

党誓词是一种鞭策和激励，号召

着我们继续奋发努力、勇于拼搏，

做出更大进步。

该行党委成员一致表示，重温

入党誓词，进一步强化了党性观

念、增强了党员意识，对于发挥好

党委的战斗堡垒作用将起到有力

的推动作用。在新的一年里，一定

要坚定目标、矢志不渝，躬身入局、

勇于破局，为实现“围绕绩效进步

中行事业发展作贡献、围绕员工收

入增加幸福感提升而努力”两个根

本目标不懈奋斗。 （渠运兴）

中行平顶山分行
举行重温入党誓词活动

多谋民生之利、多解民生之忧。作为

国有大行，建行河南省分行积极履行社会

责任和大行担当，秉持“开放共享，责任担

当”的理念，有序开放网点服务资源，建设

“劳动者港湾”，向环卫工人、出租车司机、

交通警察、城管、快递员、志愿者等户外工

作者户和其他劳动者提供歇脚的场所，擦

亮了“服务大众、促进民生”的金融招牌。

“暖心港”：服务民生“新名片”

自 2018 年 8 月在郑州市举行“劳动者

港湾”揭牌仪式以来，建行河南省分行已

在全省 18 个省辖市（示范区）开放 672 个

“劳动者港湾”，不仅塑造了城市中独特的

风景线，而且成了国有大行服务大众、促

进民生的亮丽名片。

两年来，建行河南省分行“劳动者港

湾”共服务 220 万人次，给予了他们再出发

的力量。

“港湾+”：惠民便民“新高地”

服务更广一些，温暖更多一点。推动

“劳动者港湾”惠及更多群体，是建行河南

省分行呵护大众对美好生活向往的重要

举措。该行创新打造“劳动者港湾+”模

式，丰富和完善“劳动者港湾”服务功能，

将“劳动者港湾”打造成惠及百姓的“新高

地”。

建行南阳分行强化母子公司联动，打

造“劳动者港湾+抗疫”，为环卫工人捐赠

近 10 亿元保额的“战疫爱心保”专项保险，

给近万名环卫工人送上特殊的关爱与保

障；建行郑港支行为港区农民工等群体

“量体裁衣”，打造“劳动者港湾+民工之

家”。

截至 2020 年底，建行河南省分行累计

打造“劳动者港湾+”109 个，其中生活便民

服务 47 个、扶贫助贫 26 个、党建服务 8 个、

综合政务服务 7 个、复合功能服务 6 个、文

化服务 5 个、特殊群体服务 5 个、教育培训

服务 3个、医疗服务两个。

“云助力”：贴心服务“新平台”

让急需日常服务的劳动者精准获取

最近的“劳动者港湾”位置，是建行河南省

分行助力劳动者更快享受到贴心服务的

关键一步。

在做好“劳动者港湾”线下服务的同

时，建行河南省分行扩展线上服务，研发

“劳动者港湾”APP，打造“互联网+劳动者

港湾”新平台，用金融科技力量打通劳动

者享受港湾服务“最后一公里”。

“劳动者港湾”APP 紧密结合线下港

湾服务，将线下港湾位置实时在线呈现，

支持服务搜索、一键导航等诸多服务，可

让公众快速、便捷、精准获取附近的港湾

服务。

不 仅 如 此 ，建 行 河 南 省 分 行 还 丰 富

“劳动者港湾”APP 线上服务，通过嵌入党

建宣传、公众教育宣传等优质教育资源，

供社会大众学习充电、普享线上教育，助

力提升大众综合素质和金融素养；引入线

上菜篮子、个人征信查询等公共服务接

口，拓宽广大市民获取公共服务的渠道；

提供手语、方言、外语、考生、走失儿童关

怀等特色服务，让更多特殊群体找到服务

“入口”。

（于晓洋 焦志磊）

——建行河南省分行“劳动者港湾”温暖城市在行动小记

践 初 心 惠 民 生

本报讯 叶县农商银行为完

成 首 季“ 开 门 红 ”存 款 任 务 ，广

泛 造 势 营 造 浓 厚 宣 传 氛 围 ，实

现 存 款 快 速 增 长 。 截 至 1 月 10

日 ，该 行 各 项 存 款 达 到 131.3 亿

元 ，较 2021 年 1 月 1 日 上 升 3.17

亿元。

优 化 服 务 奠 定 坚 实 客 户 基

础。该行确定一季度工作重点为

抢占“双节”吸储机遇。各支行组

织本单位干部员工，围绕目标、分

解任务、细化措施；农村网点客户

经理积极对接各村“两委”，摸清

外出务工人员底数，做好信息归

集工作；不断加强团队管理，强化

文明优质服务，赢得更多的客户，

使服务带动银行效益增长。

广 泛 造 势 营 造 浓 厚 宣 传 氛

围。各营业网点进行厅堂内的设

施布局，让客户的体验感更强，满

意度更高；在全县推出 2021 年首

季“开门红”存款营销活动，不断

提升社会声誉。

跟 踪 问 效 确 保 活 动 有 序 推

进。该行出台“开门红”业务经营

计划和考核办法，促使网点将揽储

压力转化为争先的动力，将事情目

标转化为实实在在的存款业绩。

通过挖掘进步、鞭策落伍，形成你

追我赶的良性竞争气氛。（赵娜）

10天净增存款3.17亿元

叶县农商银行
首季“开门红”活动势头强劲

美化网点迎新春 优化服务显担当

农行平顶山分行着力打造有温度银行

市民在装饰后的农行平顶山分行营业厅办理业务，感受新春的气息。 石晓燕 摄


