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本报讯 （记者张秀玲）喜气洋洋过
春节，刷卡消费少不了。2 月 22 日，记者
从省银联获悉，从 2 月 15 日至 2 月 21 日

（除夕至正月初六），平顶山银联卡交易
金额高达 9.12 亿元，比 2017 年春节增长
36.17%，其中 POS 机刷卡消费同比增长
44.13%。

工行平顶山分行国际金融理财师王
晓燕分析，数据说明如今人们消费使用现
金的越来越少，刷卡消费越来越普及，非
现金交易时代越来越近。

全市银联卡消费9.12亿元

市民赵女士在我市一事业单位工作，

春节假期，她消费了4000多元，包括看电
影、请亲朋吃饭、购置年货等，这些支出基
本都是刷卡消费，只花了300元现金。

市民李先生今年趁着假期带家人到
杭州旅游，总共消费了 17000 多元，其中
现金消费只有2000多元。

春节消费对很多家庭来说是一笔不
小的支出，而大家的支出方式大多选择刷
卡，省银联提供的统计数据也说明刷卡消
费越来越普及。

在我市，今年除夕至正月初六的7天
时间，银联卡交易金额是 9.12 亿元，去年
同期则是6.70亿元，增长迅猛。今年7天
假期的银联卡交易笔数为 38.57 万笔，比

去年的 39.01 万笔略有下降。另外，春节
假期 POS机刷卡消费的金额和笔数分别
是 6.64 亿 元 和 28.6 万 笔 ，同 比 增 长
44.13% 和 1.51% ，表 现 引 人 注 目 。 而
ATM 机的取款金额和笔数同比略有下
降。

刷卡消费越来越普及

王晓燕说，在目前的经济形势下，春
节刷卡消费增长的原因主要有以下三个
方面：

人们的消费习惯正在逐渐改变，越来
越多的市民习惯于刷卡消费。随着银行
卡的普及，通过银行自助设备刷卡、POS

机刷卡的量也越来越大。
信 用 卡 的 刷 卡 消 费 金 额 突 飞 猛

进。全市信用卡的拥有量增长迅猛，
而且人们的消费观念也在悄悄变化，
提前消费已经被越来越多的人理解和
接受。

另外，现在春节消费渠道明显增多，
比如在外吃年夜饭、旅游等，而且市民出
游甚至出境游、看电影、唱歌等娱乐方面
的消费都较往年明显增加。

“面对大众刷卡消费需求的增加，我
市各家银行春节期间都推出了各种优惠
活动。”王晓燕说，这些活动方便市民的同
时，也刺激了信用卡消费。

春节七天假全市银联卡消费9.12亿元

本报讯（记者张秀玲）过完春
节，压岁钱、年终奖怎么使用成了不
少人的难题。“中银聚富年金保险”
是中银三星人寿针对客户的需求推
出的一款年金保险产品，不仅提供
生存金、贺寿金，还提供身故保障。

比 如 方 案 一 的 聚 富 宝 贝 计
划。2018年，王女士和丈夫为宝宝
投保了“中银聚富年金保险”，并用
宝宝的压岁钱缴纳了第一期保
费。投入：缴费期 10年，基本保额
1万元，9980.1元/年，至85岁（实际
可至终身）累计领取超过32万元。

再 如 方 案 二 的 聚 富 养 老 计
划。2018年，张先生（30周岁）投保

“中银聚富年金保险”，缴费期 5
年，年缴保费 103686 元，基本保险
金额5万元，可获利益如下：1.生存
保险金，35 岁至 80 岁期间（除 60、
65、70、75、80周岁当年外），每年领
取生存金1.5万元；80周岁后，每年
领取生存金1万元。2.贺寿金，60、
65、70、75、80 周岁当年，每年领取
贺 寿 金 103686 元 ，共 计 518430
元。3.身故保险金，80周岁后的首
个保单周年日零时前，身故保险金
为以下两者中较大者。

客户可通过中行网银、手机银
行、智能柜台或网点柜面购买，详
情请咨询各中行网点。

压岁钱、年终奖该怎么用？

“中银聚富年金保险”为您预约美好未来

本报讯 为庆祝中国人寿保险
股份有限公司河南省分公司总资
产突破 1000 亿元大关，感谢全省
人民一直以来对中国人寿的关心
与支持，近日，中国人寿保险股份
有限公司河南省分公司推出免费
送保险及幸运大抽奖活动。

关注“中国人寿河南”微信公众
号的新老客户均可参加此次活动。

福利一：1.直接点击页面底部
按钮“点我免费领保险”进入保险
领取页面，填写信息，即可获得电
子保险单；2.领取完，系统会自动
生成你的专属分享页（用于抽奖），
转发朋友圈或发送给好友，亲友即
可“扫码领保险”。

福利二：1.每推荐一位新客户
获赠保险，即可获得一次抽奖机

会；2.抽奖入口：通过页面底部菜
单栏，点击“服务公告”中的“免
费保险·抽奖”获得抽奖页面，即
可参与抽奖。

本次抽奖活动奖品均为不同
面值的中国石化无条件限制电子
充值加油卡。中奖客户可持个人
加油卡及获奖充值密码到中国石
化加油站发卡网点进行柜面充
值。如有疑问，可拨打中国石化加
油 卡 客 服 热 线 ：95105888/
95105988。

另外，本次活动每次仅限领取
一份“尊享如意卡”，重复领取无
效。为更好地参与活动及享受该
公司提供的保单服务，请客户准确
填写身份信息。

（张秀玲 孙涛）

中国人寿推出
免费送保险及幸运大抽奖活动
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体彩大乐透
每周一、三、六开奖

亿元亿元亿元

彩票，就买

体彩大乐透
都说买彩票就是做公益，

你知道你到底为公益事业贡献
了多少钱？

从 2月 2日起，您购买的每
一张中国体育彩票上都会出现
这样一句话——“感谢您为公益
事业贡献**元”。根据您的投注
金额，系统会自动计算出本张彩
票有多少钱用于支持公益事业。

以体彩超级大乐透游戏为
例，这一游戏的公益金提取比
例为 36%，这意味着，一张投注
金额为 2 元的单式大乐透彩
票，票面上将显示“感谢您为公

益事业贡献 0.72元”；如果是投
注金额为 10元的 5注单式大乐
透彩票，票面上将显示“感谢您
为公益事业贡献 3.60元”。

由于不同的体彩游戏有不
同的公益金提取比例，系统会
自动根据您的投注金额和游戏
类别，计算出您每购买一张彩
票所贡献的公益金数额。

中国体育彩票发行 24 年
来，已筹集超过 3800亿元公益
金。公益金用于补充社会保障
基金、支持医疗卫生、教育助
学、赈灾救灾、扶贫济困、体育

事业等多项社会公益事业。
1 个 0.72 元能为需要帮助

的孩子买两个馒头，10 个 0.72
元可以为贫困山区的学校买几
个乒乓球……如果是一百个、一
千个、一万个甚至是千万个0.72
元呢？能做的就更多了！积少
成多，聚沙成塔，您的每一次购
买，都是随手公益，都会带来改
变。遍布全国60余万个行政村
的农民体育健身工程，身边随处
可见的健身路径、全民健身中
心、社区多功能运动场等，就是
大家随手微公益的成果。（体彩）

明白晒公益 爱心看得见

本报讯 近日，平顶山银行行政中心
支行客户经理郑舒心热情服务，历时 40
分钟，帮助一位台湾居民成功查询征信
报告，使该台湾居民在大陆贷款首次成
功实现。

当日上午9点，常绿集团旗下新高房
地产开发公司置业代表带着一位台湾同
胞来到平顶山银行。置业代表急匆匆地
来到柜台问：“郑经理，我这里有位客户，
不知道他的征信能不能查，你能不能帮帮
忙？”

接过证件，郑舒心看到上面写着“台
湾居民来往大陆通行证”字样。他心中
一紧，毕竟这是特殊情况，与正常的查询
征信报告并不一样，存在着一定的难度。

郑舒心确实想帮助这位客户。毕竟
这位客户和爱人选择了平顶山银行，郑舒
心不想让他们对平顶山银行失望，他想让
台湾同胞知道，平顶山银行作为区域性地
方商业银行，同样可以满足客户各种业务
需求。

根据公积金委托贷款操作流程要求，
客户前来办理公积金贷款，在审贷资料没

有问题后，需向受理银行提交《征信授权
书》，受委托银行需要根据授权书为客户查
询征信信息，再提交给公积金贷款窗口。
没有征信报告，这笔贷款无从办理。

郑舒心从事信贷工作 5 年，查过的
征信报告数以千计，给台湾同胞查征信还
是头一回。

台湾居民身份证件号码为字母+9位
数字构成，大陆身份证件号码一般是 18
位数字构成。根据工作经验，通过平顶山
银行信贷网查询台湾居民的征信报告，
是不可能实现的。

有时候经验真的是个好东西。郑舒
心清楚地记得网间互联前置系统 2.0 版
能够选择“台湾同胞来往内地通行证”这
一项。他就让客户耐心等待，随后咨询
了支行同事、零售银行部、人民银行征信
中心工作人员，通过电话沟通、截屏照相
等形式，历时 40 分钟，终于成功打出这
位台湾同胞的征信报告，并递交到公积
金贷款窗口。他因此得到公积金大厅领
导的称赞。

这份征信报告真实有效，成功帮助主

借人与共有人贷到公积金贷款，并签约成
功。

据这位台湾客户介绍，他没有信用
卡，此前在大陆没有成功申请到任何一
笔贷款。之前某银行承诺他定存20万元
可以申请金卡信用卡，但因多种原因又
予以拒绝。这笔公积金贷款是他在大陆
的第一笔真正意义上的贷款（本次贷款
仅为贷款共有人，与贷款人有同样的义
务与权利）。

这位台湾客户很开心，念了两遍柜
台前的“平顶山银行”指示牌，问他爱
人：“这就是本地银行？”也许之前他并
未听说过平顶山银行，但该行的优质服
务感动了他。

郑舒心事后表示：“服务无小事，我们
行的服务理念就是‘竭尽我能，感动你
心’，想客户之所想，急客户之所急，为客
户解决最根本的实际问题。真心地做一
件好事，需要付出很多，但当好事做成，客
户满意的时候，我们会觉得一切付出又是
值得的。”

（刘稳 吕黎楠）

平顶山银行员工助台湾客户贷款首获成功

本报讯 春节前夕，为体现党
组织对离退休老同志的关爱，工行
平顶山分行开展新春走访慰问离
退休人员活动，捎去了精心准备的
年货，送去了对老同志的节日问候
和新春祝福。

走访慰问中，慰问人员对退
休老领导、离休老干部和生活困
难、行动不便、年龄偏大、独自居
住等特殊群体逐人逐户上门走
访慰问。对退休的行领导和离
休老干部，慰问人员重点向他们
介绍了去年经营发展情况，充分
肯定他们在职时对工行平顶山
分行所作的贡献及为整体长远
发展打下的良好发展基础，并征
求他们对全行经营管理的意见
和建议；对生活困难、行动不便、
年 龄 偏 大 、独 自 居 住 等 特 殊 群

体，慰问人员转达了工行平顶山
分行党委对他们的关怀和问候，
询问他们的生活情况和身体状
况，了解他们的实际需求，对他
们家人的精心照顾表示感谢，并
表示会在政策范围内对他们的
困难提供实实在在的帮助。

老同志们对工行平顶山分行
党委带领全行员工所取得的经营
发展丰硕成果表示赞赏，并由此感
到骄傲。他们认为在老干部工作
中切实做到了政策到位、机制到
位、感情到位、用心到位，对上级行
和工行平顶山分行党委的关怀表
示深深的感谢。他们一致表示要
充分发挥自己的优势和作用，一如
既往关注和支持经营管理，为工商
银行的发展再作新贡献。

（王为民）

工行平顶山分行
新春走访慰问离退休人员

本报讯 近日，建设银行个人
手机银行客户端全新推出“建行
2017年度账单”功能，通过采用严
谨的统计方式，配合活泼有趣的
文案，营造轻松的阅读感受，为客
户全面直观地分析 2017 年年度全
渠道交易收支情况及资产负债信
息。

年度账单以“2017 年/您还记
得吗”开启，从客户与建行结缘开
始，引领客户回忆“这是您在建行
的第某某天，某年某月某日，您在
建行某某分行开立了第一个建行
账户，成为建行尊贵的客户”，接着
向客户展示包括工资、收入、支出、

理财、贷款、消费、缴费、转账等内
容。

这是建行首次推出年度账单
功能，是该行积极运用互联网思维
和技术推进大数据应用，充分发挥
建行大数据分析能力和“新一代”
系统互联互通、系统整合能力，提升
洞察客户的深度，拓展接触客户广
度的一项创新应用。一张张有“温
度”的“年度账单”连接着客户的回
忆，更深化了“智慧建行”的形象。

今后，建设银行还将持续进行
产品创新，不断提升对客户的服务
水平和市场竞争力。

（赵夏奇 张秀玲）

建行手机银行
全新推出“建行2017年度账单”

本报讯（记者张秀玲）新春佳
节，农行信用卡活动火热进行中，
让您尽享优惠福利。

刷卡好礼笔笔抽活动，时间
为 2 月 6 日至 3 月 30 日，活动对象
为农行信用卡主卡客户（附属卡、
商务卡、准贷记卡、百联通卡、航
空联名卡除外）。客户单笔人民
币消费每满 66 元即可获得一次
当日抽奖机会，登录掌银乐玩积
分专属活动页面赢取积分、视频
会员卡、生活家居用品等好礼。
每次抽奖自动扣除客户名下 6 积
分。

小积分抽大奖活动，时间为 2
月 6日至 3月 30日，活动对象为农
行信用卡主卡客户（附属卡、商务

卡、准贷记卡、百联通卡、航空联名
卡除外）。客户登录掌银乐玩积分
专属活动页面，即可使用 666 积分
抽取礼券、时尚家居等好礼，抽奖
次数不限。

乐享周六活动，时间为即日
起至 6 月 30 日，活动对象为农行
信用卡（准贷记卡、商务卡除外）
的持卡人。客户任一自然周累计
消费满 5000 元或银联漂亮升级妈
妈信用卡满 1000 元，即可在每轮
指定时间通过农行掌银 APP 以 60
元购买 120 元必胜客代金券，每周
六至必胜客活动门店消费时可抵
用，每轮限量 10万张，每位客户每
轮仅限购买一次。以上活动详见
农行官网。

农行信用卡
新春优惠活动不停歇

近日，中国人保“春节直升机空中救援巡航”平顶山站启动
仪式在兰南高速平顶山服务区举行，拉开了“护航春运，人保随
行”的序幕。

春运期间，中国人民财产保险股份有限公司河南省分公司
联合金汇通航河南省分公司在全省辖区主要高速公路沿线开展
救援巡航活动，一旦发现交通事故，将在第一时间对重症受伤人
员进行免费施救。

直升机巡航救援是中国人保财险2018年春运“心服务”活动

的重要内容，也是亮点服务项目，旨在为广大客户回家过年、春
节出行提供更好的服务保障，营造“回家、团圆、喜庆、和谐、幸
福”的喜庆气氛。

人保财险平顶山市分公司2018年“中国人保心服务、伴您
欢喜过大年”活动时间为 2月 1日至 3月 12日，服务对象为全体
人保客户、社会各界朋友，除空地一体保驾护航服务外，还提供
春节理赔服务不打烊、线上线下“心服务”、私家车免费安全检
测、回家路上全程保障等重点服务。 樊相诤 摄

护航春运 人保随行

备受关注的寿险业 2018 年开
门红业绩究竟是升是降？谜底已揭
晓。

根据上市险企最新公告的2018
年1月份保费数显示，中国人寿、平
安寿险、太保寿险、太平人寿、人保
寿险以及新华保险 6 家险企，整个
保费收入同比下滑4%。其中，保费
收入增长或下滑的公司数量各占一
半。

平安太保新华
保费实现增长

上述6家险企中，实现保费（原
保险保费收入口径，下同）增长的为
平安寿险、太保寿险和新华保险。
其中，平安寿险 1 月份保费收入首
次突破千亿，达到 1152 亿元，增速
为21%。

数据显示，太保寿险 1 月份保
费收入 502 亿元，同比增长 24%，增
速在上市险企中居首。太保寿险建
立了“大个险”格局，代理人业务占
比接近九成。

新华保险保费收入为 186 亿
元，同比增长9.95%。新华保险经历
了 2016 年、2017 年两年转型之后，
砍掉了低价值的趸交业务，初步建
立续期业务拉动保费增长的模式，
扭转此前保费下滑趋势。

与此同时，中国人寿 1 月份保
费收入为 1268 亿元，同比下滑约
21%；人保寿险保费收入 364 亿元，
同比下滑 23%；太平人寿保费收入
360亿元，同比下滑6.75%。

中小险企重新发力个险

2018 年的开门红保费增长与
2017 年形成鲜明对比。2017 年 1
月，除处于转型期的新华以外，各大
寿险公司普遍实现三成以上增速，
其中，平安、太平增速都在四成左
右，太保达到 55%。2017 年高增长
带来了保费基数较高，是导致 2018
年开年保费增速降低甚至同比下滑
的重要原因之一。

另一个因素在于，保险业重新
回归风险保障者角色定位，寿险

“134 号文”等新规将产品向风险保
障和长期储蓄类型引导。短期来
看，销售难度增加，而 2018 年是保
费受到影响最大的一年。

随着长期储蓄和风险保障型产
品成为主流寿险产品后，银行渠道
和互联网渠道不再是销售这些产品
的上佳渠道，个险代理人渠道重回
寿险行业中心。此前，以个险渠道
为核心的多为大型险企和一些外资
险企。据记者了解，一些中资的中
小型险企也在重新加力个险渠道的
建设，2017 年四季度以来就调动全
部资源和力量支持 2018 年业务发
展，增加增员的力度和资源投入。

保监会数据也显示，2017 年个
险渠道取代银保渠道，成为寿险行
业第一大业务渠道。其中，个人代
理业务保费1.3万亿元，占寿险公司
业务总量的 50.18%，同比上升 4 个
百分点；银邮代理业务1.06万亿元，
占比 40.65%，同比下降 3.5 个百分
点。 (刘敬元)

上市险企1月寿险
业务升降各占一半

狗年A股“开门红”
沪深股指双双涨逾2%

2 月 22 日，股民在安徽阜阳市一
家 证 券 营 业 厅 关 注 股 市 行 情 。
当日，上证综指重返 3200 点上方，与
深证成指双双录得逾2%的涨幅，两市
成交也稳步回升。狗年 A 股实现“开
门红”。 新华社发


