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“世上有朵美丽的花，那是青春吐芳
华……”最近，电影《芳华》热映，一代人
的记忆与青春再次被点燃。

《芳华》不是一部普通的电影，今年
下半年提档、撤档、改档的出世轨迹，就
预示着它的不平凡。而更重要的是，是
它把那场尘封数十年、震撼全世界的南
疆战事再次搬上银幕，展示于世人。

青春远去，步入中年，很久没有看过
电影了。然而，半年来，对《芳华》却特别
关注和期待，不是因为其本身的热度，也
不是因为之中有震撼的战争场面，而是
因为自己也曾是一名铁骨铮铮的军人，
也曾满怀赤子之心并亲身投入了那场闻
名于世的战斗之中。《芳华》，对于我们那
一代当过兵的人来说，就像照镜子一样，
几乎每个人都能从中寻觅到自己曾经的
影子，从而产生强烈的情感共鸣。

我和影片中的主人公出生在同一个
年代，孩提时代历经磨难，虽家境贫寒，
但位卑未敢忘忧国——1984 年 11 月入
伍，1987 年 12 月-1989 年 1 月被编入第
15 侦察大队赴滇参加侦察防御作战，并
荣立个人二等功。

谁不知生命的可贵，谁没有幸福的
渴望……你奔向远方，带着亲人的希望；
你奔向远方，带着火热的衷肠。多年前，
我曾在一篇文章中这样写道：“28 年前，

北国，冰封雪飘的子夜。兵站，蒸汽机喷
发着白烟嗤嗤作响。荷枪实弹全副武装
的将士整装待发。握别了温暖的双手，
向送行的军地领导行完最后一个军礼。
戎装素裹的军列，在一声历史性的长鸣
之后，顶着凛冽的寒风，呼啸着驶向祖国
的西南边陲……”

那是距今最近的一场战争。那是喷
涌着一代人的赤诚，缠绕着血色丝带，璀
璨的青春；那是撕扯着一代人的神经，盘
刻着无数芳华，沧桑的年轮；那是孩子对
母亲的感恩，军人对祖国的忠诚！

《芳华》中有一段旁白：“战场上的死
亡，让刘峰渴望着牺牲，唯有牺牲，他才
能成为英雄，才能将他平凡的人生变成一
个英雄的故事，被写进歌里。”这，或许也
是我本人当年一心参战、誓死报国的真实
写照。因此，当我看到多年后两个主人公
再次相遇，何小萍问刘峰过得好不好时，
刘峰回答“比起死去的战友算是好的”，
潸然泪下。没有经历过战争和死亡的人
不会说出这样的话，没有经历过战争和死
亡的人也不会体会到这句话中的感情。

军装的绿色是普通的颜色，保家卫
国是军人的天职。无疑，我是幸运的，因
为历经战争我还活着。在心底，我一直深
深地记得，我们大队的第一个烈士——河
南籍战友朱国印，在执行任务中触雷牺
牲，被追记为三等功。还有数不清多少
个一同出征的战友，都永远地留在了硝
烟里……

战争，虽然给人们带来了巨大的痛
苦，但也特别能磨炼人的意志。在和平
年代，在利益面前，参加过战争的人，深
深知道于人生什么才是最重要的，不但
能够在大是大非面前不迷失自己，还能
给予无尽的向正力量。因此，我深深地
理解刘峰，也深深地庆幸自己有那段不
凡的人生历练。

漫漫人生路，芳华一瞬间。芳华凋零
人易老，昔日战友今可好？怀想之中，耳
边又响起电影片尾曲《绒花》的旋律：“世
上有朵英雄的花，那是青春放光华，花载
亲人上高山，顶天立地迎彩霞……”

谢谢你，久违的《芳华》。

母亲不止一次说起，我是和大雪一
起来到这个世界上的。

母亲说，天本来好好的，忽然起了大
风，忽然冻云漫天，说冷，就冻得伸不出
手了。她没说生我的时候有多痛苦，只
说二娘把皱巴巴的月子娃包起来，连洗
都没敢洗。

祖母端来一碗红糖荷包蛋，母亲说
她没吃完窗户纸就亮了。窗户亮那么
早，是因为下大雪了。大雪下了一夜，父
亲拿铁锹在两尺多厚的积雪上清出一条
路，送二娘回她前院的家。那天是小雪
节，还不到下大雪的时候，红薯全都冻坏
在地里。照这么说，我生来就是个灾星。

母亲说的这场雪，我没有记忆。倒
是下在我初中一年级的那场雪，让我终
生难忘。

那时候一斤面 5 分钱的加工费，家
里拿不出来。每到星期天下午，我都得
背着一兜十几个红薯面窝窝返校，这是
我一星期的干粮。窝窝头馊了，出毛了，
也不舍得扔。饿得心慌的时候，我吃过
梧桐子儿，吃过月季花结的橘红色果
子。有时候除了窝窝头，我会多带两把
红薯干儿，红薯干儿可以生吃……

那场大雪是一个星期六下的。刀子
一样的白毛风，上午就开始刮，下午第三
节课开始下雪，碎小的雪花乱飞，根本打
不湿衣裳。下课铃声一响，我照例把书
包往桌斗里一塞，带着作业本就往家跑，
根本不知道班主任正在教导处参加紧急
防寒会。

出县城，雪花变成了冰雹，粗盐一
样，打在脸上有点痛。我心心念念，只想
着晚上那顿热乎乎的芝麻叶面条，也不
管头青眼肿，一路小跑往家赶，最后一班
渡船被我赶上了。

过了河，还有一里路，冰雹变成了鹅
毛大雪……

我从来都不是爱跟老师过不去的刺
头，我只是习惯了星期六回家吃顿饱饭。

第二天，雪住了，天还阴着，风干冷
干冷的。

窝窝头儿装好了，红薯干也带上了，
父亲说他送我过河。

就在这个时候，班主任李老师找到
家里来了。李老师高高的个子，浓眉大
眼带着笑，很客气，也很和善。他接过父
亲手中鼓鼓囊囊的布兜儿，对父亲说：

“你忙你的吧，我带她回学校。”于是，我
就高高兴兴地跟着李老师出发了。

全班50个学生，就我一个人“偷跑”
回家，要知道这有多严重——全校通报
批评！

星期一上午，我被叫到办公室，李老
师拉长了脸，夹枪带棒，冷嘲热讽，说我
是饿死鬼托生的，说我这个班干部带了
个千载难逢的好头儿……总之，两节课
都没让我回教室。

第三节是语文，期中考试成绩下来
了，语文老师见我的座位上没人，找到了
班主任办公室，看了我一眼，把一张卷子推
到李老师脸前，悄悄地说：“全年级第一。”

李老师总算缓过一口气来，立马让
我回教室上课，检查也不用写了。

为了这件事，“文革”开始的时候，我
还批判过李老师。

现在回想起来，那场雪不算太大，可
是流着冰块的河不好过，没人撑船，也没
有船篙。呼呼割耳朵的大风里，不停冲
撞的流冰间，李老师抱着冻得能粘掉一
层皮的铁锚，一下一下往前扔，让铁锚带
着大木船，艰难地摆渡了一个来回，心里
该有多窝火。那时候他也是刚刚大学毕
业，往多里说也不过二十几岁，火气正
旺，吵一顿还真是轻的。

“文革”耽搁了学业，却没耽搁我按
时毕业。毕业正好赶上社办“戴帽高
中”。

那所高中是初中升级的，在一片荒
岗上。四外茅草、刺槐连坡成林，林间小
路通向几个翻着白沙往外冒水的清泉，
还真是个好地方。

那年冬天的风雪好大，差不多一个
多月，大雪下下停停，西北风把树梢当成
哨子吹，河面上能过架子车，气温天天都
在零下二十五六度。树冠一个个冻成了
冰雕，树枝接二连三冻掉在地上。这么
恶劣的天气，学校竟然没停课，那真叫

“一不怕苦，二不怕死”。

教室在岗顶，食堂在岗下，大家轮流
下去打饭。两间寝室 20 个人，5 个人一
组。去的时候走大路，十五六岁，平衡力
超强，把冰冻的路面当滑梯，嗖嗖嗖，就
下去了。往回返就没这么容易了，一步
一滑，人摔了没事，饭菜摔了得回去重
打，还得自掏腰包！

摔了几次摔出个好主意，不走路，走
麦田。踩出一条路，很快冰冻了，往里边
挪挪，再踩一条新的。住校的贫农代表
李大爷气得追着我们骂，可他年纪大了，
追着追着，几个“小兔崽子”就没影了。
他只好自编自唱：“没见过这些娃，不听
党的话，无组织，无纪律，踩坏了生产队
的好庄稼……”跑风的嘴，跑调的腔，声
音却非常嘹亮，他在岗上唱，岗下食堂里
的人都能听见。

说真的，穿着高腰胶鞋，一个人在半
尺深的雪地上咯吱咯吱走，是一件很酷
的事。

特别是在雪住风止云未散的日子。
空旷的原野盖着厚厚的雪被，掩去了饱经
风霜的沧桑，纯净又丰盈。那些相望不
相接的村落，山墙起脊的房屋，无论草
屋、瓦屋或是庵棚，全都变成了童话里的
模样。人在原野上走，走得笑眼眯眯，就
像婴儿尚在襁褓，被天与地相合的怀抱汗
津津地娇宠着——来日方长，正待成长。

与雪相关的往事

破茧化蝶
2008 年，由美国次贷危机引发的全

球经济危机也影响了中国大地，许多中
小企业被突如其来的剧变压垮。在河南
郏县的汝河岸边，一位名叫武天佑的年
轻人也被压得喘不过气，他苦苦打拼经
营的变压器厂正遭遇着前所未有的寒
流。他之前以 6800 元一吨的高价买入
钢材新建了厂房，现在的钢材价跌到两
千多一吨，再看看厂里的原材料：同样是
一公斤的东西，铜线从 80 元跌到 20 元，
变压器用绝缘油由 11 元跌到 4.5 元，铁
芯从 30 元降到 15 元，11000 元一个的箱
体降到了 5000 元。一千万的资产短短
几个月缩水到二三百万，真让这年轻人
哭天无泪。

2009年、2010年，市场有所回暖，然
而这种暖是“乍暖还寒”——全国大部分
地区农网改造已基本完成，高低压电气
市场在2011年春夏之交也进入了“倒春
寒”。4、5、6三个月，武天佑的变压器一
台也没有卖出去，年初客商签的订单也
纷纷取消。只有 40 多名员工的小变压
器厂库存积压达一千多台，资金链断
裂。武天佑木然地望着天：我武天佑真
的变成“无”天佑了吗？真的是谋事在人
成事在天吗？我该何去何从？

武天佑学的是建筑专业，毕业后被
分配到平顶山一家行政单位上班，2003
年 24 岁时，父亲意外身故，他的命运也
从此改写。母亲有哮喘病，弟弟刚成年，
16 岁的妹妹脚莫名肿胀，不能下床行
走，作为长子，他必须担负起这个家。武
天佑辞去同龄人羡慕的工作，接手了父
亲留下的家庭作坊式的变压器维修铺。
他一边学习变压器组装修理知识，一边
背着妹妹去各大医院看病，省内的知名
医院住遍了，也没找出病因。后来经多
方打听，说山西一家民营医院治疗这种
疑难杂症比较专业，他就带着妹妹每个
月往返一次，取药打针。他笑着对妹妹
说，你幸亏生在咱家，家底比较殷实，不
然谁家能承担几十万的医疗费，你这脚
不就废了？妹妹却说，幸亏我有一个负
责任的哥，即便家里没钱，也会砸锅卖铁
为我治病。

2007年，妹妹的病痊愈了，妈妈的身
体也渐渐好转，家里的变压器维修铺也
越做越大。武天佑有了新的想法——不
能总像收破烂一样做着变压器翻新、修
理的生意，既然看好电气市场，就应该作
出自己的品牌。说干就干，在汝河岸边
的雨霖头村，武天佑投资新建了天籁电
气有限公司，但脚还没有站稳就遭受市
场重创。看着同行一家家停产关门，他
想：停产能保住现有的资产，是一种可行
的抉择，但未必是最佳选择。厂里40多

名职工一直和他一起打拼，靠厂里发的
工资养家糊口，如果停产，这些职工的生
活没有着落不说，将来也很难再聚拢到
一起；另外，停产后，产品、厂房设备、银
行贷款造成的费用最终都会转嫁到产品
价格上，造成恶性循环。如果产品的分
摊成本高，即便经济回暖，产品在价格上
已经没有竞争优势，也很难卖出。想到
这儿，武天佑拍板决定：趁现在市场疲
软，原材料供应商愿意赊销，索性扩大生
产，由以前的每月生产 200 多台变压器
变成每月生产 450 台。虽说不占天时，
但他要与命运一搏。

产量上升后，除生产成本增加外，其
余成本全部降低，产品成本也随之降
低。为了促销产品，武天佑把以前 15%
的利润降到5%，并把降价的消息通知到
省内所有经销商，还告知经销商，经销本
公司产品的唯一条件是：现款提货。由
于价格上的绝对优势，经销商纷至沓来，
不到两个月，销售了 800 台，回收现金
1500万元，资金链盘活了，并且赢得了河
南30多家经销商的认可，天籁产品在无
声无息中占领了市场。

天籁产品的销售价比别的厂家的成
本价还低，同行们看武天佑以这么低廉
的价格抛售产品，都认为他资金周转不
开，赔本大甩卖，有的厂家干脆也不自己
生产了，直接从他这儿进质量过硬、价格
低廉的产品。武天佑打赢了这场翻身
仗！往年，天籁全年的销售额也只有
1500万元，2011年是电气行业市场形势
最差的一年，天籁公司却创出了年销售
额4500万元的佳绩。

2012 年 8 月，武天佑在郏县产业集
聚区投资兴建的平顶山天晟电气有限公
司正式投入运营。武天佑也破茧化蝶，
实现了事业上的第一次飞跃，在同行中
脱颖而出。

诚信立业

才者，德之资也；德者，才之帅也。
武天佑常告诫员工：人无忠信，不可立于
世，一客失了信，百客不登门，一个企业
要做大做强，必须把诚信放在第一位。

2003 年冬天，武天佑为洛阳一家小
型钢铁厂装了一台变压器，调试成功后，
就带着货款回去了。钢铁厂开工的前一
天，一送上电，变压器就刺刺啦啦地响，
厂方急忙和武天佑联系，武天佑答应立
即过去看看。当时，妻子临盆在医院，天
还下着大雪，但答应的事不能反悔。妻
子第一次生产，心里害怕，想让丈夫陪在
身边。武天佑安慰妻子说：“这里有母
亲、医生、护士陪你，放心，不会有事的。
钢铁厂明天就要开工，我必须赶过去，或
许我回来你还没生呢！”

武天佑开车赶到洛阳那家钢铁厂，
他知道自己的产品没有毛病，但问题出
在哪里呢？他把每一个部件都检查了几
遍，还是找不出毛病。家里的电话也是
一个接一个地打来，催他赶快回去。夜
里 12 点，女儿终于降生了，母女平安。
他也松了一口气：我天佑谢谢上天保
佑。这一夜，他的电话也打爆了，他和有
业务来往的厂家联系，请教老专家、老工
程师，终于在第二天早上六点找到了答
案：高压线接触不良造成的。排除了故
障，他立马开车冒雪往家赶，妻子、女儿
牵着他的心呢。

武天佑一个朋友是平顶山水泥厂的
下岗职工，在家无所事事，就跑起了运
输，结果又赔了钱。2008年年初，他见武
天佑的电气生意做得不错，就说：“我帮
你做变压器壳吧？”武天佑回答说：“等我
需要的时候给你下单。”没想到这位朋友
按捺不住自己先干了起来。2008年下半
年，朋友给他打电话说：“变压器壳我给
你做好几百个了。”武天佑一听头大：“我
没给你下单呀！”由于朋友不懂行情，再
加上当时原材料价格暴涨，朋友的成本
价是市场售价的两倍。此时，朋友也觉
着自己做事唐突，但这些做好的壳怎么
处置呢？朋友一时间愁肠百结。武天佑
不忍心他再次陷入困境，就自己赔了十
几万，高价收购了这些壳。朋友感叹：千
金不若天佑一诺。在武天佑的帮助下，
这位朋友注册成立了一家公司，现在生
意也做得红红火火。

质量取胜

诚信能打造企业的脊梁，而质量能
铸就企业的辉煌。

天晟产品的质量在业内有良好的口
碑，这和武天佑严把质量关密不可分。
武天佑带领自己的团队搞科研开发，科
技创新，仅2016年一年就取得了13项发
明专利，50项实用新型专利。公司也被
审批为河南省三角变压器工程技术中
心、国家高新技术企业。他要求从天晟
发出的每一台产品必须质量过硬，但还
是出了一次意外。

2009 年，信阳一家企业在天晟公司
订购了一台变压器，运行一个月后出现
了故障，调换一台一个月后又出了故
障。天佑认为这不是偶然，经查，这两台
变压器出自一个员工之手，这名员工一共
做了十台变压器，还有八台没有卖出。他
决定把剩下的八台全部拆掉，一圈一圈查
找原因。当时，那八台变压器价值几十
万，就这样白白销毁，大家心中不舍。好
多人劝他，这八台未必有毛病，能卖出去
换成钱就行了，何必较真儿？

可武天佑不这么想，他认为企业要

发展，没有质量不行，质次的产品售出去
带来的负面影响是深远的，质量是企业
长远生存的根基，是企业竞争的免死金
牌，对质量百分之一的疏漏，就会给客户
造成百分之百的损失，也会将企业带入
困境。海尔能砸电视冰箱，咱也能砸几
台变压器，一定要把产品质量给“砸”上
去。

原因终于找出来了：是那个员工做
活时不操心，把线与线之间的皮擦破
了。武天佑用几十万元的代价为公司全
体员工上了一堂活生生的产品质量课。
从此，天晟公司这类质量问题再也没有
出现过。

去年，鄂尔多斯国家电网从天晟公
司订购了 150 台变压器。即将发货时，
一个员工反映，有一台变压器不小心被
碰了一下，外壳上的漆就像纸片一样，大
片脱落。武天佑马上赶到车间发现确实
如此。这 150 台变压器的外壳是外协
件，是南方一家公司发过来的。武天佑
立即通知生产部、销售部、技术质量部、
财务部主管开会，想听听大家的意见。
生产部说返工再做的话，员工要加班加
点，不如喷喷漆就行了；销售部认为返工
怕时间不够，来不及交货；财务部说返工
再做，不光浪费原材料、工时，仅工钱就
得十几万。武天佑环视了一下大家，不
容置疑地说：外壳问题，小事不小。咱别
光看眼前一时一事的得失，眼前能解决
的问题都是小问题，如果产品送到鄂尔
多斯，因质量问题被退回，我们的损失会
有多大？今天不管大家认为我果断也
好，武断也好，150 台产品全部返工重
做，各部门就按这个执行。

当时大家都认为他小题大做，可今
天再回过头看这件事，当时武天佑的决
定真是太明智了。

质量是品牌的基础，质量是素质的
体现，质量是市场的保证，质量是取胜的
法宝。一次次与质量较劲儿，让天晟在
市场站稳了脚。

如今，中国经济发展已进入新常
态。“新”体现在多个方面：新一轮能源革
命，清洁能源替代传统化石能源；新一轮
工业革命，产业技术和信息技术深度融
合；新一轮的走出去，国家“一带一路”带
来前所未有的机遇。武天佑明白，作为
生产企业，只有坚持技术创新，加快产品
的升级转型和销售模式的升级转型，才
能有效激发发展新动能。

天晟公司的转型升级可以概括为四
个方面：一是改变产品结构。武天佑通
过可行性考察，上了一条成套箱变加工
流水线，改变了产品的单一性模式；二是
新上K3管理系统，以科学的方法监控产
品原材料库存和产品销售情况；三是走
出去，积极参与国际产品交流活动；四是

充分利用网络信息平台销售产品，把产
品送出国门，走向国际。

目前，天晟公司的产品已远销到尼
泊尔、不丹、索马里等国家和地区。对出
口的产品，武天佑格外上心，让设计人员
根据销售国家的自然条件对产品特殊设
计，严把质量关。他说，不为别的，就为
打造一张过硬的中国名片。

成己达人

美国心理学家亚伯拉罕·马斯洛
1943年在《人类激励理论》论文中提出了
需求层次论，将人类需求从低到高分为
五种，分别是：生理需求、安全需求、社交
需求、尊重需求和自我实现需求。其实
大多人在创业初始的想法是想让家人过
上衣食无忧的日子，随着财富的增长和
视野心胸的开阔，一些有思想的人不再
满足于物质层面的富足，还会有精神层
面的追求。

武天佑质朴真诚，不会夸夸其谈，不
会豪言壮语，只会默默地做着他感觉自
己应该做的事。村里修路还差 4 万元，
他全包了；乡里集资捐款，他捐得最多；
县里各职能部门发起的爱心捐款，他积
极响应。不管是帮寡救残，还是扶贫助
学，只要知道，他都积极参与，仅2017年
天晟公司捐助的各种款项就达二十多万
元。2011年武天佑当选为县人大代表，
2013年当选为市人大代表，还获得平顶
山市十大优秀青年企业家等荣誉称号。
诸多荣誉的获得，不仅是他能力的体现，
也是他人格魅力和思想境界的体现。

武天佑还有一个朴实的想法，那就
是：怎么才能让那些曾经共同患难的朋
友与自己有福同享？

2016 年，在上海经邦股份公司学习
以后，武天佑对公司作出大刀阔斧的改
革——公司净资产评估价一亿多元，他
把公司总股本按六千万元，拿出 30%的
股权分售给省内 20 多名经销商和企业
的中层骨干。其实，等于半价出售这
30%的股权，经销商和中层骨干知道公
司的效益和武天佑的人品，都愿意购买
股权。一般员工也能用五千元购得一万
元的期股，只要年底完成任务指标，除正
常工资外，按期股分红，来年期股继续有
效；完不成任务的，公司无偿给的那部分
期股按比例削减；连续五年完成任务指
标的，期股变成实股，一般员工变成公司
的真正股东。

以前经销商在外面谈业务，每单个
人赚不到五个点、八个点，挣不了几十
万，就不做。现在变成了公司的股东，思
想大转变，谈业务时宁可自己不赚钱、不
提点，也要给公司签单；中层骨干因为有
了股权，流动性也小了；一般员工因为有

了期股，变成了企业的主人，处处维护公
司的利益。

前几年，公司年销售额一般都在
8000万元左右徘徊，这个瓶颈一直不能
突破。通过股份制改革以后，2017年，天
晟公司年销售额达到1亿3000万元。武
天佑没想到通过股改，不仅让一起打拼
的伙伴们得到了实惠，也让公司的销售
业绩破了瓶颈，实现了质的飞跃。天晟
公司第一个五年计划——销售额过亿的
目标实现了，公司的第二个五年计划是
年销售额达六个亿，在创业板上市。有
这样一支精诚合作的团队，相信天晟公
司的目标一定会实现。

天晟公司的做法让笔者想起一个实
例：在墨西哥干旱的草原上，很多植物濒
临灭绝，有一种刺槐树却例外，它的树叶
常年翠绿繁茂，成为这片干旱的草原上
难得一见的景观，刺槐树身上长着大量
的刺，这些刺还是蚂蚁的家园。专家们
观察发现：一旦刺槐的敌人——食叶昆
虫及其幼虫、草食动物靠近时，盛怒的蚁
群就会蜂拥而出，与入侵者做殊死搏斗，
直到把它们赶走为止，俨然就是刺槐的
保护神。除此之外，蚂蚁还可以清除对
刺槐造成威胁的寄生植物。刺槐树不仅
让蚂蚁在自己身上安家，还不断地产生
没有花朵的花蜜，为饥饿的蚁群提供糖
分等饮食需求。显然，刺槐费了很大力
气来供养蚂蚁，目的是留住蚂蚁。

“投我以木桃，报之以琼瑶”，刺槐和
蚂蚁的这种合作共存和天晟公司股改的
实例很好地诠释了“惠人利己，合则双
赢”“成人为己，成己达人”的道理。

大音希声，大爱无形。武天佑还有
一个做法让笔者感动。那就是他这些年
悄无声息地扶持了县域五家企业，使这
五家企业从无到有，从小到大，从弱变
强。他扶持恒飞公司做箱体、汉胜公司
做成套电气箱体、天宇公司做电磁线、白
庙乡地特力公司做箱体、恒锐公司做壳
体，并领着他们到浙江、广东、山东等地
考察市场，在技术、设备、基建等方面支
持这些企业。如今，这五家企业都成了
天晟公司的配套产业，年销售额都在千
万元以上，纯利润都能达到200多万元，
而且都是郏县三元科技园高低压电气专
业园区的骨干企业，而天晟股份有限公
司也成了该园区实至名归的龙头老大。

武天佑辛苦做这些事情的唯一想法
就是：把生意留给朋友，把利润留在家
乡，把税收留在郏县。

西周尹吉甫曰：“天定胜人，人定亦
胜天。”天有雷电风霜雨雪，是人无法抗
拒的，不管大环境有多困难，但人的智慧
是可以化腐朽为神奇的，所谓事在人
为。武天佑的创业历程也说明一个道
理：谋事在人，成事亦在人！

成 事 在 人
——记平顶山天晟电气股份有限公司董事长武天佑

◎李国俊

这样的季节里
你来得轻盈
似有浅浅的光影飘过

窗外的你
悠悠地舞着，清静无声
女儿指甲大的柔白的花朵

你好像有意躲着我
又像思念着我
只怕扰了我的心魂

你且这般舞着
疏疏袅袅
平静的思绪何以撩动

思念已久
微漾的感觉
一半温热，一半清凉

你且这般舞着
无了，有了；来了，去了
终是轻乱了心绪

新年初雪

◎王春生

■报告文学

怀念如歌的芳华
◎曲令敏 ◎王勇献


