
7财经 2017年5月19日 星期五 E-mail:rbwz@pdsxww.com编辑 李若晨 校对 李 赛

大乐透当前奖池：
36亿2300万元

2017竞彩普及日活动推出升级版！随着美职

篮季后赛的开启，中国体育彩票将以更丰富的形式

回馈彩民，具体措施包括：所有季后赛开售篮彩单

场大小分、让分胜负；竞彩足球逐渐增加单场胜平

负、让球胜平负开售场次。

火爆季后赛 单场更精彩
2017赛季美职篮东西部决赛已经开始，勇士、

骑士、马刺、凯尔特人四支队伍决战到了最后，实力

的接近和战斗意志的强化为篮彩开售更多单场投

注创造了条件。广大彩民期盼已久的单场大小分、

让分胜负将重新开售，本赛季美职篮季后赛原则上

全部开售两种玩法单场投注。

魅力足球 热度不减
竞彩普及日下半场，足球赛场上的精彩同样不

少，目前足球单场胜平负（让球胜平负）开售数量已

增至每周20-30场，未来有望保持这一水平。五大

联赛进入关键阶段，每周都有关乎争冠、保级的焦

点比赛；欧冠决赛、欧罗巴联赛、各国杯赛更是场场

生死战，精彩赛事不可错过；亚冠联赛小组赛在5

月9日收官，两回合1/8决赛将在5月23日-31日期

间进行，期待他们继续高歌猛进，同时给广大彩民

带来更多好运。

单关固定 一场制胜
单关如此多的比赛，让竞彩市场异常火爆，一

场比赛不仅决定场上胜负，同样决定我们是否中

奖。不需要太多的比赛，所以不需要浪费太多的精

力，只需要关注一场就可以享受比赛的刺激、中奖

的乐趣。胜负、大小二选一，简单易懂，好看好玩。

美职篮季后赛决战在即 竞彩普及日欢乐不停

本报讯 经常关注理财产品的人最近
会发现，银行理财产品收益率近几个月
持续上升，去年年化收益率普遍处于 4%
以下甚至低至 3.5%的理财产品，目前年
化收益率已升至4.5%上下，而最近“破5”
的收益率产品也越来越多，低迷了近两
年之久的银行理财产品终于守得云开见
月明。与此同时，余额宝的7日年化收益
率悄悄达到了 4.033%，这也是距离 2015
年余额宝跌破 4%收益率后，第一次重回
这一关卡。

银行理财产品收益率持续
回升

融 360 监测的数据显示，2017 年 4 月
银行理财产品平均预期年化收益率为
4.18%，已达到今年以来的最高点。其中，
非保本浮动收益类理财产品平均预期收
益率为4.46%，已连续5个月持续走高。

根据各大银行官网、官方微信公众
号以及其他渠道公开发布的银行理财产
品，记者发现，今年 5 月以来，银行各类
理财产品预期年化收益率都在 4.4%以
上，突破 5%的理财产品正逐步增加。以
两个城商行为例，平顶山银行刚刚推出
的 母 亲 节 专 属 理 财 产 品 收 益 率 起 点
4.6%，其他稳健型 5 万元起理财产品达
4.45%。洛阳银行母亲节专属理财产品 5
万元至20万元预期年化收益率达到4.8%，
300万元以上的则达到5.2%。国有银行工
行的理财产品预期年化收益率大多在4%
以上，起点金额高的理财产品收益率则会
更高。

对于理财产品收益率持续上升，工行
平顶山分行国际金融理财师王晓燕分析
说，一方面，受近期市场资金面流动性紧
张和加息预期的影响，同时，近期股市行
情不好，没有大量资金涌入也是一个原

因。另外，每年的母亲节、端午节，银行
的专属理财产品会出现小的增幅。预
计，银行理财产品收益率的这波上涨仍会
持续。

建行平顶山分行国际金融理财师张
朝伟说，自去年底市场利率出现明显拐
点，加上今年一季度中期借贷便利较上期
提高10个基点，基本上确定目前市场利率
处于上升通道，所以近期市场收益率达
到了今年以来的较高阶段。后期继续走
高也是大概率事件，但理财产品的预期
收益率会随资金池的资金配置策略和投
资趋向的变化而变化，不是单纯的上涨或
下降。

“宝宝”类产品收益率再
回4%

打开手机上的支付宝，记者发现，沉
寂了很长时间的余额宝再次发威，7日年

化收益率不知何时已悄悄回至4%。同时，
“宝宝”类产品的7日年化收益率近期也大
幅“飙升”，不少产品的预期收益率已经高
达5%以上。

市场最大规模货币基金天弘余额宝
作为互联网“宝宝”类中的网红，去年7日
年化收益率始终围绕在2.5%上下浮动，截
至今年5月11日，余额宝的7日年化收益
率达到 4%，这也是距 2015 年余额宝跌破
4%收益率后，第一次重回这一关卡。除了
余额宝，其他互联网“宝宝”类产品收益率
早已在4%上下跃跃欲试，目前市场上7日
年化收益率超过4%的货币基金已多达百
只，有的收益率甚至超过5%。

据了解，去年三季度“宝宝”类产品规
模持续下降，“宝宝”类产品收益也再创新
低，产品平均收益一季度为2.8%，二季度
为2.55%，三季度持续下跌至2.54%。

（刘稳）

“宝宝”类收益率重回4%关卡

银行理财产品预期收益率一路上涨
本报讯 5 月 16 日上午，在叶

县龙泉乡胡营村的麦田里，一架
正在喷洒农药的旋翼无人机吸引
了村民的目光，大家纷纷来到田
间地头看稀奇。这是中国人民财
产保险股份有限公司平顶山市分
公司（以下简称人保财险平顶山市
分公司）在进行“一喷三防”作业
——利用无人机航空植保进行小
麦蚜虫病害防治。

“往年靠人工给小麦喷洒农
药，一天下来也喷洒不了几亩地，
累得腰酸背疼不说，还被农药熏得
反胃，连饭都吃不下去。现在有了
无人机喷洒农药，一分钟就能喷洒
一亩小麦，几百亩地一天就喷洒完
了。”胡营村村民李国年望着正在
田间喷洒农药的无人机喜上眉梢。

李国年算了一笔账，以往买农
药、雇人工，每亩成本最低 50 元。
今年，他通过人保财险平顶山市分
公司投保了政策性小麦险，该公司
派出技术人员用无人机免费为他
的500亩小麦喷洒了农药，不仅省
时省力，光成本就省了2.5万多元。

李国年的500亩小麦本来丰收
在望，却在近日感染了黄锈病，如
果不及时防治，会严重影响小麦的
产量和质量。

人保财险平顶山市分公司了解
到这个情况后，立即派工作人员对
小麦病害情况进行了勘查，第一时
间向人保财险河南省分公司发出请

求，希望派出农业技术人员到现场
开展小麦病害防治工作。5 月 16
日，农业技术人员来到叶县，仅一天
时间就完成了500亩小麦的农药喷
洒工作。接下来，人保财险平顶山
市分公司还将深入宝丰、郏县等地
开展无人机小麦病害防治工作。

据人保财险平顶山市分公司
有关负责人介绍，灾后赔偿是保险
的重要职能，防灾减损也是保险的
重要职能。保险公司可利用自己
在风险管理上的专长，为社会提供
防灾防损服务。本次实施的无人
机作业就是针对投保农户开展的
防灾减损工作，以最大程度减轻投
保农户的实际损失。该负责人说，
人保公司推出的政策性小麦险每
亩保费 27 元，农户只用缴纳每亩
5.4元，其余部分由政府补贴。

利用无人机喷洒农药是人保
公司服务创新的新举措。无人机
植保可实现农药自动定量、精准控
制、低量喷洒，增加农药的穿透性，
农药使用率提高40%以上，大幅减
少农药对土壤和环境的污染。人
保公司还联合光启农业通过无人
机低空遥感开展农作物生长变化
监测、病虫监测、灌溉情况监测，从
空中观察农作物，及时发现灌溉问
题、土壤问题，识别田地中早期作
物的产量潜力、营养水平、长势和
密度，打造现代化农业“联防联治、
防灾减损”的新模式。 （刘稳）

无人机喷洒农药 省钱省力有补贴

人保公司政策性小麦险
助农户防灾减损

本报讯 人保财险于鲜花盛开的5月
迎来了2017年客户节。新年度客户节服
务内容全面更新，七大服务主题推动服
务不断升级，以此回馈广大客户和社会
公众。

据介绍，中国人民财产保险股份有
限公司 2017 年客户节的七大服务主题
是：逢“18”必有节；我的理赔，我做主；扶
贫公益行；百城千店、真诚体验；人保财
险巡礼汽车城；5·18我要宝；十一黄金周
客户自驾游服务活动。

5月17日上午，人保财险平顶山市分
公司有关负责人介绍了2017年客户节七
大服务主题的内容。

人保财险总公司和各级分公司在
2017年5月-2018年4月的每个月里都会
开展“18节”营销活动，并提供奖品和增
值服务；陆续推出拇指理赔、极速理赔、
多快好省升级版等理赔服务；2017 年 7
月8日-16日，在全国320个城市开展客
户节宣传营销和邀请客户进店体验活
动；发布5·18我要宝、人保V盟，推广中
国人保 APP；2017 年 9 月-10 月，在全国

重点景区开展十一黄金周客户自驾出游
活动等。

人保财险平顶山市分公司有关负责
人重点介绍了“我的理赔，我做主”活动。

“我的理赔，我做主”为一站式服务，
更快更便捷。凡在人保财险投保机动车
损失保险的私家车客户，若发生不涉及
人伤、物损且车辆损失在2000元（含）以
下责任明确的单方事故，可通过电话、微
信、中国人保 APP 等多媒体渠道现场自
助完成报案、提交索赔资料，在人保财险
公司在线服务人员的指引下，完成从报
案到收取赔款全流程一站式理赔；也可
要求理赔人员到现场处理，由理赔人员
在现场提供查勘、车辆定损直至支付赔
款等全流程一站式理赔服务；还可前往
人保财险公司理赔网点或推荐修理厂处
理，由理赔人员提供查勘、车辆定损直至
支付赔款等全流程一站式理赔服务。

据介绍，2017 年客户节理赔服务多
快好省又升级。

人伤无忧理赔服务：为客户在人伤
事故处理中提供全程咨询、小额快处、现

场调解服务。
全国通赔：万家网点，四海通行。

客户异地出险后，人保财险公司通过遍
及全国的理赔服务机构，为客户提供随
时随处的快速、便捷的查勘、定损、提交
索赔单证、获得赔付的服务，使客户无
论身处何地，都能享受到从报案到领取
赔款全流程的便捷、高效、统一的理赔
服务。

非车险理赔服务：小额案件限时理
赔和VIP客户专属理赔。其中，小额案件
限时理赔，凡投保家财险，损失金额在1
万元以下（含）、资料齐全且赔付金额协
商一致后的案件，人保财险公司在一个
工作日内完成理算、核赔工作并告知客
户赔款金额，同时通知财务部门付款。
公司将为VIP客户提供一对一的专属理
赔服务，服务内容更具体更周到。

自 2007 年启动客户节以来，中国人
民财产保险股份有限公司服务内容逐年
升级，推出了独具特色的客户体验活动，
推动服务品质升级，受到了广大客户的
欢迎。 （刘稳 柳粉霞）

服务内容更新更多更全

人保财险2017年客户节全面启动

本报讯 为进一步加强客户关系，夯
实客户营销维护基础，积极贯彻服务社
区、服务中小企业、服务“三农”的战略定
位，邮储银行平顶山市分行近期开展了以

“情系万家，不变初心”为主题的客户走访
活动。

据了解，本次活动主要围绕该行法
人授信业务，整合全行资源，市县联动，
全员参与，重点走访平台机构、政府部
门、城市商圈、产业集聚区、核心企业，
通过多维度、深层次、大范围的走访掌
握我市实体经济的发展状况及企业需
求。活动开展以来，累计走访平台机构
21 家、企业客户 57 家。此次活动将持续
至年底。

通过客户走访活动，该行加强了与辖
区大中型企业的联系，及时掌握企业融资
需求，全力以赴为大中型企业融资做好服
务；融合行内资源，为客户提供综合金融服
务方案，提高客户融资效率，降低融资成
本，全面践行“普惠金融”理念。同时，该行
坚持实体经济融资平台的定位，不断优化
作业流程，加强行业研究，创新业务处理模
式，不断加大对实体经济的支持力度，成为
鹰城企业发展重要的融资平台和资金源
泉，为我市实体经济发展注入了强劲的动
力。 （刘稳 王瑞）

情系万家 不变初心

邮储银行平顶山市分行
开展客户走访活动

本报讯（记者刘稳）5月17日上午，平
顶山日报社后三楼会议室座无虚席，大河
金服平顶山理财分享会再次如期举行，大
河金服总经理许晓彬、大河报金融部主编
兼大河金服监事长朱岩现场传授理财知
识、分享理财经验。

举行大河金服平顶山理财分享会的消
息发布后，大河金服平顶山地区服务部便
不断接到预约电话，因场地有限，名额最终
限定在50人。5月17日上午近9时，前来
的市民已超过 50 人，有的站在会议室听
讲，有的被告之下次一定提前预约后离开。

分享会上，针对大家关心的风险问题，
许晓彬首先讲述了大河金服理财平台与小
额担保公司的区别，以及选择大河金服理
财产品的优势。对于市民提到的收益分配
问题，许晓彬解释说，按照大河金服理财产
品的分类，产品收益多数按月给付，有的则
是按季度给付。朱岩则结合自己的经历讲
述了自己与大河金服结缘的过程，以及对
大河金服理财的理解。

据介绍，大河金服是中原地区影响力
最大的主流新闻媒体大河报社（大河传媒
有限公司）与国企共同出资成立的一家致
力于普惠金融、服务大众理财的专业化综
合财富管理平台，以“安全、规范”为核心理
念，以“让百姓放心理财”为企业愿景，专注
于低风险、稳健型的标准化金融产品采购
销售。大河金服与河南郑投、浙江金融资
产交易中心、南京金融资产交易中心、天津
金融资产交易所等金融机构合作，为投资
人甄选优质、多元的理财产品。

大河金服于 2017 年 3 月 7 日正式上
线。3月27日，大河金服迎来新的里程碑，
冲亿成功，正式跻身“亿元俱乐部”行列。

上午 11 时许，分享会结束后，到会市
民领到了大河金服提供的T恤衫、大蒜等
礼品。当天，有10多位市民在大河金服平
顶山地区服务部购买了大河理财产品，还
有多位市民表示近期将前来购买。已购买
的市民领取了有机小米、绿豆、内蒙古编织
物等礼品。

大河金服平顶山地区线下预约咨询服
务 热 线 ：17337502803、17737080500。 地
址：市建设路西段268号院平顶山日报社
临街一楼广告中心大厅。

温馨提示：理财非存款，投资须谨慎。

大河金服
平顶山理财分享会举行

本报讯 5 月 18 日，记者从工
行平顶山分行获悉，工行将举行

“爱购周末”活动，整合七大行业、
500 商圈，携手百大城市万家商户
一起为客户献上今夏最强消费狂
欢季。

据介绍，本次“爱购周末”活动
时间为 5 月 20 日-8 月 31 日，逢周
末持工商银行信用卡在指定商户
消费，就有机会享受满300元减50
元、满200元减50元、满50元减25
元等不同档次的随机立减优惠，名

额有限，先到先得。
作为本次“爱购周末”活动河

南地区主要承办行之一，工行平
顶山分行为我市持卡人甄选了市
内 16 家优质商户，涉及餐饮、娱
乐、购物等贴近百姓生活的行业，
旨在通过本次消费优惠活动回馈
广大持卡人一直以来对工商银行
的支持与厚爱。另外，本次“爱购
周末”活动启动仪式将于 5 月 20
日在平顶山德信泉超市盛世店举
行。 （刘稳 王水记）

工行开展“爱购周末”活动5月17日，中原银行平顶山分行营业
部工作人员在为客户介绍智能机器人的
各项功能。

今年4月，为更好地服务广大客户，
中原银行平顶山分行营业部在大厅内设
置了一台智能机器人。这台智能机器人

可以为客户提供业务咨询服务，并能通
过聊天、唱歌等方式与客户亲密互动。

本报记者 王尧 摄

智能机器人亮相中原银行平顶山分行营业部

本报讯 5 月 16 日下午，在农
行平顶山郏县支行营业部大厅，一
位操着外地口音的中年男子拉着
该部主任冯新奇的手不住地道谢，
感激之情溢于言表。

据介绍，当日中午12点40分，
冯新奇在大厅内巡检时看到贵宾
室的展示台上有一个塑料袋，里面
层层包裹，装了一沓现金，大约
7000元。当时正值中午，营业厅内
客户不多，冯新奇第一反应肯定是
客户办理业务时遗留的，于是急忙
询问8号窗口当班人员是否有客户

反映丢失了钱物。得到否定回答
后，冯新奇立即让运营主管赵菊丹
倒序调阅监控录像，希望通过录像
发现线索。通过仔细查找，录像显
示客户许某来办理业务时带了两
部分钱，在贵宾室存了1万元，剩余
部分他在数钱时顺手放在了展示
台上，走时忘记了拿。

事情明朗后，冯新奇便安排人
员查找客户办理业务时留下的联
系方式，并第一时间与客户取得了
联系，在确认客户身份后，将钱财
悉数交还。 （刘稳 边纲领）

农行平顶山郏县支行
拾金不昧受称赞

5月12日上午，平顶山银行员
工在聆听老师对插花作品的点评。

5 月 14 日是母亲节。5 月 12
日，该行工会组织近 70 名女员工

学习茶艺、插花，体验茶道、插花艺
术的魅力，提高艺术修养和生活品
质，同时也有助于增强与客户的沟
通能力。 王刚 摄

学习插花提升修养学习插花提升修养

5月13日上午，交通银行平顶
山凌云路支行举办“樱桃红了”主
题采摘活动，该行邀约18组家庭参

加，活动现场进行了采摘樱桃比赛
和健步走等活动。图为活动人员
合影。 张滢滢 摄

采摘樱桃欢乐多采摘樱桃欢乐多


