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本报讯 据《金融时报》报道，记者从
3月22日在上海举行的“君子伙伴，与智
同行”家族财富管理论坛上获悉，工商银
行私人银行已经正式启动家族财富管理
业务，依托工行集团整体的服务优势，打
通金融、法律、税务、家族传承、子女教育
等全球顶尖资源，根据客户在财富传承、
融资需求和惠普公益等方面的需求，提
供基金受托服务、财富传承服务、投资顾
问服务、限额融资服务、跨境咨询服务、
金融咨询服务和事务管理服务等一揽子
的家族财富管理解决方案。

据介绍，家族财富管理服务就是为
了解决超高净值家族对资产管理的服务
需求，包括巨额财富如何投资，家庭财产
如何管理，家族和企业如何分离，财富传

承如何规划以及庞大家族如何治理的问
题。对此，工银家族财富管理服务定位
于财富管理的服务集成商，致力于汇集
所有家族财富管理机构，共同打造财富
管理平台。

在具体运作上，工银私人银行将通
过在上海自贸区注册的工银家族财富

（上海）投资管理有限公司，采用备案制
契约型基金模式为合格私人银行客户组
建家族财富管理基金，每支家族财富管
理基金独立建账运行和托管。为此，工
银私人银行引进了国内外最专业的律师
事务所、会计师事务所以及增值服务机
构，充分运用国际著名家族的财富管理
理论实践研究成果，实现家族财富的保
值增值、跨代传承、风险隔离和财务优

化。
工银私人银行具有优质的客户基

础，2015年末客户数已突破62000人；具
有强大的投资管理能力，通过大类资产
配置和 MOM 管理模式，资产管理规模
突破万亿；开展了近千户一对一专户服
务，深入了解客户需求与风险偏好，积累
了个性化服务经验。同时，工银私人银
行具有强大的投融资综合服务能力，已
建成客户金融资产统一视图项下的资产
负债管理平台，实现投融资一体化。更
为重要的是，工银私人银行以知行合一
为宗旨，打造了一支知识丰厚、实践过硬
的精英财富顾问团队，可以为服务高净
值客户源源不断地输送人才。

（王水记）

本报讯 据《中国城乡金融
报》报道，农民通过住房财产权抵
押申请银行贷款今后不再难。日
前，《中国农业银行农民住房财产
权抵押贷款管理办法（试行）》出
台，明确先期在国家确定的天津
蓟县等59个农民住房财产权抵押
贷款试点县（市、区）支行进行试
点。

据介绍，农民住房财产权抵
押贷款是指借款人不转移农民住
房的占有，而将其本人依法有权
处分的农民住房财产权作为抵
押，向农行申请办理的农户贷
款。根据《办法》，农民住房财产
权抵押贷款将着力支持从事规模
化种养业的专业大户、家庭农场，
农村个体工商户、小微企业主以

及其他农村优质个人客户，贷款
额度最高可达300万元。

除国家批准的试点县（市、
区）外，同时符合四种条件的县

（市、区）支行，经审批备案后，也
可试点开展农民住房财产权抵押
贷款业务。具体条件如下：当地
县级及以上政府允许开办此项业
务，并已出台农民住房财产权抵
押登记、处置流转等相关政策文
件；辖内农民住房和宅基地确权
颁证率较高；已建立农民住房产
权交易平台，农民住房价值评估、
抵押登记和处置流转机制健全；
农民住房抵押、转让在当地受司
法实践保护，或采取政府背景的
担保公司、风险补偿基金等措施
增信。 （边钢领）

本报讯 （记者魏新伟 通讯
员李绍林）日前，“建行贵金属业
务”微信号正式改版，成为研究、
交易、营销三位一体的全方位服
务平台。

改版后，该微信号极具综合性。
其自定义菜单下设三个子目录：

——“建行研究”子目录将建
行专业研究团队的研究报告整理
归类，实现一站式自助阅读的良
好体验，其中，“深度研究”将贵金
属、原油、铁矿石、金属铜市场的
深度研究报告按商品种类分类集
中；“推荐阅读”精选建行优质市
场评论，如贵金属市场深度解读

“金市策论”、“成本分析”、“宏观
研判”及“研究框架”等。

——“行情交易”子目录提供

建行账户贵金属实时价格及走势
图查询，并可以登录网银实现实
时交易。

——“产品活动”子目录提供
最新的建行贵金属业务优惠活动
信息查询，还有设计精美的“建行
金展馆”供投资者欣赏。

同 时 ，该 微 信 号 兼 有 互 动
性。该微信公众号2016年3月开
通留言功能，读者可于页面下提
出相关问题并得到运营人员的及
时回复。精选留言还可以在页面
底端展示，为读者提供讨论平台。

此 外 ，该 微 信 号 包 容 学 习
性。建行利用微信平台图文并茂
的形象化特征，为广大客户在工
作之余提供简单轻松的新型业务
知识学习方式。

本报讯（记者魏新伟）3月21日起正式
实施的《关于规范中短存续期人身保险产
品有关事项的通知》明确，存续期限不满1
年的中短存续期人身保险产品立即停售。

《通知》对中短存续期产品进行了定
义，改“高现金价值产品”为“中短存续期产
品”，中短存续期产品的实际存续期间由不
满3年扩大到不满5年。《通知》对不同存续
期限的中短存续期产品的销售提出不同要
求：存续期限不满 1 年的中短存续期产品
应该立即停售，期限在1年以上且不满3年
的中短存续期产品的规模在3年内按照总
体限额的 90%、70%、50%逐年缩减，3 年后
控制在总体限额的50%之内。保险公司销
售中短存续期产品限额超过规定的应立即
停止销售。对于在《通知》实施之时中短存
续期产品已经超过限额规定的保险公司，
可以宽限其在 3 个月内通过增资等方式，
确保其中短存续期产品的保费规模重新满
足限额要求。

据业内人士介绍，中短存续期产品兼
具保险保障和理财投资功能，契合了人们
财富管理的需求。从中短存续期产品本身
看，主要存在以下特点：一是保险期限一般
较长，大多在 5年或 5年以上，但实际存续
期较短，通常为 5 年以内。二是在具有一
定保险保障功能的基础上，客户一般能获
得高于同期银行定期存款水平的收益。三
是产品透明度高，销售误导少，相应的投诉
信访也较少。四是产品设计类型不仅有万
能型，也有分红型、普通型等。但是，此类
产品实际存续期限较短，从而可能给保险
公司带来资产负债错配、现金流不足等风
险。个别保险公司在发展中短存续期产品
中可能面临的资产负债不匹配、现金流不
足等风险隐患，引起了保监会的高度关注。

本报讯（记者魏新伟）2016年上半
年银行业专业人员初级、中级职业资格
考试开始报名了，需报名参加考试的人
士要抓紧时间。

据中国银行业协会官网通知，经银
监会和国家人社部审批同意，2016年上
半年银行业专业人员初级职业资格考试
定于 5 月 28 日、29 日举行，此次考试开
设《银行业法律法规与综合能力》和《银
行业专业实务》两个科目。其中，《银行
业专业实务》下设《风险管理》《个人理
财》《公司信贷》《个人贷款》《银行管理》5
个专业类别。本次考试提供个人网上报
名和集体报名两种方式，报名时间为 3
月 21 日 9 时至 4 月 29 日 17 时。本次考
试在河南郑州、开封、洛阳、平顶山、新

乡、信阳等全国 230 个城市及地区设置
考点，考生就近选择考点（原则上不允许
跨省考试）。由于受考试机数量限制，各
考点报满后不再接受报名。

2016 年上半年银行业专业人员中
级职业资格考试则定于6月4日、5日举
行。此次考试开设《银行业法律法规与
综合能力》《银行业专业实务》两个科
目。其中，《银行业专业实务》下设《个人
理财》《公司信贷》《个人贷款》3 个专业
类别。本次考试采取个人网上预报名与
正式报名相结合的方式。网上预报名时
间为 3 月 14 日 9 时至 4 月 22 日 17 时，审
核通过的考生，方可进行正式报名。正
式报名时间为3月21日9时至4月29日
17时。本次考试在河南郑州、洛阳等全

国62个城市及地区设置考点，考生就近
选择（不允许跨省考试，省内可就近选
择）。

据了解，报名参加上述考试，均要登
录中国银行业协会网站（www.china-
cba.net）或东方银行业高级管理人员研
修院网站（www.china-cbi.net）。

自2014年开始，银行从业资格考试
改为银行业专业人员职业资格考试，分
为初、中、高三个级别。根据《银行业专
业人员职业资格制度暂行规定》，中国公
民同时具备下列条件可报名参加银行业
初级资格考试：遵守国家法律、法规和行
业规章；具有完全民事行为能力；取得国
务院教育行政部门认可的大学专科以上
学历或者学位。

本报讯 （记者魏新伟 通讯
员刘凤毅）面对经济下行和金融
机构竞争加剧的局面，郏县农村
信用合作联社提早谋划、抢抓先
机，迅速在辖内掀起旺季营销高
潮，培养员工营销常态化，助推组
织资金工作踏上新台阶。截至 3
月 22 日，该联社各项存款余额达
到 50.86亿元，较年初增长 5.44亿
元。

年初，该联社及早召开首季
“开门红”工作动员会，出台旺季
营销实施方案。动员会后，邀请
上海德恩名师现场进行旺季营销
培训，全辖140名干部员工借助培
训班讲解的案例分析、情景演练
把沟通、营销技巧熟记于心，注入
了新的营销观念，为后来常态化

营销奠定了坚实的基础；同时确
定了“春融万象礼到家，农信心系
你我他”的综合营销主题，确定了
旺季营销活动的时间、方法、策
略、目标。

该联社拓宽营销手段，搞好
节日营销。比如，以1月1日为主
题开展“给我一个拥抱，还您新年
好礼”活动，以2月14日为主题开
展“浪漫情人节，一元抢玫瑰”活
动、“爱要大声‘转’出来”活动，以
3 月 8 日为主题开展“烂漫春天、
最美女人”登山比赛等节日专题
活动。所有节日专题活动都紧紧
与农信社各类业务巧妙结合，让
客户在互动欢乐中，无形了解、办
理并享用农信社的金融服务，得
到了广大客户的一致好评。

本报讯 据《金融时报》报道，
中国银行进一步加强债券承销业
务重点产品线建设，充分发挥跨
境经营优势，为客户提供境内外
一站式债券融资服务。全年境内
债券承销总量 3981 亿元，较上年
同期增长 518 亿元，增幅 15%，市
场份额 8.73%；参与境外债券 65
支，折合人民币2051亿元，其中离
岸人民币债券市场份额 10.95%，
市场第二，中资行第一；中资非银
行企业投资级 G3 货币债券市场
份额9.82% ，市场第一。

中行继成功主承销首笔境外
非金融企业熊猫债、首笔国际性
商业银行熊猫债之后，在境外主
权和政府机构熊猫债承销上实现
创新突破。作为主承销商和簿记
管理人，成功协助加拿大不列颠
哥伦比亚省完成在银行间债券市
场 60 亿元人民币债券的注册工

作，这是境外政府机构首次获准
在银行间债券市场注册发行人民
币债券（熊猫债券）。

2015 年，为更好地服务中资
企业“走出去”和跨境产能输出的
海外直接融资市场需求，中行发
债规模实现突破性增长。其中，
欧元债成为全年业务亮点，先后
争揽叙做了2015年中资企业欧元
债发行19支中的18支，处于市场
绝对领先地位。作为联席全球协
调人之一，中行协助中石化集团
在境外市场成功发行15亿欧元债
券和 48 亿美元债券，分别实现
2.73 倍和 3.3 倍的超额认购。这
是2015年中资企业在境外市场完
成的最大规模的债券融资交易，
也是中资企业迄今单次、单期限
和单支发行规模最大的欧元债
券。

（杨焕娜）

银行业专业人员职业资格考试开始报名

郏县农信联社存款余额突破50亿元

中国银行境内外债券业务再创佳绩
境内债券承销总量3981亿元

农行试点农民住房财产权抵押贷款
贷款额度最高达300万元

“建行贵金属业务”
微信号全新改版

工行私人银行启动家族财富管理服务

保监会叫停一年期
以下中短存续期
人身保险产品

本报讯 （记者魏新伟 通讯员王珏）
今年我市《政府工作报告》提出，要加快金
融业发展，增强金融支持经济发展能力。
平顶山银行认真贯彻落实报告部署，以资
产突破 500亿元为新起点，全面释放“总-
分-支”管理模式改革汇聚的正能量，以

“扩规模、提速度、强管理、争位次”为目
标，快速拓展业务发展空间，持续提升金
融服务水平，积极打造“现代银行、精品银
行”，努力为我市实现“十三五”良好开局
作出积极贡献。

战略先行，抢抓改革发展新机遇。该
行将认真贯彻落实我市“十三五”规划部
署，牢固树立创新、协调、绿色、开放、共享
的发展理念，围绕金融服务转型发展本质
要求，研究制定《平顶山银行2016-2020年
发展战略规划》。未来 5 年将立足于差异
化、特色化、专业化的发展路径，实施创新
驱动，深耕优势领域，聚焦目标客户，力争
为客户提供全方位、多元化的金融服务，
实现平台化发展，形成独具特色的综合金
融服务供应商的功能定位；调整完善组织
架构和管理模式，建立配套的市场细作、
科技支撑、发展保障体系，显著提升核心
竞争能力、跨区域经营能力和风险控制能
力，持续提升在全国城商行的位次，建设
成为系统内特色鲜明、区域竞争力强、完
全市场化的股份制商业银行。计划到
2020年末资产总额达到2000亿元，力争在

“十三五”规划期内实现上市目标。

强力支持，实现服务经济新成效。一
是围绕转型发展中心任务，服务全市经济
大局，优化信贷资源配置，对我市重点项
目、重点企业加大资金支持力度。二是不
遗余力开展融资帮扶，以地方银行的担当
精神对经营困难的企业特别是我市骨干
企业、中小企业，最大限度做到“不抽贷、
不压贷、不断贷”，帮助企业渡过难关。
三是认真贯彻落实国家经济、产业政策
和信贷投放政策，积极支持我市产业结
构调整，坚持“有扶有控、有保有压”原
则，进一步加大民生保障领域信贷支持
力度。四是对房地产行业项目区别对
待，加大重点项目资金支持力度，推动成
品住房加快去库存，积极开展个人住房
按揭贷款业务，以实际行动支持我市房地
产行业健康发展。五是持续加大小微企
业、三农经济支持力度，继续打造小微金
融特色，在县域金融服务全覆盖的基础上
进一步完善网点布局，延伸服务半径，加
大金融扶贫力度，增强对县域经济发展的
服务能力。

创新驱动，培育金融服务新优势。一
是以平顶山银行郑州研发中心为依托，深
入研究分析金融市场，关注银行业前沿业
务发展动向，借助省会城市人才、信息、资
源等优势，加大创新力度，提升研发水
平。二是加强业务创新、产品创新。以信
息科技为支撑，坚持以客户为中心，创新
产品结构，丰富产品种类，优化业务流程，

创新业务模式。三是拓宽网络金融渠道，
大力发展互联网金融。优化升级网上银
行、手机银行功能；加快布局互联网平
台，加强与第三方支付公司合作，探索打
造精品直销银行。四是夯实零售业务精
细化管理基础工具，积极拓展个人业务
多元化，不断丰富个人金融产品体系，逐
步塑造零售业务品牌产品，打造零售特
色业务。五是以深化网点转型推动金融
服务提升，进一步规范网点管理模式和
营销服务行为，提升网点客户体验和综
合服务能力，展示现代化、专业化的银行
形象。

提速增效，开拓业务发展新空间。一
是提高市场深耕能力。推动跨区域经营
向纵深拓展，科学规划全省机构布局。
2016年计划在省内设立两个异地分行，继
续扩大省内市场份额，进一步擦亮平顶山
城市名片；在平顶山市区继续推动网点下
沉，服务范围向县域乡镇扩展。二是把零
售业务作为全行发展重心，积极探索专营
支行、消费金融特色支行、生活化社区支
行等零售银行发展模式，努力构建以“社
区金融、商圈金融、互联网金融”为平台的
大零售业务格局。三是提升公司银行业
务竞争力。将公司业务重点放在拓市场、
上规模上，构建纵横交错的营销模式，健
全公司业务产品体系，适时开展资本市场
业务；积极申请开办外汇业务，实现本外
币一体化经营。四是做大金融市场业务

规模。积极申请各类牌照和交易资质，借
助资金中心平台优势，进一步拓宽资金业
务广度和深度，全面推动金融市场业务和
公司业务的结合，以金融市场业务推动公
司业务发展，以公司业务为金融市场业务
提供业务资源。

固本强基，提升经营管理新水平。一
是固化组织框架和管理体制改革成果，进
一步提升总行管控全局、战略引领、指挥
调度、创新发展的能力，提高分行拓展市
场综合能力和支行深耕细作能力。二是
建设“全面、全程、全员”的全方位风险管
理体系，建立健全风险计量模型和动态风
险管理机制，坚持金融改革创新与防范化
解风险并重，严防社会非法集资风险蔓延
渗透。三是强化人力资源支撑，推进人才
管理、绩效薪酬等人力资源管理机制革
新，系统搭建“以岗定薪、业绩挂钩”的绩
效薪酬体系，加大人才引进和培养力度。
四是提高科技支撑能力。高质高效完成
新核心系统项目群投产运行，启动IT管控
体系建设项目及客户关系管理、综合理财
管理、资金管理、绩效考核等系统建设，全
面提升科技治理水平。五是树立“用文化
管理企业”的理念，加强企业文化和品牌
建设，提高员工队伍的凝聚力、向心力和
战斗力，增强员工职业荣誉感、责任感和
成就感；提升社会知名度、市场美誉度和
客户忠诚度，为战略目标实现提供内在、
持久的驱动力。

助推转型发展 实现二次腾飞

平顶山银行努力打造“现代银行、精品银行”

传销的“戏法”

国家工商总局网站3月23日发布风险
预警提示，提醒公众警惕新型传销活动。

据介绍，随着移动互联网、网购、跨境
电商等网络概念和营销方式的发展，一些
传销组织采用所谓“微商”“电商”“多层分
销”“消费投资”“旅游互助”等名义，以高额
回报为诱饵，从事传销活动。特别是一些
境外传销组织，向境内群众推销境外产品
和服务，以逃避境内的监管，行为更加隐
蔽，甚至以合法、受支持的新兴互联网企业
面目示人，导致众多人上当受骗。

新华社发 商海春 作


