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8月25日，央行宣布年内第四次降息，
同时放开1年期以上定存利率上限。记者
走访我市各大银行发现，各银行均推出了
自己的新利率，利率差距加大，市民存款
不妨比比哪家高。

国有大行上浮力度最小
央行决定，自2015 年8月26 日起，金

融机构一年期贷款基准利率下调 0.25 个
百分点至4.6%；一年期存款基准利率下调
0.25 个百分点至 1.75%；其他各档次贷款
及存款基准利率、个人住房公积金存贷款
利率相应调整。同时，放开一年期以上
（不含一年期）定期存款的利率浮动上限，
活期存款以及一年期以下定期存款的利
率浮动上限不变。

新的基准利率为：活期0.35%，定期三
个月 1.35%，半年期 1.55%，一年期 1.75%，

两年期2.35%，三年期3%。
统计发现，工、农、中、建、交五大行各

档存款利率完全保持一致：活期、三年期
定存执行基准利率，其余均有小幅上浮，
优惠力度最大的为三个月期的定期存
款。五大行新利率标准为活期 0.35%，三
个月期 1.6%，半年期 1.8%，一年期 2%，两
年期2.5%，三年期3%，五年期3.05%。

由此可见，国有银行处于上浮幅度最
小的第一阵营。

本地银行利率最给力
比国有银行优惠力度更大的第二阵

营是各家股份制银行。广发银行、兴业银
行的一年期以内利率保持一致，比如活期
0.35%，三个月期1.75%，半年期2%，一年期
2.25%；这两家银行的长期定存利率不同，
比如两年期广发银行为 2.65%、兴业银行

为 3%，三年期广发银行为 3.35%、兴业银
行为3.45%，五年期广发银行为3.5%、兴业
银行为3.45%。

第三阵营为河南省农信社、洛阳银
行、中原银行。这三家三个月期、半年期、
一年期、两年期的利率均保持一致，分别
为1.755%、2.015%、2.275%、2.055%，其余利
率稍有不同，活期利率洛阳银行最高达
0.42%，另两家均为0.385%，而五年期以农
信社最高，达4.5%。

随着存款利率定价空间进一步扩大，
这次降息后放出“大招”的依然是第三阵
营的本地银行——平顶山银行。该行除
活期利率为0.385%不及洛阳银行高之外，
定期利率在平顶山金融机构中均为最高
的：三个月期2.08%，半年期2.34%，一年期
2.6%，两年期 3.38%，三年期 4.225%，五年
期4.55%。

降息后如何理财
央行降息后，银行理财收益继续下降

是大概率事件。不过，相比存款，理财收
益仍是高的（当然理财有风险，存款无风
险）。最近需要购买理财产品的投资者，
尽量选择购买中长期理财产品，一来中
长期理财产品收益要高于短期理财产
品，二来现在购买中长期产品可以提前
锁定高收益，不受后期产品收益下滑影
响。

对于偏爱银行理财产品的投资者来
说，如果期望获得较高的收益，对产品的
选择和把握购买机会变得非常重要，建议
在购买之前多进行咨询，可留意部分城商
行和股份制银行在售的高收益理财产
品。

（本报记者 魏新伟 实习生 孟铖洋）

数据显示，本地银行利率最给力

央行再降息 银行利率哪家强

本报讯（记者魏新伟 通讯员辛胜
利 王要州）近日，郏县农村信用合作联
社在金融产品创新上狠下功夫，有针对
性地研发惠农贷、商贷通、公薪消费贷、
POS 信用贷、抵押循环贷、土地流转贷、
林业开发贷等贷款新产品。目前，前4种
贷款已经推出，后3种贷款已具雏形。

截至7月30日，郏县农信联社开通惠

农贷卡107张，授信金额1021万元，开通
商贷通卡185张，授信金额3516万元；开
通公薪消费贷卡357张，授信金额9468万
元；开通POS信用贷卡4张，授信金额90
万元。这些产品受到了客户的广泛欢迎。

抵押循环贷、土地流转贷、林业开发
贷已具雏形，但由于当前辖区内农户的
土地、房产等相关确权工作尚未结束，此

项工作有待下一步开展。
该联社通过创新贷款品牌，强力推

广信贷产品，赢得了广大客户的交口称
赞，同时也带动了辖区内存款、电子银行
等业务的快速增长，新增贷款到期收回
率和收息率均达到100%，客户和农信社
取得双赢效果，也有力地促进了县域经
济的快速发展。

郏县农信联社推出多个贷款产品

本报讯（记者魏新伟 通讯员于军
义 朱亚州）“你们的‘农商赢’信贷产品
真是好！既满足了我们资金周转需求，
又给我们节约了利息成本，还为我们解
决了担保难题。”近日，在我市一家果品
批发市场做水果批发生意的曹先生，接
到新华区农村信用合作联社贷款发放电
话时激动地说。

“农商赢”贷款是该联社在深入调研
市场的基础上，为解决在市区农贸市场
销售农产品的商户短期流动资金周转而

研发的新型信贷产品。该贷款由市场经
营管理企业推荐商户并提供连带责任担
保，具有随贷随用、周转使用、手续简便
等特点。目前，该联社向6家商户授信的
450万元该类贷款陆续发放，有效地解决
了商户周转资金短缺、利息负担重及担
保难的问题。

近年来，该联社不断加大对三农、小
微企业及个体工商户的支持力度，多次组
织营销人员走进大型商场、专业市场，深
入了解商户需求、听取商户意见，并根据

商户需求意见、行业特点、经营状况，优化
流程设计，简化办贷手续、创新担保方式、
研发信贷产品，提供资金支持。同时，为
方便客户办理各类金融业务，该联社根据
客户实际需要，主动提供上门收款、零钞
兑换、支付清算、POS机具办理等一揽子
金融服务，为区域经济繁荣发展提供了有
力支持。截至7月底，该联社累计向小微
企业投放资金达269635万元，占全部贷
款444349 万元的60.68%，涉农贷款投放
425900万元，占全部贷款的95.85%。

新华农信联社“农商赢”乐农商

本报讯（记者魏新伟 通讯员
王水记）互联网金融是各家银行的
重点之一。工行发挥互联网金融
创新优势，推出个人金融资产自助
质押贷款，贷款全流程自助，资金
实时到账，有效“激活”客户未到期
的金融资产，满足客户的消费需
求。

据工行平顶山分行有关人士
介绍，个人金融资产自助质押贷款
是工行在传统个人质押贷款的基
础上，运用互联网技术开发的一款
纯线上个人贷款业务，通过“消费+
金融+互联网”的融合，贷款流程全
自助，贷款资金T+0实时到账，有
效解决了客户投资理财的期限性

与融资消费的随时性之间的矛盾，
使客户在享受投资理财较高收益
的同时，又可以随时贷款消费，具
有方便快捷、成本较低的明显优
势。

工行个人金融资产自助质押
贷款可质押资产涵盖国债、定期存
款、理财产品、账户贵金属等多个
类别，其中定期存单、保本型理财
产品质押率可达九成。客户通过
网上银行、手机银行即可实现自
动审批、资金实时到账，贷款到期
客户既可以选择用自有资金还
款，也可以选择申请用质物资金
还款，极大地提高了客户消费融资
的便利性。

工行推出线上自助质押贷款

本报讯 据《金融时报》报道，
为深入贯彻落实推进新型城镇化
战略部署，做好国家新型城镇化综
合试点工作，近日，国家发改委与
农行联合印发《关于加大支持国家
新型城镇化综合试点的通知》，要
求各省（区、市）发展改革部门与农
行密切合作，积极探索建立多元化
可持续的城镇化投融资机制，加大
对城镇化综合试点地区的金融支
持力度。

《通知》要求，各省（区、市）发
展改革部门根据实际需要组织编
制城镇化综合试点融资规划，加大

资源整合力度，加快体制机制创
新，全面推进各项试点任务取得突
破；农行要紧密围绕城镇化综合试
点任务，坚持商业可持续原则，通
过培育发展多元化投资主体，重点
支持城镇化综合试点地区的市政
基础设施、交通体系、公共服务体
系、土地开发与城镇改造、保障性
住房、产业转移与产业支撑项目、
特色小城镇、新农村与美丽乡村等
领域建设；各省（区、市）发展改革
部门要与农行加强沟通合作，共享
项目信息，协调解决项目融资和建
设中存在的问题和困难。（边钢领）

发改委与农行联合发文

加大城镇化综合试点地区金融支持力度

本报讯 据《中国保险报》报
道，日前在 2015 年全国可信云服
务大会上，全国首批云计算保险
签约仪式举行，中国人民财产保
险股份有限公司携手行业与中国
电信、中国联通、优刻得、万国数
据等四大云服务商签订云计算保
险合作签约，这标志着中国保险
行业首次正式推出“云保险”这一
专门针对云计算的专用保险产
品。

近年来，随着云计算的发展，
意外事故频发，如2003年美国亚马
逊、谷歌、苹果先后发生多次宕机
事故，2015 年 5 月中国支付宝、携
程网等先后发生故障宕机等，给有
关各方造成损失和重大影响。为
更好地应对风险，中国信息通信研

究院携人保财险牵头开发了专门
的云计算保险，并组成由人保财险
为首席承保，由平安财险、渤海财
险参与的共保体，专门为云服务商
提供专业服务。

“云保险”以云服务商和客户
签订的合同责任为基础，针对云服
务商为用户提供云计算时发生的
故障责任、误操作责任、第三方责
任、数据丢失等造成的有关损失。

“云保险”的推出具有非常重要的
意义，不仅能够改变现有云用户在
发生事故后无法获得足额赔付的
问题，而且有助于可信云服务评估
体系升级，化解云服务商与云用户
的经济纠纷，解除用户的后顾之
忧 ，最 大 限 度 地 保 障 各 方 的 权
益。 （柳粉霞）

人保财险业内首推“云保险”服务

本报讯 据《金融时报》报道，面对
“互联网+”给传统行业带来的挑战，建行
始终坚持以客户为中心，用互联网思维
和方法推进战略转型，围绕“综合性、多
功能、集约化”经营战略，努力构建与全
渠道产品和服务高度融合的全方位互联
网金融体系，不断提升客户体验。

手机银行。建行是国内第一家推出
手机银行业务的商业银行，用户数、交易
额、客户活跃度等多项指标持续多年保
持同业第一，客户满意度六大银行第
一。截至今年6月底，手机银行客户数达
1.64亿，位居同业首位。在异地转账、跨
行转账、缴费等交易中，手机银行绝对交
易量已超过个人网银，客户终端偏好由
PC 端向移动端转化的趋势非常明显。
在应用互联网思维方面，建行打破通过

银行账号识别客户的惯常做法，同业首
创“手机到手机转账”。客户转账时，无
论收款方是不是建行手机银行客户，也
无论他有没有建行账户，只要输入他的
手机号，对方都可以收取款项。加强交
易便捷性的同时，为保证客户资金安
全，建行手机银行首创单一设备绑定安
全机制，并且为客户所有交易提供全程
加密。

网上银行。建行是国内同业中第一
批推出网上银行服务的商业银行之一。
截至今年6月底，个人网银客户数达1.93
亿，企业网银客户数达到366万，均位居
同业前列。为支持国内企业“走出去”战
略，近年来建行加快推进国际化战略，目
前海外企业网银服务已覆盖亚洲、欧洲、
北美洲、大洋洲、非洲五大洲多个国家。

微信银行。建行 2013 年 11 月推出
微信银行服务，成为最早开通微信银行
服务的金融机构之一。截至今年6月底，
建行累计发展微信银行客户2066万户，
在同业居于首位。建行微信银行立足客
户体验，丰富服务功能，目前可提供的服
务项目逾 3500 项，覆盖全国 300 多个大
中城市。此外，还构建了“人工、自助、智
能”三位一体的客户服务模式，智能机器
人“小微”向客户提供一般自助服务，而
客户的个性化需求由人工服务完成，有
效提升了服务效率。

目前，建行网络金融渠道已经成为
行内最主要的交易渠道、客户服务渠道、
标准化和低风险产品的销售渠道。截至
今年6月底，建行离柜账务性交易量占比
达94.28%。 （李绍林）

以客户为中心构建全方位互联网金融体系

建行三大渠道打造互联网金融竞争优势

本报讯（记者魏新伟 通讯员
刘贺辉）由人民日报社河南分社、
河南大学、河南省银行业协会主办
的2015河南首届银行业“人民杯”
评选活动，正在进行激烈的网络投
票，平顶山银行是平顶山地区唯一
入围的金融机构，9月20日前均可
为该行投票。

作为我市唯一的地方法人银
行，平顶山银行始终坚持“服务地
方经济、服务中小企业、服务城市
居民”的市场定位，全面推动管理
创新、业务创新和金融服务创新，
加快跨区域经营和县域金融服务
全覆盖向纵深推进，整体实力跃
上了一个新台阶。目前，该行在
我市设有营业部、32 个市区支行、
10个县域支行；在郑州市、洛阳市、
南阳市、新乡市开设了异地分行，

各异地分行共设立了10个营业网
点，社会形象大幅提升，对地方经
济社会发展的贡献度逐年提高，
不仅成为支持地方经济建设的金
融主力军，而且为平顶山在全省
乃至全国打造了一张亮丽的城市
名片。

在河南首届银行业“人民杯”
评选活动中，平顶山银行入围团体
奖、业务奖、人物奖三大类奖项十
二个具体奖。结合实际情况，平顶
山银行将申请“最佳城市商业银行
奖”“最佳小微金融服务奖”“银行
业卓越风云人物奖”。即日起至9
月20日，市民可登录平顶山银行官
网、平顶山新闻网或人民网河南分
网为该行投上宝贵的一票。投票
期间，每个IP地址每天每个选项可
投一票。

河南首届银行业“人民杯”评选活动正在进行

平顶山银行入围，快来投票吧

本报讯（记者魏新伟 实习生孟铖洋）
随着信用卡发卡量的日益攀升，信用卡成
为骗子的诈骗目标之一。8月23日，记者
接到短信，号码是农业银行95599，短信称
要收取年费。经核实，此类短信均为诈骗
短信。

当日下午4时10分，这则短信以“温馨
提示”的名义发了过来：“我行将在20:00之
前扣除您信用卡年费1280元，如有疑问请
致电农行客服中心4008770799（中国农业
银行）。”

记者虽有农行信用卡，但在 6 月份已
被收580元年费，不可能再收。于是，通过
登录农行官网信用卡栏目了解到，信用卡
客服电话为4006695599，白金贵宾客服电
话为 4006195599，均非上述短信中的号
码。

记者当即致电农行信用卡客服电话求
证，工作人员证实，白金信用卡年费为580
元，而非1280 元，此短信不是农行平台发
送。

随后经过进一步了解，有多位朋友也
接到过上述短信，而一些人根本没有农行
信用卡。

我市银行界人士介绍，骗子会利用伪
基站冒充各家银行发送短信，此类短信均
为诈骗短信。即使信息署名为银行，也要
提高警惕，识别短信中的非银行官网网址
及非银行官方客服热线，不要点击短信内
不明链接。如遇到加区号的客服热线来
电，也要小心，不要透露银行卡信息以及手
机动态验证码。办理信用卡、进行信用卡
积分兑换、申请信用卡调额等业务，要致电
银行客服电话，以免受骗。

银行界人士：此类
短信均为诈骗短信

银行发短信
称要扣信用卡年费

本报讯 （记者魏新伟 实习生孟铖
洋）近日，部分省市发现有不符合相关资
质要求的保险销售（经纪）从业人员，向保
险消费者直接推介销售包括第三方理财
产品在内的非保险金融产品，或者以介绍
客户等方式间接从事非保险金融产品相
关销售活动，造成了保险消费者资金受
损。对此，保监会8月25日在其官网发布

《关于防范保险销售（经纪）从业人员非法
销售非保险金融产品的风险提示》。

保监会提醒，保险消费者要了解不
法分子惯用手段，增强自我保护意识。
不法分子通常采用以下三种方式误导
保险消费者：一是保险销售（经纪）从业
人员同时推介保险产品与非保险金融
产品，混淆两种产品性质；二是保险销
售（经纪）从业人员承诺非保险金融产
品以保险公司信誉为担保，保本且收益
率较高；三是诱导保险消费者退保或进
行保单质押，获取现金购买非保险金融
产品。

保险消费者要核实销售人员资质，
避免合法权益受到侵害。根据保监会

《关于严格规范非保险金融产品销售的
通知》要求，保险公司、保险专业中介机
构不得销售未经相关金融监管部门批准
的非保险金融产品，且应当以书面方式
对其保险销售（经纪）从业人员销售非保
险金融产品进行明确授权。保险消费者
在购买相关产品时，可查看销售人员执
业证书等证明文件，必要时致电保险公
司、保险专业中介机构统一客服电话进
行核实。

同时，保险消费者一定要认真了解保
险产品的细则条款，确认产品属性，防止不
法分子偷梁换柱，将保险产品替换为非保
险金融产品。

保监会发布风险提示

警惕保险销售人员
销售非保险金融产品

本报讯 （记者魏新伟 实习
生孟铖洋）近日，保监会在其官网
公布《保险公司经营评价指标体
系（试行）》，每年将对保险公司经
营情况进行一次评价，每年6月底
评价结束后由保险行业协会向社
会公布评价结果。

经营评价体系是保险公司评
价体系的重要组成部分。经营评
价体系和保监会此前发布的服务
评价指标体系、分类监管评价体系
分别从经营效果、服务水平和风险
状况三个不同的角度对保险公司
进行评价。经营评价指标体系主
要从速度规模、效益质量和社会贡
献三个方面评价保险公司的经营
效果；服务评价指标体系主要从销

售、承保、理赔等保险消费者直接
感知的服务环节评价保险公司的
服务水平；分类监管则是从保险公
司面临的各种风险、拥有的资本实
力和风险管理能力来评价公司的
风险状况。

经营评价体系包括法人机
构和分支机构两个层面。为提
高评价的客观性和可操作性，经
营评价指标全部由定量指标组
成。根据评价结果，保险公司将
被分为 A、B、C、D 四类，A 类公
司是经营状况优良的公司；B 类
公司是经营正常的公司；C 类公
司是经营存在一定问题的公司；
D 类公司是经营存在严重问题
的公司。

结果向社会公布

保险公司经营评价每年一次

8 月 23 日，由
中信期货、中信证
券、中信银行联合
中国最大的期货投
资者论坛交易之
家，共同发起的中
信期货股指期货实
战交流会在佳田国
际大酒店举行。

本次交流会以
“普及基础策略、夯
实交易技术”为主
题，开展股指期货
研究与咨询服务。
交流会特邀嘉宾胡
锡凤、潘海超讲师
就有关股指期货市
场运行和实际操作
要领作了精彩报
告。 本报记者
牛智广 摄

交流股指期货
实战技术


