
  





上个世纪末，意大利《机会》杂志总编亨
利经过多次努力，终于征得世界首富比尔·盖
茨的同意，前往位于旧金山的微软公司总部，
对他进行专访。

为了引导比尔·盖茨谈论关于“机会”的
话题，亨利精心准备了一系列问题。比如，他
问比尔·盖茨：“您认为人生最不能等待的是
什么？”

比尔·盖茨想了想，回答：“作为一个刚刚
丧母的儿子，我认为最不能等的是尽孝，尽孝
要趁早，才不会留下遗憾。”

亨利又问他：“您认为做人最需要抓住
什么？”比尔·盖茨脱口而出：“当然是行

善，行善之事一刻不能等，否则就会终生难
安……”亨利又接连问了几个问题，可是比
尔·盖茨像在故意回避他一样，始终不提“机
会”二字。

最后，亨利准备遗憾地离开。突然，他瞥
见旁边有一位《生活周刊》的记者在电脑上写
下一段话：“在比尔·盖茨的眼中，最不能等的
事情是机会，最需要抓住的也是机会。”亨利
忍不住上前问那个记者：“这是比尔·盖茨给
你的答案吗？为什么我采访他时，他却只字
不提‘机会’呢？”

那位记者愣住了，不知如何回答。这时，
在一旁的比尔·盖茨笑着对他们说：“我当然

知道《机会》杂志肯定对‘机会’感兴趣。可你
们的读者实际上更需要关注‘机会’之外的话
题，这就是为什么我对你避而不谈‘机会’，只
谈其他的话题。而《生活周刊》的读者往往只
关注生活话题，他们才需要反复地被提醒去
把握机会呀。”

亨利恍然大悟，原来，比尔·盖茨之所以
给一本杂志提供看似不恰当的答案，是因为
他真心为读者着想。

真正的金玉良言，并非说出他人所喜
好的话语，而是言其所缺、言其所需，给他
人 善 意 的 提 醒 ，哪 怕 这 些 话 听 着 并 不 顺
耳。

张书宁

盖茨谈“ 机 会 ”
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黄金周是存在这样那样的弊端，
但问题是，我们现在有更好的选择吗？

——中国社科院旅游研究中心特
约研究员刘思敏

作为食品行业，不管上游下游，行
业本身、还是与政府的合作，都应把安
全作为基本线，企业应该在其他层面，
比如把创新力、品牌力作为竞争优势，
而不该拿食品安全作为一个竞争优
势。

——百事大中华区主席林碧宝

少林寺要那么多钱干什么？少林
寺都是出家人，能花多少钱？他们接
受那么多布施，什么时候被审计过？

——因在门票分成上与嵩山风景
名胜区管理委员会存在巨大分歧，少
林寺将其告上法庭，管委会一名官员
如此表达看法

现在所有考试中，教育部门举办
的考试是最严肃的、口碑最好的。其
他一些行业部门举办的考试与考证，
直接变成公开收费的屡见不鲜。中国
如果搞考试社会化，那几乎就是放弃
公平。亚洲其他国家的先例也早已告
诉我们，哪一个走这条路能走通？

——中国教育在线总编辑陈志文

权贵不是过去所说的官商勾结，
而是两者渗透成为一体。

——清华大学教授孙立平说，在
官商勾结中，官和商各自是独立的，简
单的利用关系。而权贵则是两者渗透
成为一体。有媒体在报道山西腐败案
时用了一个词：晋官商造。其实反过
来也成立：晋商官造

中国划分阶层只有一个标准，就
是住房。

——学者廉思说，一个在京的外
地年轻人，月薪一万却不敢消费，要买
房。但一个北京的青年人，月薪三千
却活得非常好，因他有房。社会学上
划分人的阶层有三个标准，职业、收
入、生活。在中国目前来看只有一个
标准，就是住房

高薪不一定能 100%养廉，但是低
薪一定会造成大规模腐败。长时间低
薪肯定不能养廉，你总不能指望一群
饿着肚子的人去看管食物。

——北京大学政府管理学院副院
长白智立

我的家庭财产情况比较简单，家
产总量不大，比上不足比下有余，来路
清楚，揭开面纱无妨，于是在微博上置
顶公开：夫妻月入 15000元，两套房子
两辆车，存款 15万元。

——广西防城港市检察院副检察
长何文凯谈自己为何选择在网上公开
财产

其实我还挺怕应试作文的，因为
这本来就违反了写作的本性，文学写
作是需要发乎心声的。我的女儿今年
正在念高二，因此近些年对高考的作
文一直颇为关注，但我不敢指导她写
作文。

——南京省作协副主席鲁敏

一个好面子的人一定死无葬身之
地。“勇敢者先得”，是世界的一个规
律，有时候勇敢地跨出第一步，对自己
非常重要，面子什么的都不算什么了。

——俞敏洪

人类进入 21世纪已经有 14年了，
但是亚组委却还在用 20世纪的方法。

——来自《朝鲜日报》的一名记者
评价亚组委安排数名审判员用抹布扫
除跑道上积水的行为

（墨墨/辑）

贾瑞中计 胡军 作

急躁必然乱心，从容才能生智。
遇到事情是应该急还是慢，这确实是一

个问题。在外游乐的齐景公听说晏婴病重，
危在旦夕，于是立刻下令急速返回。齐景公
心急如焚，先是夺过车夫手里的缰绳亲自驾
驭，可还是嫌马儿跑得太慢，后来干脆跳下车
徒步向前奔跑，结果只能是欲速不达，成为笑
谈。

曾国藩一生中也屡有急中失智走向极端
的例子。据曾国藩弟子黎庶昌编著的《曾国

藩年谱》以及《曾文正公全集》、《湘军志》等权
威资料记载，曾国藩因与太平军作战受挫曾
有五次自杀的经历。

不论是谁，都难逃急中失措的“俗套”。
人的一生，遇急遇险在所难免，因此必须学会
静下心来，坦然面对。急事、险境虽然多是不
以个人的意志为转移的，无法选择回避，但是
遇急不急、泰然处之这倒是可以通过提高自
己的心理素质和全面修养做到的。曾国藩从
急于事功而屡尝败绩，进而屡求一死了之，再
到静下心来深刻反省寻求对策，屡败屡战而
决不气馁，最终彻底改掉了急躁冒失的痼疾，
成为一代名臣。

急躁必然乱心，从容才能生智。有位富
商为避战乱，化装成百姓，将一幅价值连城的
名画藏在一把旧雨伞的伞柄里带回乡野老
家。不料，途中在一个村庄歇息时雨伞不翼
而飞。此时，富商不慌不忙，静下心来作了
一番细察之后，发现随身携带的包裹依然
完好无损，因此断定拿雨伞之人不是掌握
伞柄秘密的专业盗贼，而是当地爱占小便
宜的一介乡民。他于是决定在当地租住下
来，做换伞生意：以旧换新，一文不添。果
然，那把魂牵梦萦的旧伞很快送上门来了。

富商的名画失而复得，靠的不是“急”，而是
“智”，而这“智”则完全来自于冷静之后的
“慢”思考。

现代社会飞速发展，一日千里，个个争
先，唯恐失去任何出人头地的机会。大家都
习惯了“急”，也认同了“急”，更是积极参与了

“急”，唯独忽视了“慢”。可这“急”中没生出
多少智慧，倒是生出了不少后悔。李开复被
查出罹患淋巴癌之后表示：“在以往的职业生
涯里，我坚持每天努力挤出3小时时间工作，
和人比赛‘谁的睡眠更少’、‘谁能在凌晨里及
时回复邮件’……现在冷静下来反思：这种以
健康为代价的坚持，不一定是对的。”后悔莫
及之情溢于言表。

当然，急中生智的情况还是有的，但它的
前提是要有灵动的个性、淡定的心态和丰厚
的积淀。急中生智之所以为人所津津乐道，
就是因为它是灵感乍现、积累超常爆发所致，
属于可遇不可求的幸运。

急中生智是超常态，急中失措才是常态，
所以说很多事情都急不得，遇到急事应当慢
下来。佛家早就告诉我们：静生慧，慧生觉，
觉生定。遇事不急，处世不躁，智慧地面对困
难、拥抱生活，这应当是人生永远的必修课。

王崇风

急 事 可 慢 待

19世纪90年代，经济危机冲击了澳大利
亚。

一天傍晚，青年诗人亨利·劳森走过悉尼
戏院门前，一个瘦弱的女孩走上前来，向他
兜售报纸。女孩稚气未脱的嗓音中，饱含着
忧伤，令劳森无比同情。他连忙从身上摸索
出了那枚仅有的硬币，准备买一份女孩的报
纸。

这时，女孩像是发现了什么可怕之物一
样，慌忙抱紧报纸，退缩到一边。劳森愣住
了，他看到又有一个衣衫褴褛的妇人走了过
来，眼巴巴地对他说：“求求您了，买一份报纸
吧。”

劳森顿时明白过来，那个女孩准是看见
了这个妇人，害怕自己抢了她的生意而遭到
责罚，才停止向他兜售报纸的。劳森白了那
妇人一眼后，走到女孩的面前，把硬币递过
去：“叔叔就买你的报纸。”

女孩把钱退还回来，指着妇人说：“叔叔，
您还是买她的报纸吧。”

劳森摇了摇头，坚持把硬币塞给女孩，并
对她说：“你不要怕，叔叔会保护你的。”

女孩还是不情愿地躲开了。劳森叹了口
气，准备离开。那妇人又追过来，拽住他的衣
袖，恳求道：“您还是买一份我的报纸吧。”

劳森一把推开她：“你看上去就不像个好

人，我才不会买你的报纸！”
女孩听见了，连忙对他说：“叔叔，您帮帮

她吧，她已经两天没吃东西了，家里还有孩子
要喂奶。我早晨吃了面包，今天还能对付过
去。您还是买她的报纸吧。”

劳森感动不已，这才知道自己误会了这
个妇人，女孩之所以突然停止卖报，是因为想
把这次机会让给更窘迫的人。

最后，劳森买了那个妇人的报纸，并把女孩
带回家，用自己的积蓄买下了她所有的报纸。

劳森对女孩说：“当一个人懂得把援助机
会留给比自己更需要的人时，她最终所得到
的，往往会比放弃的多。”

张小平

买 一 份 报 纸 吧

传说有人拿桐木当柴烧，
蔡邕经过炉旁，听见木裂之声，
知道这块桐木是制造乐器的上
等材料，就立即把没有烧完的
半截木柴从火里抽出来，交给
良工做琴。桐木的长度恰合
琴身的需要，不过琴尾必须留
下烧焦的痕迹。这张琴，就叫

“焦尾琴”。这个故事教给我
们的是当机立断。蔡邕如果
稍稍迟疑片刻，让桐木多烧一
会儿，剩下的长度就不够制琴
之用了。琴尾的焦痕代表一
位音律专家的果决。“果决”曾
经为世界保全了许多美好的
事物。

从这个角度看，人生原是
一种不断的选择：种瓜还是种
豆、取鱼还是取熊掌，有人为自
己选择，有人为一家选择，有人

为一群选择，负重责大任的人
为一国选择。每一种选择都有
后果，每一种后果都需要有人
承担，果断的人能够毫不胆怯
地负起这种责任来。游轮在海
上航行，第一舱忽然进水，船长
派两名水手入舱潜水勘察船
底，人还没有回来，第一舱水已
涨满，即将溢入第二舱，这时需
要有一个人为全船作一选择，
断然下令封闭第一舱的舱门，
这人当然是船长。

果决的反面是因循。因循
是积累问题。不加解决，日久

“沉淀”成为潜在的危机。潜在
的危机有一天表面化，那就是

“当断不断反受其乱”了。亚历
山大大帝深明此理，有人请他
解一团百年无人能解的死结，
他是一剑劈开的。

王鼎钧

果断选择

如何让自己的简历在求职
大军中脱颖而出，是很多年轻
人思考的问题。加拿大男孩布
伦南尚未大学毕业，面对严峻
的就业形势，就已经忧虑起来
了。

他在用心学习专业知识的
同时，还查看了很多别人的简
历。他发现，这些简历虽然各
具特色，但都大同小异，入不了
招聘者的法眼。

一天，布伦南家里来了客
人，他请客人喝啤酒。发现客
人在喝酒前，习惯性地先打量
一下酒瓶上的厂家、酒精含量
等信息，再品尝啤酒。这个动
作让布伦南深受启发，如果一
个人的求职简历能被用人单位
这么看的话，一定会增加求职
成功率。

布伦南计划把自己的求职
简历贴到啤酒瓶上。首先，学
平面设计的他设计了一款酒瓶
包装纸，上面有自己的年龄、电
话号码、学历以及自己的作品
等。两天后，他就打印了几千

份包装纸简历。然后，布伦南
找到了一家刚成立的啤酒厂，
提出把自己的求职简历贴在啤
酒瓶上，并列举了酒厂可以得
到的好处：一、以前从来没人做
过类似的事，肯定会引起关注，
相当于给啤酒做免费广告；二、
若这个模式成功了，以后他们
就多了一项承接求职简历的业
务，前景不容小觑。啤酒厂被
布伦南打动了，他的求职简历
被贴在了啤酒瓶上，随着啤酒
飞向了四面八方。

很快，这些贴着求职简历
的啤酒瓶就引起了关注。借着
啤酒瓶的东风，布伦南成了加
拿大知名的设计师。很多设计
公司打电话给他，希望把这个
创意人才招到自己麾下。

当别人还在为求职四处奔
波时，布伦南已经得到满意的
工作了。面对巨大的就业压
力，一个真正素质过硬、细心观
察并且敢想敢做的人，一定能
够突破重围，找到属于自己的
位置。

汤园林

求职啤酒

餐饮业里的从业者喜欢讲
“七十平方”的定律，意思是一
家餐饮店的经营面积以 70 平
方为佳。

70 平方的面积，除去一个
10平方左右的厨房，其余五六
十平方的面积可以摆放五六张
小方桌，同时容纳近20人就餐。

一家餐饮店在这个规模，
一般店员在三至五人。这三至
五人应该为夫妻两人，外加一
位小工，而且小工一般是自己
的亲戚。

这样的规模，房租不会太
高，人工工资支出也不会太
多。如果高于这个规模，那几
乎就是一个小饭店了，那就需
要聘请大厨、更多的帮手，还要
交纳更多的房租，营业收入可
能就赶不上支出。也就是说，
70 平方的经营面积是小餐饮
业内最佳利润平衡点。

这个定律还可以用到商品
房购买中，70平方面积刚刚可
以配置上客厅、厨房、卫生间、
卧室、小书房、阳台，满足生活
起居的需要。如果低于这个面
积，客厅或小书房就会缩水，使
用起来捉襟见肘；如果高于这
个面积，可以增加一个卧室，但
按一线城市的价格，至少得支
出几十万元的代价。

在管理学中，也有一个“70
人定律”，一个单位保持在 70
人左右，管理是最顺畅的。一
般来说，每7人一个组，共有10
组，单位一般可设三个领导，每
人管三位中层干部。

“七十平方定律”不是哪位
管理学家提出来的，而是一种
普通流行的草根智慧。这种智
慧说明了一个道理，无论房子
还是经营，并不是越大越好，小
有小的乐惠，小有小的妙处。

流沙

七十平方定律

●男职员向女主管请假……
男职员：“经理，我想请假去向我女友求婚。”
女主管：“（鄙视）难道你没有听过婚姻是爱情的坟墓？”
男职员想了一想……
男职员：“那我把事假改成丧假。”
●老公：老婆，对不起，我把你新买的自行车撞散

架了。
老婆：没事。宝贝，你若安好便是晴天！
老公：老婆，没想到你这么通情达理，还有诗意。
老婆：少废话，安不好我就整死你！
●有一个乡下妇人，第一次入城在城中打电话，对

接线生说：“给我接我的丈夫，我要跟他说话。”
接线生：“你丈夫多少号码？”
妇人大骂：“我哪有那么多丈夫编成号码？”
●最近，六岁的女儿比较厌食，无论我怎么哄，就

是不吃饭。于是我抓起电话假装报警吓唬她：“你好，
请问你是公安局吗？我这里有个小朋友不肯吃饭，你
们快来把她带走吧。”女儿瞪大眼睛，认真告诉我：“爸，
你还没拨号呢。”

●一对年轻的夫妻吵嘴后，彼此不开口了。
过了几天，先生忘了吵架的不愉快，想和太太说

话，可是太太就是不理他。后来，先生在所有的抽屉、
衣橱里到处乱翻，弄到太太忍无可忍，问：“你到底找什
么呀？

“谢天谢地，”先生说，“我总算找到了你的声音。”
●收买人心很简单。对女孩儿就说：“你这个人

啊，表面阳光灿烂，没心没肺，自强自立，其实内心深处
也很渴望保护。来，抱抱！”对男生就说：“你这个人啊，
表面吊儿郎当，其实想法很多，只是在等一个机会。
来，喝！”对方基本就泪流满面：“你怎么这么懂我。”然
后敞开心扉…… （墨墨/辑）

闲闲 言言

心灵相通 埃瑞·奥兹贝克 作

■如果你是对的，你没必
要发脾气；如果你是错的，你没
资格去发脾气。

■就算失败 99次，我也要
继续努力，凑个整。

■老婆，不要挑战我的底
线，否则，我又得修改底线。

■跟大多数人的关系到最
后就是：只走流量不走心。

■我的生活现状是：想过
八戒般的生活，却承受着悟空般
的压力，但只有沙僧的本事，还
时不时能听到唐僧般的唠叨。

■要立志瘦成一道闪电的
女生们注意了，有种闪电叫做
球状闪电……

■要对自己的菜有多自信
才能让一个饭店连WiFi都没有？

■恋爱催人肥。“坠入爱
河”会让情侣们吃得更多，最终

双方都增肥。英国有份调查显
示，56%的人认为自己有了爱
情后吃得更多；有 30%的情侣
称，相爱后他们的主要活动就
是在家里看电视、吃东西；还有
20%的情侣认为，他们交往的
主要事情就是在外面吃……

■很黑的深夜，我突然想
要学习，可是当我找到蜡烛的
时候，天已经亮了……

■这年头还整天挂QQ的
人，除了上班没事做，就是下班
没人爱的人……

■我花8万买了个西周陶
罐，昨儿到《鉴宝》栏目进行鉴
定，专家严肃地说：这哪是西周
的？这是上周的！

■我费尽千辛爬上梯子
的顶端，却发现梯子搭错了墙
头…… （综辑）


